
沈阳直销软件开发 直销奖金结算系统会员管理软件

产品名称 沈阳直销软件开发
直销奖金结算系统会员管理软件

公司名称 哈尔滨鼎航网络科技有限公司

价格 17000.00/套

规格参数 鼎航:直销软件
鼎航:直销系统
哈尔滨:双轨制度

公司地址 哈尔滨市道里区群力新区第七大道南侧第D9栋7
层701室（注册地址）

联系电话  15304616191

产品详情

沈阳直销软件开发 直销奖金结算系统会员管理软件公司鼎航网络科技有限公位于美丽的冰城哈尔滨。公
司主要经营直销结算软件，网站建设网页设计，网上商城开发，直销后台系统、直销软件制作、直销管
理软件、直销管理系统、直销结算系统，直销奖金制度软件定做，鼎航直销软件公司同时制作直销系统
、双轨、循环矩阵、级差、太阳线、一条线、三轨 层碰 点碰 循环制 返利、多网合一制等直销软件，.net
网络版直销软件，直销系统，直销奖金计算软件、销售员工资计算软件、直销奖金结算系统，直销管理
系统、直销会员系统、后台管理系统、直销报单系统、会员报单系统、直销奖金制度软件、同时推出特
色自动结算功能，无需人工操作！系统运行稳健，快捷，同时能够有效的防止黑客的恶意攻击，自动锁
定攻击ip，系统数据自动备份。 双团队合并拿小业绩团队队员直接和间接团费的16%；三团队合并拿小
业绩团队队员直接和间接团费的30%封顶1000元级 5000封顶5000元级 50000封顶10000元级
150000封顶30000元级 750000封顶60000元级 不封顶举例：B线所有业务员本周直接和间接团费为10万元，
C线为8万元，D线无收入，则A的管理经费为：8万元*16%=12800元，如果D线收入为5万元，则A的管理
经费为：5万*30%=15000元1、红利不同级别的会员每天得到公司的红利不同。例：A的是钻星会员，他
每天将获得公司的固定红利250元(2.5%)，直到拿完20000元(2倍)为止。对于开拓市场的伙伴，公司将在
红利方面给与不同的奖励。例：A推荐两位钻星会员，他每天的红利将提高到300（3%）元，直到拿完30
000（3倍）元为止。2、推荐奖：按照不同的级别推荐奖从5%—8%例：钻星会员直推钻星会员获得推荐
奖为10000x8%=800金星会员直推钻星会员获得推荐奖为10000x7%=7003、对碰奖金对碰奖就是当两区业绩
达到1：1时产生的奖金。例：A是钻星会员，A会员大区1000单，小区500单，小区新增100单。A将得到10
0x50=5000的收入。一、会员类别及消费额度 1、 普通会员：一次性消费300元公司产品；2、
银卡会员：一次性消费1500元公司产品； 3、
金卡会员：一次性或累积消费达到4500元公司产品(限一个月内)； 4、
至尊会员：一次性或累积消费达到9000元公司产品(限一个月内)。二、业务提成 ﹙1﹚公司根据会员所发
展的二个团队体系中按小的体系业绩计算其业绩奖励，每销售300元产品计发40元奖金；
﹙2﹚各类会员周限额结算明细： 普通会员：≤2000元； 银卡会员：≤10000元； 金卡会员：≤30000元；
钻卡会员：≤80000元。 ﹙3﹚周结周发三、直接推荐奖 1、
直接推荐的都作为该会员的第一代，以此类推； 2、 各类会员享受推荐奖励：



普通会员可享受第一代奖金额的10% 银卡会员可享受第一代的10%、第二代的5%
金卡会员可享受第一代的10%、第二代的5%、第三代的5%、 钻卡会员可享受第一代的10%、第二代的5%
、第三代的5%、第四代的5%。册：全部通过推广链接注册，推广链接直接链接到商城，商城的页面上有
一个成为经销商（加盟申请）的按钮，点击这个按钮进去注册的经销商时选经销商级别，选产品，注册
经销商。如果直接买产品，买产品下单的时候填地址一类的信息（账号默认的微信号，推荐人默认的推
广链接的人）一、代理级别：（产品零售价是395）注册一级代理（10件，200盒，155盒）、二级代理（3
件，60盒，195盒）、特约经销商（1件，20盒，235盒），总代理是特约经销商以上级别在前台申请（申
请时需要买50件产品，125盒），由公司审核，注册时选产品（首次进货和二次进货时享受同样的折扣价
）二、奖金：直推奖（特约及以上级别拿推荐奖时）：只有推荐网和推荐关系。直推奖享受20元盒（推
荐普通顾客买产品时也拿推荐奖）普通顾客不享受直推奖20元普通顾客（395元盒）:只能拿到他的第一代
和第二代的普通会员的直推奖，分别是50元盒，30元盒 会员直推2代这里后台可以调，先给我设计（比如
6代，10代都可以）级差：按照购买产品时的单价拿级差（推荐网，普通顾客买产品时也产生级差奖）总
监奖：推荐总代理的会员称为总监，总监可以拿到总代理和总代理网体下会员所有首次和二次进货的5元
盒 ，总监平级奖：从推荐网体往上找，第二个平级的总监是3元，第三个总监2元我们鼎航软件将首先确
保所有制度直销结算系统的质量，然后再去完备售后服务等项目，而不是把直销系统的所有质量都期待
在售后服务甚至是诉后服务之上来加以弥补。 我们会以客户的角度去看问题、想问题、解决我问题，将
客户的抱怨看成是企业改进工作、实现新发展的一个动力，从而把抱怨的客户变成满意的客户，把满意
的客户变成忠诚的客户，把长期的客户变成终生的客户地址：哈尔滨市道里区群力群力第七大道海富御
景办公大厦701室
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