
2019年上海浦东美博会，时间，地点

产品名称 2019年上海浦东美博会，时间，地点

公司名称 广州尚五堂展览服务有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市海珠区新港东路70号之十三2楼2019房（
可作厂房使用）

联系电话 18616066636 18616061100

产品详情

2019年上海浦东美博会，时间，地点（2019年上海浦东美博会）

时尚化妆品展

第24届中国美容博览会-上海美博会时间、地点

时间：2019年5月20-22日

地点：上海浦东新国际博览中心(全馆)

预定-展位-李先生-186-1606-6162-兼wx

上海CBE,即中国美容博览会,每年五月在浦东召开,英富曼百文主办。

覆盖国内外化妆品产业链上下游,被业界公认为亚洲独具影响力的美博会。

展会现场汇聚了通过零售分销的香水、护肤、彩妆、化妆用具、男士护理、孕婴童护理、个人护理、口
腔护理、洗涤等产品；覆盖了批发、代理、商场、超市大卖场、专营店、化妆品连锁机构、药店、婴童
店等中8国化妆品销售渠道；展商可以与买家直接沟通，在时间了解新的化妆品零售分销市场动态和资讯
。

为何参展?

汇集全国日化零售终端买家群，参展即享受终端巨大商机

结识来自全国乃至世界各地的高质量的终端买家及潜在客户

发布新技术、展示新产品的绝佳平台，获得全面的市场推广及 品牌建设良机，提高行业认知度



了解未来的产品需求，获得新的日化市场发展讯息

参加展会主题论坛，获得市场营销手段、市场发展趋势、技术 创新信息

在以往几届中国美容博览会（CBE）中，我们见证了进口品浪潮、彩妆市场持续升温、民族品牌强势崛
起⋯⋯而在今年5月份第23届CBE上，除了进口品与彩妆继续在展会10000多个品牌中引领风骚外，又萌生
了一个新的市场爆点——TA不仅涉及日化领域中护肤、彩妆、美妆工具等多个领域，更横跨了CBE化妆
品展、日化技术和高端美容展三大主题展。 TA就是前瞻产业研究院根据统计数据得出，在近两年里始终
保持着大于15%的增长速度、发展潜力不容小觑的卸妆品类。前瞻产业研究院在发布的《卸妆产品市场
需求与投资规划分析报告》中指出，2016年卸妆产品整体呈双位数增长，仅卸妆水的销售额在2015年就
激增了87%。

高速增长背后原因浅析

根据调查分析，卸妆市场之所以能够在近几年来，一直保持双位数增长，主要基于以下三个层面原因：
，目前我国彩妆市场渗透率为43%，未来几年内仍将处于增长期，因而作为必需品的卸妆产品需求也会
越来越大；第二，卸妆产品使用频率高，理论上市场容量大；第三，使用简便，操作可行，利于流行。

卸妆产品市场前景展望

据调查，当前卸妆产品的消费者群体依然较小，只是购买彩妆消费者数量的1/4。而且，在上线城市的普
及度要高于下线城市的消费者，并且大多数彩妆使用者，尚未形成太强的卸妆意识。这也意味着，随着
彩妆品类的发展和中国消费者美妆成熟度的升级，卸妆品还有很大的发展空间。

而从横向上看，2015年43%的韩国消费者会购买卸妆产品，而中国目前只有6%消费者会购买，这意味着
，与韩国相比，中国卸妆产品市场增长空间十分可观。预计到2022年，我国卸妆产品市场规模将达到191
亿元。

参展美博会6项注意，一定要避开的误区！

近年来，美博会在各方同仁的支持和自身努力发展的基础上，已逐渐成为中国美业市场的风向标，强势
企业、知名品牌云集。因此参加美博会需要提前做好充足的准备，及时把握新产品进度，才能先占得商
机。

美博会上，超过3/4的企业会发布年度新产品，经销商、终端商都在这个时候不约而同的瞄准新产品。因
此，企业一定要抓住商机，变被动为主动。

那么，参展企业在美博会上应注意哪些问题呢？简而言之，应有六项注意，只要妥善处理好这六个方面
，必能在美博会上收益满满。

1、提前做好展间后勤准备。由于新产品多、企业总部重视，每个企业都花很多心思在企业人气吸引和产
品曝光上。因此，提前做好展会期间准备，就显示十分重要。这些准备包括邀请重要买家、设计展期活
动、展前宣传推广，以确保展会上一鸣惊人。

2、资料应有多种版本。美博会的买家主要有传统经销商、超市、终端、外商等主要买家群体。所以准备
的资料应有渠道版、外销版。这样，面对不同的客户，我们要有不同的准备。

3、做好看厂接待准备。大代理商、甚至外商都十分重视厂家的实力，因此有合作兴趣后，这些买家多数
会选择从工厂看厂视察。因此参展商一定要做好看厂接待准备，这样可以显着提高合作成功的机率。



4、参展人员培训要到位。因为重量级买家多，而这些买家除了对产品的要求比较高，对展位人员的专业
知识和服务水平也会比较在意，因此展位人员一定要培训到位，素质到位。

5、准备一个“发言人”。由于展会规模大、规格高，美博会吸引了大量媒体关注，因此企业好要安排一
名重量级人士在现场招呼重要客人，并随时接待媒体的采访。

6、妥善安排好回访。由于到会的买家层次比较高，会有一部分大的订单在展会结束后产生，因此企业一
定要抓住每一个商机，并在会后安排有经验的（好是直对VIP客户的客户经理）跟进意向订单。

2019年上海美博会时间5月20-22日

地点：上海新国际博览中心

展位火热预定中-李先生-186-1606-6162
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