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产品名称 佛山便利店加盟 开便利店旺季必须注意的事项

公司名称 广东乐家嘉连锁便利店有限公司

价格 222.00/个

规格参数 佛山连锁便利店:佛山乐家嘉便利店加盟
乐家嘉加盟费用:乐家嘉怎么加盟
广东佛山:佛山，广州

公司地址 黄埔区均和大道27号

联系电话  18100219905

产品详情

 对于便利店而言，一年之中什么时段属于销售旺季想必可以用一个成语概括——“众所
周知”；特别是在中国南方，夏季时长可达8个月之久，那么如何抓住这段期间的销售商
机？如何在黄金时期做好便利店的销售？有以下经验可与广大朋友进行交流分享。

一、杜绝缺货：保证畅销品货量充裕

      开店做生意，卖什么？卖商品。对便利店而言销售有一个定律叫二八原则，
也就是说门店所有的商品中有百分之二十的品项销售额占所有商品总销售额的百分之八十
。显而易见，这百分之二十的商品所占的销售比重是非常大的，门店在日常经营中必须保
证商品库存的准确及货量充足；具体到商品的品项类别是香烟、饮料、啤酒、风味小食，
这几类商品门店店长务必每日查询商品日均销量，根据到货周期合理定性商品上下限。门
店如果不会很好的把控商品的动销率，有两种方法进行记录处理1、在门店到货日查看货
架上商品缺货情况，进而进行商品日均销售的查询，合理确定商品到货上下限设定；2、
根据门店要货日查看门店补货数据，当门店常规商品库存到“0”时才产生的要货，此种
商品一定会产生缺货；如果饮料、香烟、啤酒要货时库存数量小于日均销售，也必定会造
成缺货；门店要落实的具体工作是进行登记并反馈给主管，主管进行重新设定数据，保证
正常补货，杜绝缺货情况。

二、做好推销：接受公司动态信息并执行好

      公司每周会固定发布市场通知，当门店看到市场通知后，要根据市场通知的
要求进行门店经营的布局，比如看到促销通知要做的工作：根据门店商圈商品的销量，进
行促销商品的手工订货，避免因促销让利销量猛增造成促销商品的断货情况；同时要根据



促销商品的不同进行陈列布局、堆头展示、收银台特推方式达到促销的成效；又比如看到
门店新品下店信息，门店要做的工作是思考新品是属于什么类别，该商品陈列在哪些货架
，并将新品提示卡放置于新品处，引起顾客视觉刺激；同时可根据商品的不同，将新品特
殊陈列展示；新品能带给门店销售的活力，也是我们连锁便利店的优势，任何新品的市场
推广首先就是在连锁便利店进行铺开的。如果将对新品的推销作为日常工作的重点，必定
会赢得顾客的关注以及习惯性到店进行消费，因为给顾客的感觉是在这里能第一时间买到
商品，并且能够享受优惠。

三、陈列调整：合理有效利用门店黄金陈列位

      黄金陈列位就是能够让人一目了然可以一览无余地看到的位置。便利店黄金
陈列位是收银台、端头架（N架）、主通道两侧货架、靠墙货架二、三、四、五层（从上
向下数）。这些位置必须充分利用好，是展示门店商品的重要位置；在这里尤其说到端头
架，端头架是顾客进入店内首先视觉接收到的陈列位，那么端头架一般陈列三种类别为宜
1、新品：到店新品集中进行陈列摆放，起到直观展示的作用；2、促销品：每期促销让利
较大品类进行大量陈列，做到薄利多销；3、季节性商品：比如冬天陈列冲饮奶茶、巧克
力、礼盒等。便利店不同于大型超市，不必不定期进行大面积的货架商品调整，太频繁的
调整会造成让老顾客第一时间找不到需要的商品，便利店毕竟80%的消费群体来自于老顾
客，从而让其产生厌烦。夏季是便利店丰收的季节，以上信息希望能够给门店实际经营带
来帮助，让我们从经营中摸索经验，从经验中提炼更简捷的经营方式，真正给到顾客方便
快捷的消费感觉。便利店可谓“麻雀虽小，五脏俱全”，很多投资者产生了一个投资误区
，认为便利店就是卖东西，没什么可学的，店开了就能赚钱了；的确不是高科技，没什么
难的，但也不是说放在那就可以不管了，市场在变化，公司各方面也需不断更新、创新才
能跟上发展的步伐，如果门店因循守旧，势必会掉队脱节，从而失去了加盟品牌的初衷；
让我们一起学会学习、学会分享、共同进步，让门店经营利润大化，让品牌塑造奠定在门
店每个经营的细节写照上。
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