
体育木地板行业发展处于较为尴尬而艰难的局面

产品名称 体育木地板行业发展处于较为尴尬而艰难的局面

公司名称 北京奥搏健体育场地工程有限公司

价格 340.00/平方米

规格参数

公司地址 北京市朝阳区黄厂南里3号院12号楼10层1107

联系电话 01087327067 13521178100

产品详情

经济下行压力下，体育木地板行业发展处于较为尴尬而艰难的局面，眼看各种乱象逐渐浮出水面，经销
商叫苦不迭，行业发展遭遇“拦路虎”。面对市场上层出不穷的发展阻力，体育木地板企业又该从哪些
方面来做出应对方式呢?唯有结合市场形势找到适合自身发展的方向，才能在瞬息万变的市场中逆势突围
。体育木地板行业发展四大痛点其一、同质化竞争激烈。中国体育木地板市场一直都不缺乏的东西是什
么?跟风!这也直接造成了一些成功企业的成功产品在市场上的生存周期变短，后来无人受益。其二、渠
道壁垒突出。众所周知，许多城市的室内建材核心区域基本都被国内外的各大品牌占据。一个普通体育
木地板品牌代理想要占到稍好的位置甚至是入场，要面临诸多困难。其三、室内建材商卖场内耗严重。
现阶段，中国大大小小的室内卖场都呈现出快速扩张的趋势，整体处于供大于求的阶段，而室内建材卖
场里的品牌大同小异，导致一个地区的资源内耗十分严重。其四、投资成本过高。抛开购置产品的费用
不说，仅店面的装修投入就十分昂贵，而且装饰的生命周期较短，基本 2 年就得重装，更有一些体育木
地板品牌随着产品变化，迫使经销商被动更换装修，造成资源浪费。近年来，体育木地板圈内谈论“转
型”、“变革”的论调明显增多，在某种意义上，这正是市场倒逼的行为。那体育木地板企业的出路究
竟在哪儿?体育木地板企业未来出路何在?以原创引领行业。原创永远是在市场竞争中立于不败之地的制
胜法宝。尽管很多企业都有自己的设计力量，但常常无法实现“产品—文化—生活”的完美融合，使得
大部分产品缺乏鲜明特色，无法从“千人一面”中脱颖而出，也无法及时转舵，从同质化的恶性竞争中
抽离。因此，体育木地板企业走原创路线至关重要。人的本性需求表现在精神需求与物质需求两个方面
，当物质需求得到满足时，精神需求必然占据主导地位。目前，无论是国内还是国外，以文化为核心的
文化产业经济正在迅猛发展，蕴含文化、满足人们精神享受的产品广受欢迎;因此，有高文化附加值，能
彰显文化品位的产品是未来营销的大趋势。满足顾客个性化需求一直是企业实力的体现，也是加深品牌
与顾客粘性的重要手段。70、 80、90后已成为消费无可置疑的主力，品牌忠诚度降低、个性化需求提升
，不仅关注产品的理性功能，更加追求品牌所带来的感性智慧和价值观契合。如果能够围绕消费者需要
适度延伸产品和服务提升，推出的个性化服务，将会从单个消费者身上获取更大的价值实现。体验式的
销售是当前好的营销模式。在如今的信息时代，消费者对产品的价格、材质等不仅能货比三家，货比全
国都成为了现实。随着消费者自我意识的突出，真正决定他们购买选择的往往是对产品的深入体验与了
解。因此，以消费者的感官体验为突破口，推出深度体验式营销，不仅能减少传统售货讨价还价的拉锯
战，还能增加顾客对店面的好感。在市场竞争环境愈发复杂的当下，体育木地板企业的发展也必须要认
清市场上存在的问题所在，唯有认清问题所在，并且有针对性地做出相应的解决措施，企业才能在市场
竞争愈发残酷的背景下成功突围。
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