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产品详情

原木门厂家【美科木门】口碑时代，经销商如何发力       不难发现，国内原木门市场前景在理论
上的远大前景，和原木门经销商的普遍经营现状形成了一定对比，双方仍存在落差。

 

业内预测，随着8090后消费群体的崛起，消费升级不断深入，我国原木门市场的消费者结构开始发生改
变，个性化、品牌化、系列化等意识明显增强，加之我国日益提高的住宅城镇化率等外在因素也为原木
门品牌发展创造了较多机会。因此，不少业内人士认为，作为门业的一个子行业，原木门凭借耐用、环
保、高品位优势，或迎来黄金发展期。

 

 

团队为推手——配合企业扶持，完善终端团队

 

随着原木门市场不断发展，现如今对经销商团队的要求越来越高，不仅要在数量上满足门店运营的基本
需求，更对人员的产品知识、营销能力、服务水平等提出专业化标准。

 

的确，纵观原木门市场，不少门店团队都未接受过专业、系统、全面的培训，只会把一些产品信息简单
粗暴地抛给客户，态度热情但缺乏专业的营销技巧以及主动挖掘消费者真实需求的服务精神，这就很容



易导致消费者不再光顾门店。所以，无论是从企业拓展市场的角度来看，还是仅从经销商业绩上着眼，
提高经销商团队的综合水平都是做大做强生意亟需解决的问题。

 

正因如此，很多品牌企业也将经销商团队的培养看的比其规模的扩大更重要。

 

可见，在终端团队的培养上，原木门经销商既要根据当地市场和门店的具体需要进行布局，更要借助于
合作品牌的专业扶持，这样才能发挥造就一支竞争力较强的团队，为门店的经营提供人力支持。

 

营销做砝码——转变观念，进行针对性的营销推广

 

如今是“酒香也怕巷子深”的时代，光靠顾客之间的口碑传播虽然有效，但是速度较慢，且不能形成大
面积的辐射效应，难以快速提高门店人气。因此，全方位的营销推广也成为决定原木门经销商能否取得
好业绩的砝码。

 

 

这就给很多经销商以启示，传统的夫妻店等经营模式正在逐渐失去竞争力，不能再怀着“开店，然后坐
等数钱”的心态，而是要树立灵敏嗅觉，提高宣传意识，积极了解当下消费者乐于接受的平台，再结合
品牌或产品的具体优势进行全方位的营销推广。

 

比如，现如今，网络对人们生活的影响日渐深入，各行各业都把网络营销的触角伸向消费者的生活，经
销商就可以循着这个思路建立系统的营销推广体系，争取线上线下相结合，有针对性性地将品牌信息铺
向受众，为门店引流。

 

       佛山美科木门厂家深知时代发展的重要性，对经销商的重视程度高，除了木质家具的质量好
，口碑也是深受消费者喜爱。
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