
刷卡投币全自动售水机 150（kg）

产品名称 刷卡投币全自动售水机 150（kg）

公司名称 烟台丰瑞网络科技有限公司

价格 6500.00/台

规格参数 承载重量:150（kg）
材质:镀锌板喷漆
规格:700*750*1750

公司地址 山东省烟台市芝罘区环山路126-2-15号

联系电话 13708902190 15864068408

产品详情

承载重量 150（kg） 材质 镀锌板喷漆
规格 700*750*1750 型号 400加仑/600加仑/800加仑

烟台丰瑞网络科技有限公司是净水设备、家用水机、自动售水机、自助洗车机、前置过滤器、led 电子屏
、电视台设备等产品专业生产加工的有限责任公司。公司总部设在美丽的海滨城市烟台,是烟台首家自动
售水机的生产厂家，公司自2009年3月以来，积累了北京、上海。天津等各大城市中行业经验，研发了中
国最具实力的新一代产品。公司领导本着让更多的想创业的有志之士都有发展机会，同时能让更多的老
百姓喝上健康的水，以最优惠的价格向全国推广丰瑞自动售水机，并以最优质的服务，服务于广大客户
。彻底解决了许多外地朋友购买售水机担心得不到服务的后顾之忧。自2009年8月以来，公司开始研发另
一款利国利民的节水产品---自助洗车机。自助洗车机是投币刷卡24小时营业的洗车设备，是根据洗车时
间和洗车时的出水量收取费用，更能体现洗车收费公平合理的一种洗车设备。适用于安装在加油站、小
区、单位、商场门口等公共场所，是一项投资小，回报快，不用人工管理可以长期回报的投资项目。公
司为了更好的更快的推广产品，向全国招商加盟。烟台丰瑞网络科技有限公司拥有完整、科学的质量管
理体系。烟台丰瑞网络科技有限公司的诚信、实力和产品质量获得业界的认可。欢迎各界朋友莅临烟台
丰瑞网络科技有限公司参观、指导和业务洽谈。

自动售水机是一种设置在社区内的集自动制水与自动售水两种功能于一体的设备，24小时供用户自取饮
用纯净水，以使用过滤净化技术为社区居民提供国际标准的饮用水为设计初衷，已风行欧美、日韩多年
。它占地面积仅1平方米，一般放置在社区、便利店、市场、单位、学校等地，充分发挥出了这些场所廉
价租金、稳定消费群、密切人脉关系等优势，有利于长久经营。目前已经由投币型自动售水机发展成投
币ic卡型自动售水机。

丰瑞自动售水机具备以下特点：

一、本机采用先进的ro反渗透过滤提纯技术，七级水质处理，有效去除原水中泥沙、水藻、余氯、重金



属、有机化合物、病菌等对人体有害的物质。

 二、紫外线24小时不间断杀菌处理，确保水质卫生。

 三、采用高浓度臭氧对水瓶杀菌消毒处理，彻底杜绝水质二次污染。

 四、投币和智能ic卡计费技术双保险，可以选择两种计费方式，计费精确度达到0.01元。

 五、豪华外观、100％防水外形设计。。

 六、产水量大，每日可制造70桶水（18.9升水桶）。

 七、经营过程中完全免人工。

 八、可根据需要确定每桶价格。

适合以下人士投资加盟：

1.想赚钱又没太多资金的；

2.想赚钱又没时间的；

3.想赚钱又没生意经验的；

4.想赚钱又不想担风险的；

5.想赚钱又不想别人知道的；

6.想赚钱又不想做事的；

7.想赚钱又不想应酬的。

售后服务保障：

烟台市区内：凡购买本公司自动售水机终生维护，一年内保修

其他的区：免费给予培训，众生指导，必要时可到到现场指导

联系电话：0535-6252139

15864068408

联系人：娄江霞

中国洗车市场分析

随着越来越多的中国人加入了有车一族，洗车市场正在不断地扩大，截止08年底，全国共有各类汽车一
亿多辆。私家车近1000万辆！以北京、上海为例，北京汽车保有量为320万辆，上海也达到了280万辆。
由此可见，中国汽车后市场的发展潜力非常巨大。按照平均3-5天洗一次车，1年洗车70-100次车计算，全
年我国仅私家车就要洗7-10万次车！而我国现有汽车美容店仅3万余家，即便算上路边摊式洗车，全国也



不足5万家洗车店，平均下来一家店1年要洗2万次左右的车，平均一天要洗近100辆车，可是很少有洗车
店能日洗100辆。所以，几乎所有的中国车主都面临着同一个问题，那就是洗车难！

现代洗车业的现状：

如此之大的市场，为什么现代洗车店不像雨后春笋般涌现呢？

一、费时，效率低下

洗车很麻烦！每次到洗车美容店洗车都让车主们头疼，为什么呢？首先，排队难，几乎每一家洗车店前
都排着长队，尤其是北京、上海等大城市。想洗车先得排上20-30分钟队，这让很多车主望而却步。其次
，洗车要等人，一家洗车店的员工是有限的，为了降低成本洗车店一般不会雇佣太多人手，这就造成轮
到了自己，却要和其他车辆“分享”洗车工一次洗车有时花上1-2小时！这让视时间为生命的现代都市人
大为头疼。车堵人，人等车——现代洗车业最真实的写照。

二、洗车员工不专业，无法提供优质服务

洗车是一个非常重要的过程，需要洗车人有足够的耐心和细心，而现今洗车店的员工大多不具备专业知
识。许多洗车店为了降低成本，大量雇佣进城务工的农民工。这些不具备专业素质又没有耐心的临时洗
车工往往一冲了事，不能完全清洁车辆。没有完备的服务是现代洗车业最常为人诟病的一点。

三、投资大、成本高、利润低

现代从事洗车业大多需要一个店面，而其洗车设备的价格也很高。除此之外还必须雇佣大量员工，否则
无法正常运营。在北京、上海、广州等大城市地价超高的情况下，许多投资者无力承担高昂的店铺租金
及设备费与人工费。前期投资大，运营成本高，利润低——现代洗车业发展的三大限制。

四、洗车方式不灵活，客户流失严重

现代洗车业的方式极不灵活，比如下午刚洗完车，结果晚上下雨了，不得不再洗一次。如果选择去洗车
店，又必须掏同样的价钱，而需要的只是清洁一下外部车表，这无疑让许多车主无法接受，直接造成了
很多车主宁愿自己用刷子刷一下也不愿再去洗一次，大量的客户因此而流失。

五、洗车不便捷

洗车得去洗车店，这让许多有车一族觉得不方便，人们需要的是在自家门口就能满足自己洗车愿望。洗
车不便捷——现代洗车业的又一大弊端。

现代洗车业在其自身固有的几大问题的影响下，无法快速稳定地扩张，无法有效地满足市场需求。因此
，造成了中国洗车市场的巨大空白。

自助洗车机的优势：

自助洗车机一个与现代洗车业完全不同的新产物。究竟有些什么优势？这些优势能否让它满足巨大的市
场需求？

一:省时。效率高：

省时：这是自动洗车机最明显的优势。不必再排上20~30分钟队。不需再与别人“分享”洗车工。一切只
需要将车开到自己小区的自助洗车机前，投入几元硬币，拿起水枪将车身上的污渍一冲而净。再换上风
枪将水一吹而光，才15分钟！省时,效率高。自助洗车机的最大优点！



二：方式灵活客户选择余地大：

刚美容过的爱车淋雨了？没关系。不必再花大价钱去美容店在做一次。自助洗车机帮你搞定！车子内部
有点脏可外部很干净？没关系，不必上汽车美容店。自助洗车机助你一扫车内尘垢！不在受现代洗车方
式不灵活的限制。脏车——随心所“浴”！

三：投资小，成本低，利润高：

无需现代洗车店的大门面，无需高昂的设备购置费用，无需工人！自助洗车机它将是你创业致富的最佳
拍档。

四：故障率小，后续服务好，免除你的维修烦恼：

自助洗车机安装方便，操作简单，没有繁琐的设定，只需洗车车主轻轻一按即可，因此很少发生故障，
其自身配置的故障报警系统可随时向服务部门发送信息，报告故障类型，让你不再为维修不及时而烦恼
。

有了这些现代洗车业无可比拟的优势，自助洗车机势必会迅速发展快速填补市场空白，在华夏大地上刮
起一股自助洗车的飓风！

丰瑞科技自助洗车j介绍

产品用途：本产品主要用于机动车辆外表的清洗养护

产品特点：自助洗车机是根据洗车时间和洗车时的用水量收取费用，更能体现收费的公平合理；具有泡
沫清洗和洁净清洗两种清洗功能；即可刷卡又可投币。机内设有保温功能，一年四季均可使用；洗一次
车只需3至4元钱,304不锈钢板材制作箱体，保证机箱永不生锈。

可安装在小区/加油站/商场门口/单位等无须人工看管的公共场所

★每天24小时营业，全年无休；

★ 微电脑防盗，系统有保障

现代洗车业4s自助洗车机经济效益分析

 仅从表面来看，自助洗车机已经具有现代洗车业所无法比拟的经济优势，接下来，我们就以烟台洗车
市场为例进行一个直观的对比。

现代洗车业：

每天洗40台车（平均上限），每台车平均收费12元：40台x12元=480元/天

每个月收入：480元x30天=14400元/月

费用：按一家店6名员工，人工费1000元，则人工费约为：1000元x6人 =6000元

水、电耗费约为：1000元，房屋租金约为：1500元

器材维护费用约为：200元



那么一个月的成本约为：8700元

合计：现代洗车店一个月的收入约为14400元，运营成本为8700元，实际利润约为5700元/月。

自助洗车机：

保守估计，自助洗车机一日可洗80台车。那么，以每台收费4元计：

80台×4元=320元/天

月收入：320元×30天=94000元/月

人工费：无

水电费：1000元（按现代洗车业同耗费计）

场地费：无

维护费：200元（按现代洗车业同费计）

月成本约为：1200元

合计：月收入8200元

成本：1200元，利润：8200元/月

结论：自助洗车机去除了现代洗车业的场地费、人工费、管理费、其自身设备价格低于现代洗车业设备
投入，24小时营业，经济利益巨大-----2010年的的印钞机

代理合作方式

最终用户定位

最终使用者定位在厌倦传统洗车方式，渴望尝试新兴的高效、快速、方便的洗车方式的有车一族。

两大购买者方向

现代物业管理公司及希望从事或已经从事洗车业的个人或公司。

准代理商选择

1、已经从事洗车业的潜在客户；

2、实力雄厚、经验丰富的洗车类产品经销商；

3、从事新型产品代理的客户；

4、其他具有资金、能力和良好社会资源的投资者。

 利益共赢原则：于客户的合作目的是共赢，双方获利。为客户提供物美价廉的产品，扶持客户营销，
在友好合作中实现各自的利益追求。



售后服务

公司拥有一支完备的服务队伍，24小时客户服务热线，随时为客户问答解决各类问题。

服务理念：全心服务，为顾客解决实际问题。

服务承诺：提供选址建议及发展提议，终身售后服务保障

电话：0535-6252139 15864068408
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