
童装 童鞋 防辐射服 母婴服装新闻营销方案

产品名称 童装 童鞋 防辐射服 母婴服装新闻营销方案

公司名称 北京小马识途文化传播有限公司

价格 3.00/套

规格参数

公司地址 北京市通州区潞苑南大街甲560号B区111-A50（
注册地址）

联系电话 010-56135677 13381019530

产品详情

当前网络营销已经成为企业在互联网攫取一杯羹的必由之路，不搞是死路一条，那么搞，怎么搞?又成为
一个摆在企业家面前的难题?很多企业在网上投了百度竞价，投了58同城，投了新媒体等广告，投了淘宝
直通车，也不见得就赚了多少?很多钱都是打了水漂。互联网推广就是一个烧钱的主，玩不了就别玩，不
玩是死，玩不好也是死! 

 

下面我结合多年的推广经验给中小企业推广的一些建议，希望大家能少走弯路!

1.不要试图去找风口，你玩不起!

很多企业家都是去听什么成功学，什么抓住风口，总是找***新的一些技术或者推广手段，如果不是行家
，那么这个肯定是死。没有强大资金及资源背景支持，中小企业只能望洋兴叹，那不是你的菜，就不要
去摘了。小马识途观点：掌握大趋势，经营好自己的一亩三分地比啥都强，不要总想着去抢风口，中小
企业玩不起。是不是都被雷军的话语给影响了呢?(站在风口上,猪都能飞起来)。

2.产品服务第一，推广第二!

网络营销推广，其实也没有很多网络公司说的那么神秘?网络营销推广的前提，是你的产品ok，你的服务
ok，在这个前提下你再开展一系列的推广，包装，营销活动，品牌营销策划等!很多企业都是本末倒置，
看不清，以为我就是大把的去互联网推广，大把的去投放广告就行，那只能是“竹篮打水一场空”。

3.没有，只有适合的推广方式

互联网推广马上见效果，有些推广方式见效慢，有些推广方式见效快!比如小马识途做seo，自然排名推广
，这个如果关键词做上去以后就相对比较稳定，也可以获得更大的效益，后期花费相对较小!而百度竞价
排名出钱就可以有排名，花费较大，适合比较暴力的产品!当然***重要的还是看ROI(投入产出比)，适合



自己的推广方式才是***重要的!

4.只有自己才***了解产品。尽量不要外包!

第一时间了解客户对产品的反映，不断的解决客户问题，提升产品品质!全方位倾听客户的声音，不要试
图去满足所有的!没有完美的产品，只有不断完美产品的人!互联网推广不要外包，只做技术外包。运营还
得自己搞!

5.原创文章是提升网站权重和宣传企业的手段之一!

百度等搜索引擎，对原创的重视越来越重要。原创对提升网站权重意义重大!小马识途小编就曾经连续原
创过一个多月，就把一个网站的权重提升到4，可见原创的重要性。故事性和技术性的文章，价值较大，
所以不断的会有人去看，去传播，对宣传公司起到事半功倍的效果!原创是提升网站权重，推广企业品牌
***重要的手段之一!

6.全员营销，全员推广。

很多企业管理比较死，你做文员的就是做文员的,做设计就是做设计的!企业中的每个人，都有“营销意识
”，都有“服务意识”，都结合自己的工作，参与营销活动，为客户服务，包括内部客户和外部客户。
比如小编原来的公司，可以说都是全员营销，不管你是什么岗位，如果有业务来往，都可以得到相应的
提成!前提的非业务人员都必须是在完成本职公司的前提下;深圳有一家培训企业，做的是风生水起，原因
就是企业领导很开放，就是以结果为目的，发动所有人做业绩。不管是用哪种推广手段!甚至于企业有员
工自己搭建了企业宣传网站，而且排名还在公司排名的前面。如果放在当下估计很多企业都是不允许的!
而这家企业就是这样很开放，所以互联网上到处成了自己的广告。公司业绩也就可想而知了!全员营销可
能会让企业获得意想不到的效果!人人为企业，企业好了，员工才能好!这个道理大家都懂，全员营销是趋
势!

7.网络推广是个持续的过程。

网络推广和建设企业品牌都是一个持续的过程，每天都要做，不要三天打鱼两天晒网，每天做一点点，s
eo也是需要一个过程，不是你一做就有效果，这个就是考验企业的耐性!包括投放广告，百度竞价也一样
，必须持续投放看待，不能今天都了效果就不投了!阿里巴巴店铺推广也是一样，投入必须是持续的!才可
能在未来的竞争中分的一杯羹!

8.利用新媒体和多种推广手段推广。

传统的博客，分类信息，B2B，视频，SNS，团购，淘宝，微博等等都可以当前今日头条、网络直播等一
系列的新平台和推广手段都要去尝试。通过不同的推广方式推广，更大的延伸推广范围和推广广度!可能
会收到意想不到的效果!挑选适合自己企业的手段重点推广，其他推广手段为辅。

9.网络推广不是万能的，快速建立自己的“鱼塘”

做好顶层设计，不要盲目跟风，不迷信网络推广，网络推广不是万能的，知道自己的用户在哪里，线上
容易成交还是线下容易成交!线上就要找到自己和用户发生关系，不管是用公众号还是社区，总之让你处
在用户的视野当中。线下发展自己的客户“鱼塘”，不管是同什么手段得到的客户，一定记得服务好这
些客户，多组织相关活动，和老客户建立联系。老客户才是新客户的宣传员。线上、线下客户资料的管
理维护，是企业能否有业绩的基石和命脉!

10.交流学习，掌握***新网络推广手法



学习是这个世界上不变的法则，不管你是谁，现在是什么样子，通过学习都可以胜出同行。自己摸索的
时间成本太高，可以去建立圈子，像同行和不同行的人员交流推广手法，没有，只有更好!只有交流才能
看清自己手法是否高明，愚笨的人都是闭门造车的人!这一条适合所有行业和所有事情!

小马识途营销机构，国内专业的网络整合营销服务商，专注新闻营销、口碑营销、自媒体营销等网络营
销营销解决方案，服务过众多母婴相关企业并取得不俗的成绩，有意请与小马识途营销顾问联系，索取
营销案例阅览。
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