
天猫京东代入驻天猫淘宝靠谱代运营

产品名称 天猫京东代入驻天猫淘宝靠谱代运营

公司名称 杭州熙子网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 浙江省杭州市拱墅区祥园路30号12幢1202室

联系电话  13208012261

产品详情

熙子电商，让您的品牌注入更多的电商力量。为你天猫销量提升，品牌打造保驾护航。联系电话1320801
2261 王经理公司提供天猫代运营、淘宝代运营、京东代运营、天猫代入驻等一系列服务。合作之后全
权负责天猫店铺运营、推广、美工设计、文案策划、活动申报等一系列线上运营工作；作为合作伙伴的
你需要匹配客服及物流发货来配合我们。

公司目前跟客户的合作模式主要有：基础服务费+销售额提点，这种模式目前来说是最有说服力也是最
靠谱的一种模式，风险双方共担，还有一种模式就是双方入股合作，我们提供人才合作方提供产品，这
种模式基本会在双方合作一年之后才会来深度探讨；公司和客户的合作费用这块儿，说白了一句话谈费
用必须在双方相互认可的基础上，费用可以面谈，作为代运营公司也是想找一些好的项目来做，这个公
司发展前进的基本条件；

那么和我们熙子电商公司合作有没有效果？我就简单介绍一些跟我们合作的客户长期短期的都有；

1.某智能猫厕所品牌（高端产品），16年3月来到杭州，当时考察了五六家，也来我们公司了，最终选择
了一家服务费用便宜的尊尔，但是合作了1个多月，一点动静没有，5月份又重新找到我们，6月份接手客
户店铺整个运作过程中，直通车占比2% ，主要方式是内容运营，刚开始主要做的就是展现、加购、收藏
，人气拉起来，标签也做出来了，接下来就是做直播，因为类目特殊，店铺基础差，产品也特殊，我们
做了一个完整的计划方案，直接去天猫找类目小二“方波”，截止17今年4月份，总共做了14场天猫官方
直播，获得1.5万的关注，660万点赞，互动4.2万 观看19万 ，当时就受到天猫的关注，聚划算主动邀请我
们上，同时被邀请参与天猫线下一个大型的“猫公馆”项目另外设计风格也很讲究：采用的tiffany蓝的色
调，这个蓝是美国珠宝公司“蒂芙尼”代表的最昂贵的蓝，代表高贵数据增长历程：16年5月份 0基础，1
6年8月：30多万16年双11一天17万17年618大促50多万，17年6月份整体下单金额达到166.8万，支付金额11
5万17年双11一天197万

2.某女装品牌，16年10月底找到我们，当时他店铺情况是收到杭州G20峰会影响，工厂关停，店铺销量下
滑严重，同时两款主推产品，一款被下架（做的是欧美大牌高仿产品），另外一款产品刷单被降权，店
铺当时岌岌可危，又频临双十一来临，基于这种背景下找到我们。我方接手时间为2016年10月25日，项
目组第一时间针对店铺进行产品选款（因为之前两款不能用了），当时选得是一款毛领的羽绒服，然后
联系直播对店铺这款宝贝进行双十一预热工作，同时进行老客户的唤醒工作，双十一当天直接进行爆发



，新款单品销量当日破50万，整店销量突破100万。通过这次爆发之后，店铺进入了爆发增长，月销售额
巅峰时达到了400万，直通车roi从原来的3.71优化到了5.68，ppc有0.98优化到了0.67
现在店铺已经被客户接回

3.某童装品牌，欧美风格童装店铺。最高峰时期店铺自己团队能做到上亿销售额（15年），由于产品款
式更新和天猫规则变化没及时运营新的操作方法原因，店铺销量逐年下滑，到17年9月份时候店铺已经下
滑到了月销售30万，然后来杭州考察代运营公司，最终选择了跟我们进行合作。2017年10月份接手之后
，团队对产品款式结构进行调整，同时把天猫新方法融入到店铺，第一个月店铺销量就翻了一番，在双
十一当天更是突破到了196万销售额。

4.某蛋糕品牌，老板原先做线下的，店铺产品只发五个城市，自己团队店铺运营的效果不理想，于今年6
月份来杭州进行考察，最终选择了跟我们进行合作，7月份正式接手店铺操作。经过团队的努力，短短两
个月不到就初见成效，日销售额有原来几百块增长到破万，截至到现在，店铺受限于发货城市，已经稳
定在了日销2万左右。日直通车投放在700-1000元。

5.某蛋黄饼品牌，店铺于今年10月15交付于我们进行合作，之前店铺空置了一年有余（在研发产品），接
手后对产品页面进行优化升级，增加小视频，联系拍摄公司进行拍照，然后开始进入运营推广工作，现
在店铺有日销售额一天百来块增长到了日销近2万元，店铺还在持续增长当中，店铺日免费流量突破2万
人，直通车推广费用日投入在700左右。

更多店铺情况，欢迎来我司实地考察详细了解。
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