
武汉文具店收银机|文具进销存收银软件|灵敏扫描器

产品名称 武汉文具店收银机|文具进销存收银软件|灵敏扫
描器

公司名称 武汉一伟恒通科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 安装:包安装
培训:包教会
产地:武汉

公司地址 武昌区东龙世纪花园（金橡阁，丹桂阁）1－2层
16室

联系电话 027-86708403 13986176095

产品详情

该如何选择你心怡的文具店收银机

 面对市场激烈的竞争，通过商店自动化来提升运营效率和管理水平是信息化社会零售企业的必由之路
。通常，选择适合的 收款机软件系统是采用或者升级商店前端系统的首要步骤.

“恒通商用收银机可选范围非常广泛，从使用功能简单的电子收款机到功能强大的主机，为计划实施或
者升级商场自动化解决方案的零售商提供了众多选择。”“零售商在选择最佳的恒通收款机硬件方案时
应该着重考虑以下五大要素。”

强大的投资保护功能

1、恒通收款机主机要能够提供强大的投资保护。它应该基于广泛认可的标准之上，使用“开放性”技术
，以确保零售商在较大的范围内选择外设设备和软件供应商。此外，它还应该具备可扩展性，能够使零
售商轻而易举地扩展终端内存和数据存储容量，从而确保恒通收款机收银系统满足业务快速发展的需求
。

2、注重总体拥有成本

恒通收款机的整体拥有成本和购置成本同等重要。恒通收款机主机需要经过严格的设计和测试，满足各
种苛刻零售环境的要求，以降低荡机和维护成本。如果零售商在几年之内还会安装新的恒通收款机系统
，则应考虑系统供应商的“平台稳定性”――如果供应商每几个月就改变一次内部组件(通常和电脑一起



)，零售商就会遭遇同时维护多种不同系统的尴尬。因此，零售商一定要确保恒通收款机系统在寿命期内
能够获得维护所需的备件和服务。

3、高水平的零售集成度

恒通收款机主机要为零售系统外设设备提供足够的接口，包括钱箱、打印机、用户显示器、读卡器等，
并为这些外设产品提供电力供应，而无需其它外部变压器和单独的电源连接。恒通收款机硬件还要经过
多种配置环境下的测试，能够与各种不同外设设备以及软件结合使用，以确保系统内所有的组件能够在
一起协调运转。

文具店的介绍：

一、淡季进行促销活动

    对于文具行业来说，暑假和寒假变成为了一年之中的淡季。因为相对较大的消费群体都放假去了。
对文具相对的需求就会减少，那在这个时候要怎么样才能带动消费呢？根据以往门店销售的经验来看，
淡季促销活动在淡季经营中起到了重大作用。因为消费者在不需要买这个东西的情况下，看到有优惠活
动，便会考虑购买。而这个时候用什么产品进行促销呢。相信大家很快也会想到，将一些相对冷门滞销
的库存产品以低价销售，或者将开学必备产品进行促销活动，一方面既能消除库存，另一方面还能用低
价吸引消费者进店，进店可以购买该款产品，还可以看下店内其他产品。

二、为旺季做好准备

    经营文具店，旺季一般在学生上学期间，开学则成了最旺时期，如果每年的大学讯和小学讯、中学
讯，开学季经营业绩没有完成50%以上，一年的生意也就看得见。旺季是店铺生意最关键的时期，一定
要重点把握。然后是其他的一些节日的应季商品，比如圣诞节，元旦，教师节，儿童节，情人节等等。

    旺季热卖有几点必须注意：

   1、旺季前后对存货进行盘点，商品提前准备好，货源充足，对尾货进行促销。

   2、及时发掘当季的“当家”商品，重点管理，尤其是货源一定要充足(当家商品不用怕，即使是处
理，也是最先销售的商品)。

   3、有效的促销措施一定要到位，在店铺内制造“热卖”气氛。

三、热卖产品做展架或POP海报

    仔细分析一下店铺商品的销售资讯，就会发现特定时期内，有几种商品特别畅销，几乎每天都是店
铺销售排行榜上的前几名。如果缺货，一些顾客还提前预定。

    所以对热销产品还应该把具有推广宣传作用的展架和POP海报做起来，从而吸引消费者的目光和加



大对热销产品的宣传。

四、让顾客变常客

     

       常客是店铺的最佳广告途径。

       文具店属于定点消费场所，消费群体又比较明显，需求也不是一次性的，所以往往经常会有
顾客会需要重复购买或者购买其他产品。所以一定要重视每一个进店购买的顾客，他很有可能马上就会
来进行第二次购买，或者介绍朋友来一起购买。

     
使顾客变常客的方法很多，本质上都是使顾客获得额外的利益，包括物质和精神的两个方面。

       最关键的一点是重视店铺营业员的作用，如果营业员的记忆力足够好，能够认出店铺的常客
，并给予常客的待遇，例如称呼姓名、聊聊家常、提供更加贴切的购物建议等，顾客的满意程度将会提
高，甚至介绍自己的亲朋好友来店铺消费。

       或者抓住一些班上的意见领袖，多与他们互动交流，赠送一些体验产品，试用产品，通过他
们去影响身边的同学。也是不错的方法。

五、店铺选址

1、选址至关重要，店址方圆两公里内一定要有两到三所学校，或者周围是具有相当规模的商业写字楼群
，这才能够保证附近有消费群体。

2．以行人流量来定。一般而言，高的顾客流量水平会增加销售。

3、公共交通设施与路况。路况指路面的宽度、交通拥挤程度以及有无交通管制等，它不仅与客流有关，
也与商店上货速度有直接关系。

4、店铺的结构和店铺的能见度；店铺面积大小及其建筑结构、形状；有无城建规划限制，如水电、下水
道、暖气等条件也是选址的重要因素。

5、店铺坐落的位置。位置的概念是指坐落于某一地段的具体位置，如拐角、中心、十字路口、学校附近
等。

六、店招、货架海报设计

    我们都知道，良好的店面设计与装修，适销对路的商品线，以及各种促销活动，可以起到吸引消费
者进入店铺浏览的效果。



    店招，无疑就是店面的招牌。店面招牌在店面装修中也是关键之一。招牌在现在能够起到一定的指
示作用。广告招牌也是对公司店面的一种展示和宣传，在现在的经济市场中，已经成为了一种不可或缺
的资源，它给经济的发展带来的积极作用也是不可忽视的。好的店铺招牌，可以传递信息，加强品牌效
益，并可以吸引消费。

    货架海报设计，则可以加强消费者对产品的了解，更起到了指引作用，因为一般海报上面的都是热
销产品或高端产品。

七、招有能力的文具店收银员

    良好的店面设计与装修，整洁整齐的产品货架，还有当下热销产品和新品的促销活动，这都起着吸
引顾客进店的作用。而进店后就看商品优劣和营业员的销售能力了。所以，除了进货的货源要层层把关
，选择优质产品外，营业员便是最终促成销售的关键。优秀的营业员都是推销高手，能够使顾客心甘情
愿掏腰包。

     而要想成为一名优秀的营业员就需要自己有良好的业务能力及带给顾客良好的购物体验，多多的
保留一些回头客进行二次或者多次消费，要针对不同的顾客的不同诉求来合理的推荐相关的产品。

我们的产品： 

1 小票打印机:57mm热敏式,80mm热敏式,75mm针式 

2 整套收银机收款机：电子收款机,触摸式一体机、收银秤衡器 

3 各行业商业收银管理软件 

4收银周边设备：顾客显示屏，单显，钱箱，机箱，可编程101工业键盘，盘点机、刷卡器,电子称,液晶屏

5 条形码扫描器:红光枪、激光枪、激光平台 

6 条形码打印机:商业型,工业型 

7 打印耗材：不干胶标签纸,收银纸,色带,碳带,各种会员卡 

8 维护收银设备软硬件,维修并供应收银秤条码秤零配件 产品广泛应用于商场、超市、便利店、各类专卖
店、文具店、连锁店，化妆品店,书店、食品店、桌球收费、桑拿收费、冲印店，烟酒店,自动计税收款机
。餐饮店、服装店等
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