
km男装货架展示架现代简约金属铁艺服装货架

产品名称 km男装货架展示架现代简约金属铁艺服装货架

公司名称 广州市八千里货架有限公司

价格 125.00/件

规格参数 品牌:km男装
产地:广州
规格:650*400*2600

公司地址 广州市白云区永平街永泰致和街七巷22号之一3
楼C273室（注册地址）

联系电话  18998804755

产品详情

km男装货架展示架现代简约金属铁艺服装货架。

八千里货架-满足人们对高品质店面的追求店面整体形象设计.货架生产供应商

伶俐饰品货架,名创优品货架,lenle饰品货架,新奇特货架,km男装货架

相关品牌：名创优品 伶俐饰品 宜美生活 生活无忧 无印良品 优之良品  良品生活  兰诺 大创优品
韩都优品 潮尚优品 熙美诚品 众客优品  创美优品  韩尚优品  UR货架  H&M货架  太平鸟  ZARA
流行美  km男装  海澜之家 ONLY 哥弟 优衣库  歌莉娅  潮流前线 阿依莲 韩都衣舍 以纯 真维斯 森马
唐狮 meet the beauty

服装营业员的销售技巧之推荐：1、推荐时要有信心，向顾客推荐服装时，营业员本身要有信心，才能让
顾客对服装有信任感。2、适合于顾客的推荐。对顾客提示商品和进行说明时，应根据顾客的实际客观条
件，推荐适合的服装。km男装货架展示架现代简约金属铁艺服装货架。3、合营手势向顾客推荐。4、合
营商品的特征。每类服装有不同的特征，如功能、设计、品质等方面的特征，向顾客推荐服装时，要着
重强调服装的不同特征。5、把话题集中在商品上。向顾客推荐服装时，要想方设法把话题引到服装上，
同时注意观察顾客对服装的反映，以便适时地促成销售。6、准确地说出各类服装的优点。对顾客进行服
装的说明与推荐时，要比较各类服装的不同，准确地说出各类服装的优点。服装营业员的销售技巧都是
从实践当中得来，还要运用到实践当中去，所以要想提高自己的销售能力，就得时时注意学习和积累销
售技巧。km男装货架展示架现代简约金属铁艺服装货架。现下服装专卖店的数量越来越多，使得市场的
竞争也是越来越激烈，如何能在激烈的市场竞争中取得优势，服装专卖店销售技巧也要算一方面了，这
也是有众多专卖店经营者一直在摸索积累的，更是希望销售人员不断提高的。在这里为各人筹办了一些
服装专卖店销售技巧，与各人一起分享。服务专卖店销售，第一步应该是销售者的心理筹办，有了心理
筹办之后，才能从容的去应对接下来的销售活动。销售时的五种心情：1.信心：信心是一种无形的品质
，不是吃一片药就能得到，但可以被开发出来，是对未来重要的投资。2.爱心：要视同顾客为亲人，朋
友，要用你的服务让顾客感受得到。3.耐心：在进行销售时，在把握顾客可否购买的前提下，一定要十



分耐心，周到有一种韧劲。4.恒心：不甘失败，要一件一件的继续努力。5.抓住顾客的心：掌握顾客的心
理动态，下一步想要做什么，需要什么。

km男装货架展示架现代简约金属铁艺服装货架。
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