
新奇特摆饰品的货架图片大全

产品名称 新奇特摆饰品的货架图片大全

公司名称 广州市八千里货架有限公司

价格 118.00/件

规格参数 品牌:新奇特货架
产地:广州
规格:1000*1000*1100

公司地址 广州市白云区永平街永泰致和街七巷22号之一3
楼C273室（注册地址）

联系电话  18998804755

产品详情

新奇特摆饰品的货架图片大全。

八千里货架-满足人们对高品质店面的追求店面整体形象设计.货架生产供应商

伶俐饰品货架,名创优品货架,lenle饰品货架,新奇特货架,km男装货架

相关品牌：名创优品 伶俐饰品 宜美生活 生活无忧 无印良品 优之良品  良品生活  兰诺 大创优品
韩都优品 潮尚优品 熙美诚品 众客优品  创美优品  韩尚优品  UR货架  H&M货架  太平鸟  ZARA
流行美  km男装  海澜之家 ONLY 哥弟 优衣库  歌莉娅  潮流前线 阿依莲 韩都衣舍 以纯 真维斯 森马
唐狮 meet the beauty

1.打扮好“自己的脸面”。饰品店外观如同人的面孔，即“店铺是脸面”。这是顾客在瞬间断定一家店
面形象所凭借的依据。店面包括店名、店徽、招牌、外观装修、橱窗，再加上店面的色彩和照明，良好
的第一直观印象是顾客驻足的关键。因而商家应要做到地板、天花板、货柜、橱窗不要有尘埃，玻璃要
干净。每天至少要有一两次站在店外向内看，从顾客的角度去想想，你饰品店的外观形象，能给人好印
象吗?   

  2.店门开启要方便。进出容易的店面，才能繁荣。   

  3.顾客进店后，店员最好不要“步步跟随”。   

  4.注意店员的形象。手指、服装要干净。   

  5.饰品要让顾客看得到，易接触到。即“眼易见，手易拿”。摆在开放式货架上的饰品，使顾客感
到容易选择。 6.所有饰品都标上价格，货不二价。必须在努力收集顾客的价格预期感和竞争店面的价
格的情报的基础上定出适当的价格。 7.饰品店与顾客关系，归根到底是人际关系。和顾客打招呼不说



外行话。要知道，购物场所也是交流的空间。   8.讲解饰品的知识和销售量成正比，消费者不是专
家，需要你的指导。要让消费者认识到，你是在帮助他。   9.接待顾客心理轻松，对方不买也不能
有失望或不高兴的表示。   10.收钱和找零钱，当面点清，找干净票给客人。   11.对老顾客表示
感谢，老顾客是最好的顾客。对饰品店来说意味着不断提高的回头率。美国学者雷奇汉和赛塞的研究表
明，顾客的忠诚度每提高5%，企业的获利就能增加25%。   12.多用习惯用语。语言规范、亲切，能
增加商场(店)形象的魅力，产生亲和力，带来好的口碑。   13.把建议本放在收款处，请顾客把需要
代购的商品写上。   14.把节日当作公关的好机会。例如，重阳节对老人优惠以示祝福；教师节对教
师优惠以示祝贺。   15.永远不忘记顾客，永远不会被顾客忘记。要把顾客当作永久的上帝，要用一
些具体行为或活动感化顾客，让顾客知道你是真心实意把他们当上帝。一旦上帝意识到你可信、可靠，
便会成为你永远的顾客。
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