
逗哈电动车：从跨界投资中收获热爱，延续创业激情！

产品名称 逗哈电动车：从跨界投资中收获热爱，延续创业
激情！

公司名称 浙江氢创投资有限公司

价格 .00/个

规格参数 性质:行业资讯

公司地址 温州高新技术产业开发区创业服务中心科技企业
孵化器D幢401A室办公室

联系电话  13957756423

产品详情

  氢创同城，创业共享成长—面对面

 

人物简介：金小军，台州钢铁协会副会长，主要从事钢铁贸易及SOCO、逗哈、小牛电动智能机车销售
及投资，2016年跨界投资逗哈智能机车，现任逗哈浙江大区总服务商大哈车业总经理、逗哈快猪租赁负
责人。

 

第二届新商业新连锁项目对接会中国行�台州站的活动以于9月28号在台州椒江举行，作为本届对接会的
明星项目之一——逗哈快猪（逗哈智能机车）在对接会现场路演，并公开招商加盟。这个曾获得了中国
半个投资圈亲睐站台，包括著名天使人徐小平、、薛蛮子、蔡文胜、杨守彬在内的智能机车项目，吸引
了行内行外无数投资人的目光，这其中就包括金小军。但与其他人不同，逗哈独一无二的产品理念真正
打动了金小军，这也成为他加入逗哈，转变成逗哈快猪国内市场拓展运营者身份的重要初衷。

 

氢创社：当初是什么促使你投资逗哈并转变为逗哈从业者的呢？

 

金小军：逗哈的几个创始人都是我的好朋友，像创始人李官德、金平，他们都是做机车几十年的行家了
。当时他们抓住了国家支持创新型产品的大趋势，开发了逗哈机车，他们的经验和眼光是值得我充分信
任的。

而促使我投资逗哈，第一，是它符合产业发展的大趋势，投资人对“大趋势”“发展前景”这块还是比



较敏感的（笑）采用锂电池、节能环保，绿色出行。

第二，逗哈智能机车的设计独具创新，采用了下置式可侧倾偏摆双前轮结构，这个结构目前在国内是独
一无二的，也是逗哈智能机车核心的卖点。

第三，另一个核心卖点：智能。现在AI智能这么火，大家都看得到，而我们的逗哈智能机车也是一款完
全经受住了市场检验的智能产品。

目前，国内市场还没有一家能够推出与我们类似的智能机车产品。这三个特点，以及我们产品的安全性
稳定性也是逗哈智能机车，与同类微出行工具相比，最重要的优势所在。

 

氢创社：无论是作为投资人还是从业者，基于上述这些，您的判断是市场很大，所以就进场了。

 

金小军：没错。事实证明我的眼光还是不错的，至少和徐小平、杨守彬等中国顶级投资人站在同一起跑
线上，可以拿出来吹吹牛了（笑）

至于，成为逗哈智能机车国内市场拓展的运营者，包括创办中国首家逗哈品牌形象店的行为动机，我觉
得很大一部分原因是自己体内的创业热血还未冷却吧！还想和团队一起打拼市场！

 

氢创社：“逗哈”这个名字有什么特别的含义吗？

 

金小军：“逗哈”代表了一种时尚、好玩、个性化的精神。

 

氢创社：根据你的表述，逗哈的用户群体应该是年轻群体。而年轻群体是一个非常重视文化认同感的群
体，只要认同了你的企业文化，便愿意消费你的产品，怎么打造逗哈的文化？

 

金小军：对的，目前我们主打的两款智能机车产品，面向的用户群体都是年轻群体，年龄大概在18岁到3
5岁，追求个性有激情，喜欢时尚，渴望成为别人的关注点。针对这批用户，我们提出了“酷驾乘，玩不
同”的口号，以此来打造树立我们逗哈的文化。其实，逗哈做的事情很纯碎，为用户提供安全便捷又多
样化的微出行方案，顺便满足用户个性化的需求订制。从这点上看，逗哈最重要的文化，应该是创新！

 

氢创社：网上有很多关于逗哈智能机车的视频，可以看到在各种地形地貌都能够如履平地，性能非常优
越，但这极可能会促使某些用户做出他们认为刺激的冒险举动，在这点上，逗哈是如何检量的？

 

金小军：你讲的这个问题我了解过，逗哈也会本着对客户负责的态度，逐步推出前段时间各大共享单车



平台类似的限骑措施，比如限制未成年人使用逗哈机车产品，以及必须完成实名认证后才能够使用，还
通过智能设备可以时时监测用户的状况，确保用户骑得尽兴，也能保证安全。

 

氢创社：你近期对逗哈的运营规划是怎样的？

 

金小军：逗哈快猪是我目前基于逗哈产品正在做的一个租赁品牌。

我正在用逗哈的车子搞租赁，拓展租赁市场。因为这个车子可玩性特别高，通过租赁的方式推广我们的
车子，让试驾过的人发现这个车子的好，以‘体验’促进销售，让玩过的人对我们的车有兴趣、想了解
，用这种方式打开逗哈产品的销路。

我目前还在大陈岛搞了一个试点，还有安吉、百草园等很多旅游景点我也在接洽，打算把逗哈的产品接
入进去，让那些景区里面的游客都能看得到我们的双前轮智能电动车！我对逗哈的产品是很有信心的！

接下来，我们还会安排一些线下活动，我们已经开始做一个‘百日计划’，每天在广场、小区、商业中
心做宣传，每次宣传4-5小时，提供五六台车让人家去试骑、体验。通过这样一种互动形式让别人更了解
我们、提高我们逗哈产品的宣传效果。

并且，我们会继续推进市场化，包括零售、租赁业务，逗哈智能机车准备在2018年初推出自己的校园版
，面对的用户正是我们的精准用户。我们相信，逗哈的市场会越来越大！

 

氢创社：这种租赁的方式与共享模式是否趋同？

 

金小军：有相似的地方，也有不同之处。拿共享单车来说，它们运用的一系列智能软件技术，在逗哈快
猪上都可以见到，而且功能更强大更齐全。但与共享单车无桩式布局不同，逗哈快猪必须停放指定位置
，避免了乱停乱放的现象。而且我们是点对点投放，划设了行驶范围，一旦机车驶出这片范围，智能系
统会自动提醒并锁定机车，方便了管理，降低维护成本。

 

氢创社：这次新商业新连锁项目对接会中国行�台州站的活动，逗哈打算以怎样的方式进行招商加盟？

 

金小军：与氢创联合发起这次的新商业新连锁项目对接会，主要目的就是为了给逗哈快猪寻找到更多优
秀的合作商！获取大量景区资源，因为接下去我们想在景区合作租赁、代步这块主要布局发力。当然啦
，我们也随时欢迎其它合作商，只要共同把市场做大，各方都是受益者！

 

氢创社：逗哈智能机车的智能系统一般多久升级一次呢？

 



金小军：这个我暂时无法回答你，我们的智能系统完成度很高，目前还没有经历过升级。（笑）未来在
大规模的市场使用中，或许会做出一些优化吧。

 

氢创社：万一出现软硬件的升级问题，会支持在线升级还是去线下服务点？

 

金小军：具体情况具体分析，但如果是软件问题，毋庸置疑是在线升级。我们的市场是面向全球投放，
如果每个问题都要到线下解决岂不是要疯掉？在线升级是鲜明的互联网特征，如果做不到这点，就不配
称作互联网项目。事实上，如今很多硬件问题也可以在线解决了。还是看产品设计与互联网能否完美衔
接。，逗哈智能机车具备这样的特质。

 

 

从跨界投资的天使人到成为自家投资产品的市场运营者，金小军并没有因为身份角色的转变而感到任何
不适应，相对，他就如同一个十七八岁的精壮小伙，每日元气满满，奔波在各大城市，率领团队走上前
线，亲自开拓市场疆土。

除了9月份的台州站活动，金小军的逗哈快猪还准备参加11月17—19号由氢创投资联合发起的温州创博会
，把自己的产品和理念带给温州消费者，为人们提供多样化的微出行解决方案和智能化服务。

实业起家的金小军，身上闪烁着实业者一贯的特质——实干、勤奋。他说，如果不热爱一个行业就不要
轻易踏入，否则被磨尽了锐气，丧失激情，将再无翻身之地。在他看来，创业和投资的本质是相同的，
做项目的人比项目本身更值得推敲！
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