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通信助手电销神器�销售管理系统，有效调动销售的积极性
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实施销售管理系统的目的：为了提高工作效率和提升业绩。

无论企业引进的是CRM管理系统还是其他管理工具，其重要的一点是：为企业减轻工作负担，缩减完成
时间，提高办事效率，从而将企业的业务流程和管理流程化繁就简。其次，部署CRM系统也是基于企业
的实际情况，将当前繁杂的客户管理、烦恼的销售管理、臃肿的组织结构、复杂的数据统计，通过分析
来实现更深层次的改进和优化，从而为企业提高效率，提升业绩。

通信助手电销神器，作为一款简单实用的CRM管理系统，如何根据目前市场的状况以及企业的实际情况
出发，制定出一套专属于企业的客户管理、销售管理的系统呢？

通信助手电销神器�销售管理系统│调动销售的积极性，提高工作效率

 

 1、销售如何去管理客户？

根据客户的称呼、公司、联系方式、需求和跟进的程度等等，把客户当时的所有信息都录入到CRM系统
当中，再利用系统本身的分配机制，把客户的资料进行归类，以便更好的进行管理。



 

  2、领导如何管理销售？

销售每天的通话次数、通话时长、通话录音，外出拜访的时间和轨迹，日报周报月报的汇报工作，都能
通过通信助手电销神器�移动CRM系统后台查询并导出。销售冠军的工作模式，更能为团队的发展带来
参考的价值，从而带动团队的工作积极性。

 

  3、销售目标更落地化

管理者总希望销售能把目标或任务做到落地化，怎么理解？例如：这个月签约目标10W，则每周目标2.5
W，如果2单可以完成周目标，那么2天至少出1单，而1单的转化则需要约见5家意向客户（或更多），若
约见5家需要打电话50家、100家甚至200家以上的客户。所以，要想提高成功率的前提下，就必须要保证
销售的工作效率，通信助手电销神器能够实现自动导入客户资料、一键拨号（点击拨号）、真正做到实
现提高工作效率，让销售目标更落地化。

 

 4、通信助手电销神器自带移动智能办公属性

通信助手电销神器除了CRM管理功能，销售管理功能，还具备移动智能办公模块，考勤、门禁、会议投
影，直接使用通信助手电销神器APP可一键完成，便捷的功能为中小企业开启智能化的办公模式。在提
供便利的同时，充分地调动销售的积极性，真正为一线销售提供便捷、提高效率。

 通信助手电销神器�销售管理系统，专为中小企业而研发的CRM管理系统，为办公而生，为你所用。

自助时代通信服务商专业为企业提供400电话办理、申请400服务热线、手机企业彩铃、手机挂机短信、
电销神器、通信助手电销神器电话自动外呼系统、CRM客户管理系统、电话销售管理系统、云外呼管理
、云呼叫中心、托管呼叫中心、自建呼叫中心等通信系统服务产品 

长期欢迎您的随时咨询与关注：

手机/微信业务号码：13798404686 / 0755-61903456

全国统一咨询服务热线：400 611 3699  QQ：192686188
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