
一个优秀的经销商所具备的五点

产品名称 一个优秀的经销商所具备的五点

公司名称 宜昌盼盼木制品有限责任公司

价格 1.00/1

规格参数 品牌:盼盼木门
产地:湖北湖南
功能:防潮防火

公司地址 湖北省武汉市东西湖区金银湖环湖路57号28栋

联系电话 027-83081786

产品详情

很多时候售货员都是通常察言观色然后进行针对性的销售，为什么有的业绩非常好，这在于他们的销售技巧。同理，在木门企业中，商家如果遵循了五大要点，可有效提升销量。那么实木门10大品牌的盼盼木门告诉你。

1、获取有效信息先发制人

根据与顾客在接触商谈中所获得的反馈信息，对顾客可能要提出的价格异议作出正确的判断，然后先发制人，即不等顾客开口讲出，就把一系列顾客要提出的异议予以化解。
2、先谈产品价值再谈价格

在推销中，要遵循的一个重要原则是——避免过早地提出或者讨价还价的问题。无论产品的价格多么公平合理，只要顾客要购买，则必须要付出一定的经济代价为交换。正是由于此种原因，我们起码要等顾客对产品的价值有了一定的认同后，才能与他讨论价格问题。顾客强烈的购买欲望往往来自于对产品价值的充分认识后，而并非产品价格。若顾客的购买欲望愈强烈，则他们对价格的考虑会越少。所以在与顾客商谈时，一定要先谈产品价值，后谈价格。否则，就很容易陷入与顾客讨价还价争执不休的误区。
3、比较法用事实说服顾客

提一些顾客认为价格高的产品跟另外一种价格更高的产品做比较，那么，你所向顾客推销的产品价格就显得相对低些。所以，家居商家要触类旁通，用其他店铺高价位的套系跟自己低价位的套系相比；要经常收集同类产品或竞争对手的价格资料，以便必要时进行比较，从而通过事实来说服顾客。
4、引导正确看待价格差别

当同类家居产品之间存在价格差别时，营销员就应从产品的优势引导顾客正确看待家居价格差别，强调产品的价格与产品所具有的差别与优势，而这个差别与优势是可以客观存在的有形的、直观的；也可以是人为制造的无形的与不直观的。必须明确指明顾客购买产品后所得到的利益远远大于其所支付的货款的代价，这种情况下顾客就不会再斤斤计较。这就跟我们日常生活中人们购买商品一样，同样的一件家电或服装，就因为其品牌和售后服务等诸多因素，往往选择价格昂贵的来购买。

5、与竞争的产品进行示范

有些精品、名牌家居产品价格较高，顾客难以接受，营销员可以把自己的优势产品与一些劣质的竞争产品放在一起示范，借以强调所销售产品的优点，并教顾客辨别产品的真伪，经过一番示范比较，顾客关于此方面的异议则会马上消失。
这些诀窍都是一个优秀经销商所具备的，做好这些，木门经销商的销售额自然节节攀升
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