
财务管理公司客户管理软件
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公司名称 深圳市跃奇信息技术有限公司
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公司地址 深圳市龙华新区大浪街道羊台新村57栋1103

联系电话  13246676664

产品详情

                                                     财务管理公司客户管理软件。 
邻客代理记账财务咨询行业管理软件，各岗位协同办公平台，一款同时兼顾管理业务、外勤、会计、财
务、管理决策者的管理软件。完善的业务周期管控机制，满足客户从意向跟进到成交、业务办理进度控
制、客户公司及代理记账管理的平台 。 

    深圳跃奇信息技术有限公司专注代理记账行业企业内部管理，
专业办公管理软件，针对客户，会计，管理的企业办公软件

    代理记账或者说小微企业会计服务行业，正经历着从1.0模式到4.0模式的转变。

用日用百货打个比方来说，1.0模式有点像个人开的杂货铺，2.0模式可称之为超市，3.0模式是如沃尔玛一
般引入了互联网工具的大型超市。至于

4.0模式，我想，这便是正在革沃尔玛命的“淘宝”模式，互联网不再局限于工具层面，而是被赋予了颠
覆行业的使命。

    1.0模式的主要特征是实行会计承包制，命名它为“隐形合伙制度”。具体表现为低门槛、承包制、
无利润分配以及高流失。低门槛表现为代账会计只需有从业资格证，甚至根本没有；每个代账会计承包
了20到50家客户的所有任务，实际承担了合伙人的职责；会计只拿工资和奖金，不参与公司整体利润分
配。这是非常扭曲的组织架构。随着机构规模扩大，机构负责人再也照顾不到每位员工和客户。这时，
会计带着客户一起流失的情况必然发生，机构会自动分裂。一般来说，700家客户是一个独立代理记账机
构的上限。

    2.0模式是“会计工厂”，是针对1.0模式的行业弊病连砍三刀，做了三次切割。第一刀砍向客户群
体，将微型客户和小型企业分离。第二刀砍向组织架构，把传统的会计切成营销中心、呼叫中心、会计



工厂和计划中心4个独立运营的模块，企业化运营，不再依靠会计的个人能力。第三刀砍向会计操作，打
造会计流水线，将会计行为切割为300个子流程进行管理。同时，切割后形成的信息孤岛，由ERP行业解
决方案连接。代理记账行业做大做强的出路在于2.0模式在全国的推广。

    3.0模式是“会计+互联网”模式，即把互联网作为工具加入到代理记账行业运行当中。在线会计是
主要的应用，即2.0模式的互联网化。

    4.0模式的商业逻辑则与3.0模式完全不同，它不再是“+互联网”，而是“互联网+”。4.0模式追求
的是客户至上、体验为王、免费和跨界，乃至颠覆性创新。那在2013年时就提出，中国会计的“淘宝时
代”已经到来，也就是说，小微企业会计服务将是通过公有云平台，满足海量客户、简单需求的财税共
享服务平台。

      

    随着小微企业税收制度的不断利好，中国的微型企业将呈现碎片化井喷的趋势。他们所需的会计服
务将是具有行业整体解决方案的代理记账服务平台。同时，国家推行的“营改增”，会让小微企业成本
和收入实现透明，进而使小微企业需要的会计服务升级，这就要求代理记账行业实现技术标准化，才能
打通产业上下游，为大数据的应用提供可能。

    那作为公司的管理层，是不是应该清楚自己的公司所属那种模式。在清楚了解自己公司模式的情况
下如何去管理公司。

那作为公司的管理层，是不是应该清楚自己的公司所属那种模式。在清楚了解自己公司模式的情况下如
何去管理公司。比如学习国外的Netsuite，QuickBooks，MYOB等公司，开发小微企业可以自行使用的简
单易用版本的财务甚至于业务软件，直接让小微企业购买使用；学习淘宝以及其他B2B电商模式，建立服
务撮合平台，不管是C2B，还是C2B2B，还是B2B，均是希望建立大中介平台；

    设计服务管理软件和财务软件，打通财务和税务环节，产品设计主要以质量控制和效率提高为目的
，然后分为自用和分享给同行使用两种模式。
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