
茅台集团系列产品 茅台系列品牌

产品名称 茅台集团系列产品 茅台系列品牌

公司名称 贵州茅乡玉液酒业有限公司

价格 .00/个

规格参数 品牌:茅台系列品牌
净重:500（ml）
保质期:无限期（年）

公司地址 贵州省贵阳市云岩区中华北路２４５号

联系电话 13511965926

产品详情

品牌 茅台系列品牌 净重 500（ml）
保质期 无限期（年） 酒精含量 53（％）
原料与配料 水。小麦，高梁。 生产厂家 茅台酒厂
OEM 是 原产地 贵州
特产 是 储藏方法 传统

茅台酒厂集团保健酒业有限公司系列酒形象店

加盟简介

中国贵州茅台酒厂（集团）有限责任公司是国家特大型企业，全国白酒行业唯一的国家级企业，全国优
秀知名度最高的企业之一。1994年茅台酒厂质量管理一次通过gb/t19002——iso9002质量体系认证，在白
酒行业中率先与国际质量标准接轨，1995年荣获美国纪念巴拿马万国博览会金奖和80周年特别奖第一名
，通过中国绿色食品、有机食品认证。2008年实现销售达100亿元，每年以20%的市场销售业绩递增。

一、专营店简介

贵州茅台酒厂（集团）保健酒业有限公司系列酒专营店，从2005年8月11日开业以来经过几年来的发展，
总结出一套完善的经营模式，目前在全国已有100多家连锁专营店。2008年经上报中国贵州茅台酒厂有限
责任公司知识产权办公室审核，唯一通过审批：2008年4月28日同意我公司在全国各地设立贵州茅台酒厂
（集团）保健酒业有限公司系列酒专营店。目前专营店已有相当的知名度，为更好的推广茅台品牌，普



及茅台集团公司系列产品，让消费者更深的了解茅台集团产品的多元化发展，专营店将以统一的品牌、
统一的形象，统一的推广，统一的管理，统一的价格面向全国招商拓展，以更系统、更专业的专营连锁
形式来开拓市场，为消费者提供优质的产品和服务。

二、开设茅台（集团）系列酒产品形象店的优势性：

（1）投入少、无投资风险、品牌服务周全、利润高、经营和管理由公司统一。

（2）公司统一价格、统一广告宣传、统一品牌形象、统一物流配送和服务标准。

（3）良好的品牌形象，贵州茅台酒厂（集团）是特大型企业，全国白酒行业唯一的国家级企业。

（4）国酒茅台通过国际国内多项认证，并通过科研证实有抑制肝纤化的作用。

（5）开设茅台（集团）系列酒专营连锁店给您降低门槛，免掉高额的加盟费，让您享受品牌连锁给您带
来的财富、惊喜和收获。

（6）公司负责营销人员的培训，让没有经验或不具备抗风险能力的您更快、更好的发展，并获得很好的
社会效益和经济效益。

三、开设茅台（集团）系列酒形象店的目的和意义：

（1）以建设属于茅台品牌自身的销售渠道为目的，提高服务水平，使企业再上新台阶。

（2）打击假冒、伪劣、侵权产品，让消费者买到真品茅台产品，更深的了解茅台酒厂。

（3）为（集团公司）今后发展打好深厚基础，快捷调整营销方案，确保茅台品牌良性发展。

（4）专业化管理，专业化经营，走一条专业化茅台道路。

（5）创造一流的经济总量，实现一流的经济指标，保持一流的技术，创造一流的管理，形成一流的市场
。

货物运输：甲方按乙方指定地点发货，由乙方承担提付物流运输费用。

形象店要求：由公司总部统一设计、统一色彩、统一文字、统一名称、统一管理和服务标准。



形象店管理：三统一：统一品牌、统一价格、统一宣传、专业化经营。不能销售假冒伪劣商品。

加盟条件：

省级加盟费用

地级加盟费用

县级加盟费用

镇级加盟费用

320万

33万

22万

17万

费用明细

费用明细

费用明细

费用明细

保证金

货款



保证金

货款

装修费

保证金

货款

装修费

保证金

货款

装修费

20万

300万

3万

25万

5万

2万

16.5万

3.5万



2万

12万

3万

实际打款

实际打款

实际打款

实际打款

320万

28万

18.5万

14万

1、货款不包含茅台酒等高档支持品。

2、装修费不需打款回总部加盟商按此标准进行装修，满一年后总部以系列产品货物形式返回。

加盟资格：1、加盟商店铺必须三证齐全，店铺租赁必须在三年以上。

2、资金充足，有独立的市场操作经验及市场运作投入能力。



3、商业信誉良好，无销售假冒伪劣产品纪录。

4、具有较好的社会关系、公共关系、政府关系

5、具有成熟、专业的市场营销经验及稳定、畅通的销售渠道及营销网络者优先。

加盟保障：经营一年后，公司按不同级别市场的装修标准返还装修费用（以系列产品的货物形式返还）
。经营满三年，加盟商如因完不成任务量或个人原因不再经营，公司收回经营权并算清加盟的货存量和
保证金（注：存货按实存量计算按发货价现金收回，保证金在没有违规操作退出经营的前提下，可全额
退回）。

市场发展：各大小商超、酒类批发市场、名烟名酒店、宾馆酒楼等

公司经营品种：茅台系列酒、茅乡玉液系列，茅乡龙系列酒、新茅乡系列酒、茅台星级葡萄酒，茅台啤
酒等所有集团公司系列化产品。

经营授权范围：在本地区可授权开设多家专营店授权经销点，但必须申请上报公司，由公司到茅台集团
公司所属批复并备案。

形象连锁店区域保护：各地在一个市场区域内只设立一家总店，如须设立分店，必须经过总店同意方可
。

年终销售分红：

30万---50万元返利3%

50万元以上---100万元返利5%

100万元以上---150万元返利6%

300万元以上（含300万）返利7%

（以上返利均以系列产品货物的形式给予奖励）

签定合同程序和办法：到公司进行咨询洽谈、经营标准及品牌定位，下订单打款到公司财务，办理授权
委托书、签定合同。公司所有资料随首期货同行。



贵州茅台酒厂集团保健酒业有限公司

系列酒形象店
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