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杭州店铺转让公司教你接听电化加快转店速度58优铺

 

大部分找店老板在开店找店时，去店铺实地考察看店前，都会先打电化的和店主联络，了解一下店铺的
基本信息，看看与自己的需求是否符合，再考虑是否去看店铺。

 

那么对于转店老板来说，怎样通过电化沟通展示自己店的优势，让找店者对你的店铺产生兴趣，能够吸
引他到店来看店考察呢？接好这通电化可是一门大学问，会说的人能成功的吸引找店者来看店，不会说
者就会接到很多电化，但是来看店的却寥寥无几⋯⋯

 

所以这里58优铺总结了这些年开店转店的经验，以及接听电化的经验传授给各位转店老板，各位老板只
需要做到2个前提，3个重点，4个注意就可以轻松电化沟通到位⋯⋯

 

一、2个前提：

 

1、勿关机：转店老板在转店期间，手机务必处于24小时开机状态，即使因为有重要的事情没有接听电化
，在事情忙完后，看到未接电化也要及时回电，避免错过任何一位意向找店者。

 



2、换号码：注意如果转店老板经营的项目是敏感行业（如：美容养生机构、培训机构等），因为大多数
都是办理了会员的，如果让你的会员发现你在转店，会给你带来不必要的麻烦，所以建议转店老板在发
布转店广告时不要真名实姓，联络电化也醉好采用另外的号码。

 

二、3个重点：

 

1、找切入点：转店老板在与找店者电化联络沟通时，我们要介绍店铺就要找到合适的切入点，所以首先
我们一定要了解找店者的找店需求和接手后准备经营什么项目，这样你才能找到合适的角度和切入点去
介绍店铺，提高找店者对店铺的兴趣，同时还要了解找店者心中的价位，为后面的聊天做准备。

 

2、会包装：与找店者电化沟通时，要会包装自己的店铺，一定一定要介绍店铺优势，比如说店铺面积、
店铺位置、周边商圈、客流量、收益状况等优势，让找店者在电化中就能充分了解店铺，并且对店铺产
生兴趣。

 

3、约下店：与找店者电化沟通时，一定要对找店者进行看店邀约，让找店者亲自到店里来实地参观考察
，给找店者传递一种可靠感和对自己店铺的信任感。

 

三、4个注意：

 

1、转店老板与找店者电化沟通时，尽量不要在电化里说店铺转让费的问题，若是找店者非要打破砂锅问
到底，那也给他一个模糊的报价，阶段性报价，可商量，用一些不确定词语（如：大概、左右、差不多
等等），尽量让找店者感觉有价可谈。

 

2、与找店者电化沟通时，不要讲自己的店铺真实名字，目的是为了防止找店者悄无声息的在没通知要来
看店的情况下贸然跑到店铺，影响店铺生意和员工的工作积极性。

 

3、与找店者电化沟通时，不要讲详细地点，目的也是为了防止找店者在没有预约的情况下贸然来实地看
店，看完店后也不和店主沟通，觉得不合适就悄无声息的走掉了，你还以为他没有来看店。

 

4、在与找店者电化沟通时态度一定要热情，语气一定要温和，不要太强势，循循善诱，耐心回答找店者
所问的问题，有的老板抱着这种心态，你要来就来，不来拉到，语气也很强硬，这样就会使你的店很难
转出去，也会错过很多的意向找店客户。58优铺快速转店热现15088788090。杭州店铺转让公司教你接听
电化加快转店速度58优铺
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