
北京京派康通双面同色纳米抗菌板门板 厂家

产品名称 北京京派康通双面同色纳米抗菌板门板 厂家

公司名称 北京京派家具制造有限公司

价格 .00/个

规格参数 品牌:京派康通
基材厚度:18
产地:北京

公司地址 北京市房山区窦店于庄

联系电话 010-69940238 18600046933

产品详情

双面同色纳米抗菌板介绍

    北京京派康通研发制造新推出的双面同色纳米抗菌板，是当今市场上刚刚流行的热门材料，它
正面、背面同色，具有高韧、高硬、高强是表面结构材料开发应用的经典，有良好的耐磨耐高温性能，
在环保领域也有很广泛的应用，尤其配备独特的三色封边是市场上板式封边门板的一大创举，一经推出
受到了广大百姓的信赖，是目前市场上制作高档整体厨柜、衣柜门板最佳的材料之一。

北京京派康通专业生产经营：

高端整体橱柜、衣柜汽车烤漆门板、钢琴烤漆门板、好的双饰面板门板、双面同色纳米抗菌板门板、实
木门板、模压吸塑门板、实木油漆柜体和普通柜体、实木贴皮门板、描金仿旧烤漆门板、亚克力门板等
欢迎致电咨询

 

  至经营厨柜衣柜商家老板的一封信

   亲爱的厨柜衣柜经营商家老板您好:                         

 随着市场疲软，综合成本在慢慢增加，从事经营橱柜衣柜的商家也受到了很大的影响，客户的订单在
减少，店面房租、员工的工资在增多、进货成本在增加等等，而我们的利润在慢慢减少，怎样继续经营
下去，是每位老板们苦想的问题，同样都是在经营。在相同的市场，相同的地区，相同的产品，相同的
客户（上游和下游）经营下来有的做的很好（赚到很多钱），有的做一般的（转和赔的边缘）有的做很
差（赔了很多）我在想他们之间的区别在哪里？？？经验 成功有没有捷径，是有捷径的，（同样一件
事我不懂您懂，您告诉我怎样做，我就知道了，这算不算捷径）在一个地区虽然有兄弟朋友、老乡但是 



 谁都不会把自己的经营秘诀全盘告诉别人（同行是冤家），这不能怪人家，我们自己也是这样的，有
句古话说  商场无父子  意思是说在经商时父子之间都要留一手做生意的手段，何况朋友、老乡！！！
哪就没有学习的捷径了吗？？？ 有 有的 我们京派康通与您是没有利益冲突的，只有互惠互利，我们京
派康通经营至今有20多年的历史了，在客户哪里学习总结了大量的可以落地的经验，希望与京派康通有
缘合作的老板分享经验。分享部分内容如下：  

1、 我们每天早上一睁眼就要服务好两个客户，一个是内部客户（自己的员工）另一个是外部客户（上
下游客户），我们再做什么 买卖  买 是我们的上游客户， 卖
是我们的下游客户，用什么心态去对待？

2、 怎样让做过我们产品的客户，心甘情愿的给我们介绍他们的亲戚朋友再次过来做我们的产品？（转
介绍成为我们的回头客）

3、 怎样抓新客户。怎样让客户在店面里逗留的间长一点？（逗留时间越长，成交几率越大）

4、 以目前形势怎样划分投入新老客户的精力、财力的比例？

5、 选择上游厂家最重要的是什么。

6、 成功有没有捷径？

7、 我们选择产品（上游厂家）最重要的是看重价格还是价值？

8、 我们的客户（下游）最需要的是名牌还是品牌？

9、 服务的最高标准是什么？

10、 展厅是做什么用的?

11、 我们经营时哪个环节投入的最少给我们创造的价值最高？

12、 用什么心态对待我们的员工自己开店做老板？

13、 安装这个环节最高标准是什么？

14、 您选择的上游厂家是您给钱他给货安装没问题后作为结束，而我们京派康通是您给钱我给货作为
刚刚开始。

15、 现在在市场上找产品很容易，怎样把买回来的产品经营好，怎样赚到钱？

16、 代理品牌和自主品牌的区别。

17、 我们与浙江、上海、广东的老板经商最关键的差距在哪里？

                                      

销售，京派康通绝不只是把好的产品提供给客户，而是像朋友一样给与合理的建议。您刚好需要，我刚
好专业！  



                                             
  

  各位有缘老板您想业绩翻一倍，利润翻三倍吗？想了解详细的方法？？？  来电咨询分享吧！！
！谢谢各位老板的关照
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