
“白酒扫二维码领红包” 一分钟制作

产品名称 “白酒扫二维码领红包” 一分钟制作

公司名称 广东金纸联盟投资股份有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区燕岭路89号309房自编A单元（仅限
办公用途）

联系电话 18620663863 18922327019

产品详情

（开发咨询罗经理：189-2232-7019 微/电同号）

白酒扫二维码领红包促销活动/白酒一瓶一码扫二维码领红包促销活动是新型的营销方式。与短期的行情

波动比起来，白酒企业更担心的是未来 （开发咨询罗经理：189-2232-7019 微/电同号） ，随着60、70后

慢慢老去，喝白酒的人群出现了明显的断层。毕竟对于大批90后，对高端白酒的感受就是“包装得高端

大气却不知道好在哪里，还那么贵关我屁事”的既视感，面对追求个性的80、90和00后，白酒企业到底

该咋整，很多酒企心里都没个底。

白酒扫二维码领红包促销活动基于微信扫一扫接口精心研发的营销系统，通过一物一码可变二维码技术

，赋予每一件商品唯一的二维码，将多功能集合在一个二维码上，一个二维码扫通所有应用入口，线下

引流线上。消费者只需要通过扫商品上的二维码，便可同时实现了解商品详情、获取商家推荐的相关产



品、引流关注公众号、在线商城、防伪查询、质量追溯、积分兑换、抽奖互动、扫码抢红包活动营销、

大数据分析等。

一、白酒扫二维码领红包促销活动系统优势：

1.红包码：一件商品对应一个二维码，每件商品的二维码是唯一的身份信息，粉丝扫描二维码后可以领

取企业红包，实现商品的生产追溯、仓储物流、市场流通、互动营销等环节.

2.注册吸粉：消费者扫描二维码时，系统会判断消费者是否是粉丝，可以引导消费者关注。系统中粉丝

注册的设置可以直接获取粉丝最真实的个人信息。

3.微信互动：对粉丝可以进行信息群发营销、在线客服、企业微商城、大转盘等功能，对粉丝推送最新

消息，进行精准的粉丝营销。

4.大数据分析：通过大数据汇总统计，便于制作分析数据的图表。通过分析的结果便于企业实时的分析

市场动态。

(1)消费者有没有关注企业，有没有变成粉丝

(2)可以获取粉丝最真实的信息，如姓名，年龄，手机号，所在地等



(3)获取红包关联商品信息、领取所在地、领取时间等参数

(4)通过兑奖数据直接分析出流通情况

二、白酒扫二维码领红包促销活动洋河酒案例：

1、活动主题：“品洋河蓝色经典，码上扫红包”。

2、领取方式：新性地将瓶上的二维码与微信红包结合在一起，顾客通过微信扫一扫天之蓝或者海之蓝瓶

盖上的二维码，就有机会得到洋河送出的现金红包。

3、红包金额：单个红包的金额为1000元，另外还设计了100元、10元、1元等奖项，zhong奖率达60%。

三、白酒扫二维码领红包促销活动，其活动目的：

1、提升销量，增加与消费者之间的互动从而提高品牌形象和美誉度。

2、给企业公众号增加粉丝，沉淀忠实的用户。

3、生成消费者数据，并做统计和分析为以后的营销和产品做依据。



4、为了获取精准的用户大数据，让用户对你的品牌产生认知，从而增加复购率，线下扫码引流到公众号

，在公众号与用户互动，回流到线下进行二次消费。

四、白酒扫二维码领红包促销活动怎么做：

商家可以找第三方系统开发公司开发，如：赢在移动通过一物一码二维码可变技术，扫一扫二维码领取

红包系统以二维码/条形码标签为载体，一码扫通所有入口，为企业解决一系列问题：

(1)防假货：消费者扫二维码查真伪;

(2)防窜货：厂家可监控产品流向、物流追踪、授权信息等;

(3)质量追溯：消费者扫二维码，可查产品从生产到销售整个过程的溯源信息;

(4)公众号吸粉：消费者扫描包装上的二维码，可直接关注公众号;

(5)O2O线上引流线上/复购率：消费者扫二维码，可进入企业线上商城，重复购买;

(6)积分/抽奖/红包/优惠券：消费者扫二维码，可获取积分/抽奖/红包/优惠券;

(7)捆绑营销：消费者扫二维码，可进行相关产品购买，实现捆绑式营销;

(8)大数据营销：消费者扫描包装上的二维码，商家可获得一系列用户信息，包括：谁扫的，什么时候扫



的，通过哪些渠道扫的⋯⋯等等，为营销决策提供依据，解决大数据营销问题;

(9)全员营销：每导购员每销售一个商品，扫码便可获得高提成，鼓励每个导购员优先、主动去推销你的

商品;消费者购买扫码，分享链接有人购买，可获得返佣，让消费者主动帮你销售产品，解决产品销量问

题。

在这个粉丝经济时代，很多商家做微商城微信营销，担心没有粉丝，没有流量，没有订单，而微信扫二

维码抽奖领取红包促销系统则是目前较好的吸粉系统。

在互联网粉丝经济时代，如果企业不为产品条形码赋能等于放弃了转型移动互联网最直接，成本降低的

方式，放弃了品牌大数据的收集，被其他同行业竞争对手慢慢蚕食市场。白酒扫二维码领红包促销活动

实际上是品牌商做品牌推广、线上线下资源整合、复购率提升、粉丝拉新、促活、留存强有利的营销工

具。

白酒扫二维码领红包促销活动解决方案：

一、防伪营销码

防伪促销码能解决的问题：

1、企业产品防伪打假



以公众号为载体，二维码为入口的新型防伪方式，打破传统的防伪方式

，一物一码技术带来防伪技术的革新。

2、促销多样化

防伪码带营销属性，可赠送六大礼品：红包、购物券、积分、流量、话费，实物等。

3、企业大数据收集

通过用户扫防伪二维码，关注公众号，将扫码用户收集到企业公众号内。

4、降低企业成本

打假成本、营销成本。

5、解决促销截留问题

通过二维码，企业的促销可直达到消费者手中，避免层层经销商截流。

6、防伪促销码促销掌握主动

企业无需更改已投放市场的物料，只需通过赢在移动系统后台更改二维码的促销活动，可针对不同地区

、不同时间、不同力度的促销投放。奖品发放种类、奖品中奖概率都可调控。促销花费流水明细清晰可



见。

7、后台时刻了解扫码数据动态

二、白酒扫二维码领红包促销活动箱码

箱码能解决的问题:

1、渠道终端开箱率，提升销量

利用箱码，可提升经销商选择自身品牌的几率，提升开箱率，从而提升销量。

2、解决渠道促销问题

箱码附带营销属性，可赠送红包、购物券、积分、流量、话费，实物等。

3、企业大数据收集

通过用户扫码防伪二维码，关注公众号，将扫码用户收集到企业公众号内。

4、降低企业营销成本

将传统的营销费用从直接提供给经销商转为开箱获得。卖出去才能获得红包。

三、防窜货系统



防止经销商窜货，保护经销商及消费者的合法权益；帮助企业渠道管控及人工稽查成本节约50%。

1、控制经销商窜货

2、控制产品窜货

3、监控窜货地区

现已有上百家酒企运用以上三招成功进军移动互联网这个巨大且潜力无限的市场，不仅使得淡季销量提

升300%以上，并且实现大数据收集及管理。

白酒扫二维码领红包促销活动：一物一码作为扫二维码领红包的最新方式开始盛行，尤其是快消品行业

。零食，酒水饮料及化妆品行业很多品牌商家已开始采用一物一码扫二维码领红包方案，在起到防伪功

能的同时，也能结合微信红包、积分等方式，吸引消费者参与（拓客），增强用户黏性（公众号吸粉）

。

企业需要从单一化像平台化拓展，利用自身线下资源和线上平台进行合作，实现互联网＋的转型，将大

量的数据整合在一起，谁能迎合用户的消费习惯，谁最了解自己的用户，谁能抓住用户，是传统酒企未

来谁能笑到最后的关键。
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