
伶俐新款饰品货架年中大促销三福优品类货架买一送一

产品名称 伶俐新款饰品货架年中大促销三福优品类货架买
一送一

公司名称 广州尚式展示道具有限公司

价格 .00/个

规格参数 品牌:伶俐货架
颜色:磨纱黑
表面处理:铁烤漆

公司地址 广州市白云区人和镇西成工业区同富路13号A栋5
楼A

联系电话 02031523707 18826258822

产品详情

  饰品行业是个很火爆的行业，但是要想经营好却不是很简单的事情，创业赚点好点子下面为大家来
支招，轻松几招解决饰品店的各种危机，同时须注意，玩偶上陈列的饰品最好定期更换，随时保持店铺
的新鲜感   

  杜绝讨价还价。讨价还价，实际上是顾客与店主之间心态上的博弈，并且很多顾客是试探性还价，
如果店主同意降价，即便顾客购买了，也会感觉该店产品利润空间大，很难产生持续购买。   

  死板经营。当发现周边小店生意好时，就应该明察暗访，摸清竞争对手的价格、产品体系，迅速调
整经营思路，即便保留原有的产品，也可以增加与周边质量相当、价格更低的产品，刺激消费，而不是
守株待兔般坐等市场。饰品店虽然是个火爆的商机，但是要想经营好一家饰品店也不是件容易的事情，
小编为大家来支招，轻松几招解决饰品店的各种危机。     解决策略。    

 宣传方面，可以请1~2个店员，统一着装，统一宣传口号叫卖;不用考虑商业街以外的散客，因为通常
不会有顾客专门乘车或绕道去某家饰品店购物，小店应依托附近的人流量来运转，所以店主要特别注重
店招设计、店外展牌、店内环境等，以吸引顾客眼球。    

 在营销问题上，一定要杜绝讨价还价。前面已经提到，降价对小店的利润影响不大，但会形成顾客对
小店的误解。店主可以定期做推广活动，比如在店门口摆放一个特价产品花车，把一些进价便宜、性价
比高的产品统一“两元一件”或“五元一件”进行售卖，一是可以为小店聚人气，二是拉动销售;另外，
小店还可以开展“买二送一”、“买三送二”的活动，如买一条围巾、一顶帽子，送一副耳套;买一盒眼



影、一支唇膏、一盒腮红，送一把化妆刷、一面化妆镜，活动方式以此类推，力求让顾客感觉实惠。  

 饰品店铺遍地开花，特色经营才可以赢取市场，赚取消费者的眼球，以上就是饰品店起死回生的好方
法，大家掌握其中的精髓了吗?
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