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产品名称 广州大掌柜餐饮管理有限公司：开店如何经营好

公司名称 广州大掌柜餐饮管理有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市番禺区南村镇兴业大道自编3号之2-606

联系电话 4008856531

产品详情

广州大掌柜餐饮管理有限公司 7稻香快餐告诉你：开快餐店如何经营好?

一、知行合一

“知行合一 ��打����士���䁷㳿���䁢䬠���魒���瑙���南�㒂�狿�誁��匀

成一个普通员工，陷于大量日常运营杂务，精于“小处”疏于“大处”，不是在“知”的基础上“行”

，结果如同一个莽汉，空有一身功夫而无法成就事业。有些创业者志大才疏，不务实不扎实，谈“远景

规划”头头是道，实际行动表现浮躁，结果无法使目标变成现实。知行合一是创业者的必备素质，需要

通过创业团队成员之间的配合来实现。

二、就地取材

面对茫茫市场，怎样去寻找自己创业的起点?对于县市以下的创业者来说，他们选择的创业路径往往与城

里人不同，围绕本地资源或特色产业，就地取材，已成为“乡”下人成功创业的正确选择。

三、产业集群



有一位乡领导曾经提出，施河人创业靠发展教具产业富了起来，我们为何不能搞?不是不能搞，而是搞了

不一定成功。教具产业原本不是施河的特色产业，但施河发展教具产业有一个重要特点：集群。十年创

业路，形成了今天的产业集群优势，具有很强的竞争力。无论哪一个乡镇，要在短期内生产教具，达到

施河的规模、品种、质量、品牌以及销售网络是不大可能的。

四、小题大做

如果有人建议，选择生产指甲钳来创业，你可能以为是开玩笑，生产指甲钳这样的“小商品”能赚钱?然

而，事实证明你错了。小商品照样可以做成大产业、大市场，挣大钱。这就是所谓“小题大做”的创业

路径。 “小题大做”的创业路径早被温州民营经济快速发展的实践所验证

五、无中生有

所谓“无中生有”，不是什么都没有，有的是创业精神，有的是市场经济头脑。这是最重要的，也是最

稀缺的。“只有思想才是真正的资本，其他的都是资源。”思想不解放，市场意识不强，市场手段落后

，是万万不可发展“无中生有”的“零资源经济”。创业一方面是冒险，一方面是脚踏实地。创业者要

有敏锐的市场本能，能从混浊不堪的市场中看到空白点，要有先知先觉的敏感度，看准之后，要毫不犹

豫，努力去做。

六、品牌共享

所谓品牌共享，是指若干家企业基于其生产的产品或提供的服务有某种相关性而共同使用同一品牌，以

形成整体优势的市场竞争战略。原本资源有限的创业企业可以同一品牌为纽带形成联合体，进行品牌宣

传，有效减少成本支出，并使边际效益增大，容易形成品牌知名度和美誉度的规模效益。

七、资源整合

创业需要什么?资源。几乎所有的创业者都不是先有资源再去创业的，而是在创业中寻找资源、整合资源

。大量创业的事实证明，资源整合是成功创业的一条重要路径。



八、逆流而上

创业的冲动在于敢向现状挑战。创业没开始先问有没有风险，一听说有风险便顺流而下，这哪里是创业?

创业要承担风险，所有的创业者都是冒险家。市场经济的实质就是肯定稀缺，什么越稀缺，什么就越值

钱。中国百富十大品质第三就是冒险，冒险也是稀缺，因而值钱。

九、走自己路

创业者创办了企业以后，往往会提出这样的要求：就是希望自己在各方面都比竞争对手强，认为只有达

到“全能”，企业才会成功。其实，做到“全能”是不可能的，全能往往是不能。任何企业很难在各个

方面都做到完美无缺，都高于竞争对手。创业企业的成功是市场的认可而不是对手的认可，贵在走好自

己的路。有些企业成功是因为有效执行创新的思路，而有些企业仅在产品、服务、价位上优于竞争对手

取得成功。

创新：项目必须是要新颖的，是市场还没有饱和的，仍拥有着可开拓的领域；

创意：有新意、有特点、有自己特有的“卖点”；

敢为人不愿：即使是再好的项目，在具体实施时也都会碰到这样或者那样的问题的，这时就需要创业者

用冷静的头脑去思考如何应对。不要随大流，要相信自己的眼光。

专业：好的项目一定会具有一定的“专业知识”含量，才可以在众多的项目中脱颖而出。

有前瞻性：即使目前可能在市场上还不是很“吃香”，但好的项目一定可以在长久利益上胜出，是可以

经得起时间考验的。

 “拿来”主义：即借用国外已经成熟、但国内尚且还不太纯熟的技术或商业模式进行创业。
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