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产品详情

白热化的竞争现状下，人们对于品牌的关注度迅速升温，可以说现在已经是竞争品牌化的阶段，当前形
势下，品牌形象策划的市场需求也在不断增大，那么
如何定制您的品牌全案策划呢？一线营销建议您可以从以下几个方面着手：

品牌形象策划--品质

良好的印象是成功的第一步，品质形象是品牌形象策划的基础。品质形象的建立并不是仅提到一下产品
质量就可以，关键是要建立起“良好品质”的印象。品质形象不能仅仅停留在“用了就说好”的层面上
，要有“看得见、摸得着、感得到”的改善才能满足打造品牌的要求。

品牌形象策划--广告

广告是企业扩张的利器。可做广告可不一定就能做好市场。建立广告形象，企业有二条可控制因素和一
条不可控制因素。可控制的因素：一是选择大媒体做广告，二是进行大投入做广告。不可控制的因素：
就是广告质量，包括创意和制作水平。简而言之，建立广告形象需要“二大一高”，即“大媒体、大投
入、高水平”。媒体 大、形象就大；投入大，形象就强；水平高，形象就好。其实就这么简单。

品牌形象策划--价格

价格形象是市场敏感度的重要表现，我们常用产品零售价格的高低来形容其价格形象，认为高价格就是
好形象，价格低就是坏形象，这的确有失公允。应该说，
价格的高低是相对而言的。在于同类产品的比较中，我们才有高低之别。所以我们认为，



“品质/价格”和“品牌/价格”的定价模式才更合乎打造品牌形象策划的一些需要。

品牌形象策划--促销

销售是一把双刃剑，诚然，他是一种十分有效的市场推广手段，可弄不好也会反噬在自己身上。品牌形
象策划在打造过程中，需要经常使用一些促销技巧。“打折销售”是比较明确的一种损害品牌形象的促
销方法。用心观察一下就会发现，那些与“降价”有关的促销方式，对品牌形象策划非常不利。但这并
不是绝对的，当年中国长虹彩电，就是通过大降价，提升了当年的市场占有率。促销形象做的好，市场
是可以重新整理及排位的。

品牌形象策划--销路

完整的销路是中间行销加上终端行销。中间行销指的是批发销售，终端行销指的是零售。销路的形象必
须建立在零售商的基础上，亦即，零售商的形象就是我们的销路形象。索尼刚进入美国市场时，在寄卖
店里售卖，美国消费者认为其是“瘪三”产品，之后，索尼公司将产品转移到了马希里尔百货公司的货
架上，于是消费者 纷纷购买，“索尼”的品牌真正开始有了起色。

品牌形象策划--顾客

20世纪70年代“定位论”，使产品的概念发生变化，产品不再为大众服务，而是供部分人享受，于是就
产生了“顾客形象”，我们可以想象一下，开“宝马” 的都是什么人？穿“阿迪”的都是什么人？买“
香奈儿”的都是什么人，品牌管理者应该明确自己产品所对接的顾客形象，其中，最有效的就是价格，
以价格区隔出不同人群，维护少数人的利益。

要想做好品牌形象策划，那么就应该先明确品牌是什么，在一线看来，品牌就是一种“感觉”，当谈到
一个品类的时候，心中第一个浮现的名字，就是“品牌”；当提到一个品牌时，心中第一个浮现的“感
觉”，就是“品牌”。
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