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产品详情

 实木地板加盟创富真实案例分享 德拉克地板一个为您创造价值的品牌

 

加盟一个品牌首先主要考虑的因素是这个品牌这个行业有没有价值。作为产品制造商，早已明白这样一
个不争的事实：产品要想成为畅销的商品，一半靠质量一半靠包装。甚至有些迅速打开市场的产品靠的
就是“三分质量七分包装”！因为，产品内在质量的高度同质化使制造商更加注重形象的差异。地板是
公认的同质化严重的产品，实木地板加盟经销商更要学会包装！但是，大多数经销商并没有认识到这个
道理，特别是经过长时间奋斗已成为大型经销商的朋友，习惯固守已有的经验。

 

你与其他经销商有什么不同？你凭什么要求制造商更多的优惠政策？凭什么要求下游分销伙伴更好的合
作支持？

 

打破同化的最好办法就是制造差异化。

 

 实木地板加盟如何打破差异化，这种差异化包含二个方面：内部差异化和外部差异化。内部差异化主
要指的是经营方式、经营品种、管理模式等；外部差异化主要指的是企业形象、企业声誉、人的行为等
。内部差异化是基础，需要长时间积累；外部差异化是内部差异化的识别，是可以“制造”出来的。现
在经销商制造外部差异化的意识和能力普遍缺乏，但是对于实木地板加盟大经销商而言，一旦制造出差
异化，就意味着制造出了与众不同的优势，就能抓住新的发展机遇，就能产生新的赚钱能力。



 

德拉克实木地板加盟创富真实案例：

   马总是华中地区的一个实木地板加盟经销商，经营地板生意十个年头，销售区域覆盖了三个省区，
仅实木地板每年销售额就达到两千多万。但近年来，厂家的要求也越来越高，同行竞争也恶劣起来，利
润逐渐下滑。

从2011年年初到2012年底，马总折腾了将近两年，主动联络、洽谈，做了三个品牌，效益都不是很好。
痛苦反思后，马总得出了结论：一个人到处乱跑、空手空嘴乱谈不会有好结果。

2013年年初，马总请人花了一个多月的时间，对自己和公司里里外外彻底包装了一番：内部——设计了
公司形象识别系统，制作了公司的介绍手册和光盘，重新装修了营业和办公场所，人员和机构进行重组
任命，制作了统一的员工服装，喷新了所有车辆等；外部——制作了公司业务和实力展示说明的电视广
告片，马总还受邀参加了两次媒体对话节目，同时利用新年在三个主销城市联合厂家举行了公益活动等
。

公司包装工作三个多月后，生意一个个找上门。甚至在春季家装会上，迎来了国外的木地板厂家美国德
拉克地板的登门拜访，指名马总做整个中国区的总代理。选择机会多了，马总综合考虑后签订了经销协
议，同时原来合作的几个厂家也对马总和他的公司刮目相看，取消了一些苛刻的经销条件，但是德拉克
定制地板厂家负责找客源，经销商负责接待的方式已经让马总深深尝到了甜头，现在专心做这个品牌，
轻轻松松挣得盆满钵满！

 

   想了解更多马总如何打造自己的品牌的吗？德拉克教你如何抓住市场，抓住消费者，实木地板加盟
老板们，欢迎与我们联系：0731-82896701
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