
职业素养礼仪培训 房地产礼仪培训课程

产品名称 职业素养礼仪培训 房地产礼仪培训课程

公司名称 西安金禾企业管理咨询有限公司

价格 .00/套

规格参数 品牌:金禾企业管理咨询
型号:无

公司地址 陕西省西安市友谊路53号

联系电话 029-63330669 15389261520

产品详情

职业素养礼仪培训 房地产礼仪培训课程 华清礼仪培训网       职业素养培训：本课程详细解读员
工努力的工作都是为塑造和提升个人职业竞争力；同时阐述员工责任不到位、执行力不强的根本原因，
进而对症下药，清除顽疾，，在最短时间内强化责任归属，减少企业内耗、迅速有效提升团队责任与执
行力⋯⋯ 【培训收获】       1、帮助员工找到工作的意义与方向，高效的转动生涯三叶草；
2、改变员工消极被动的工作态度，培养积极、付出的工作精神；      
3、通过压力情绪管理ABC有效的管理自己的情绪；      
4、增强员工的学习与团队意识，打造学习型团队组织；      
5、树立正面的思维观念，对职业前途会更加充满信心，做个快乐的职业人。       西安商务礼仪
培训：随着社会的发展，行业间面临着日趋激烈的竞争，能否在竞争中保持优势地位，独树一帜，不断
发展壮大，因素固然很多，其中，良好的品牌形象无疑会起到非常重要的作用。从某种意义上说，商务
礼仪已经成为现代商务活动中必不可少的交流工具，扮演着越来越重要的角色。商务礼仪是人们在商务
场合适用的礼仪规范和交往艺术。它是一般礼仪在商务活动中的运用和体现，和一般的人际交往礼仪相
比，商务礼仪有很强的规范性和可操作性，并且和商务组织的经济效益密切相关。        如今，
越来越多的企业都把商务礼仪作为员工的基础培训内容，用以维护企业形象或个人形象，提升个人交往
艺术，提高企业美誉度、提升核心竞争力的重要手段。华清礼仪培训网西安商务礼仪培训课程提供商。
服务礼仪培训：“满意度是今天的市场，美誉度是明天的市场，忠诚度是永恒的市场！”  对于银行而
言，实现这一目标靠什么？除了做好优质的服务，专业的技能，还需要标准而优雅的银行服务礼仪。只
有学好了礼仪，才会换位思考，才能从客户体验的角度考虑问题，本课程针对银行独特的领域，从银行
员工的服务意识开始，结合银行业务与服务细节谈礼仪，从而让客户得到更好的服务体验，提高银行产
品的销售与银行竞争力！ 银行的发展“抓服务才是硬道理”，因为银行发展“唯有服务无法复制”。
华清礼仪培训网专业服务礼仪课程提供商。       房地产礼仪培训：置业顾问和外拓营销人员担任
着买卖的中间人和项目的代言人，一个项目的销售队伍几乎承接着与该项目有关的所有客户的接访，无
论是成交与否，客户走出售楼处时都会头脑中形成关于楼盘的形象，这形象的来源是您的销售队伍。楼
盘以什么样的形象矗立于公众，甚至经营者展现了怎样的姿态，全在于现场第一时间与客户交锋的销售
人员。本课程从销售礼仪角度出发，塑造房地产公司独特的品牌服务形象。 【课程特点】      
专业——多年来一直致力于行业服务的传播和实践，经验丰富      
实用——丰富新鲜的案例，实操性的情景讲解和现学现用的场景演练      
量身定做——根据企业实况设计案例和知识点，量身定做顾问式培训      



授课原则——一次体验胜于千次说教，培训中导入多种训练方式      
培训流程——采用阶段式的培训模式，我做你看，你我同做，你做我验      
培训效果——学员满意率超过95%。华清礼仪培训网专业房地产服务礼仪课程提供商。
.金禾企业管理咨询///职业素养礼仪培训 房地产礼仪培训课程  

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

