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产品详情

 2017年工业品销售培训课程 工业品人才压模培训 短期内批量打造工业品营销精英课程培训
尽在工业品营销研究院

2017工业品营销研究院公开课学员招募！

为工业企业一站式系统化打造各层级工业品营销精英人才

2017年工业品营销研究院内训体系课程

 

           最懂工业品行业的营销模式  最懂工业品营销人才培养的路径

工业品营销研究院培训优势



培训针对性：全国第一家专业针对工业品企业量身打造系统工业品营销培训课程

培训专业性：17年专业研究工业品行业营销的资深工业品营销专家团队

培训系统性：为工业企业营销团队分层级提供针对性的系统实战课程

培训实战性：17年来6000多家工业企业的实战培训经验，300多家工业企业的咨询经验

培训实用性：全程提供经典标杆性工业品营销案例研讨，结合学员所在行业实战演练

培训实效性：90%以上培训效果转化，提供落地工具、销售手册、表格流程工具包等

 

一、工业品营销内训课程体系

  

课程分类

  

适用人群

  

细分主题

  

 

 

 

 

 

 

 

  

职业销售

入门销售人员

压模系列

  

l  工业品营销人员职业素养

l  工业品营销人员商务礼仪

l  工业品营销时间管理与工作规划

l  工业品营销实战销售技巧

l  工业品营销信息收集实战与应用

l  工业品营销商业展示与表达技巧

l  工业品客户开发的关系维护



 

 

工业品营销

技巧课程体系

l  工业品营销价格谈判与回款技巧

l  工业品客户维护与服务技巧

  

精英销售

中级销售人员

压模系列

  

l  建立标准化业务推进流程“天龙八部”

l  工业品营销实战运用七步分析法

l  业务管控操作手册-信息搜集

l  业务管控操作手册-深度接触

l  业务管控操作手册- 4P顾问式引导技术

l  业务管控操作手册-高层公关

l  业务管控操作手册-招投标与回款技巧

l  业务管控操作手册-客户服务与关系管理

  

资深销售

高级销售人员

压模系列

  

l  工业品大项目运作与管理

l  搞定高层，有效沟通

l  工业品服务营销

l  应收账款与催款策略

l  高层客户关系管理

  

 

 

 

  

初级管理

营销管理体系课程

  

l  工业品营销经理职业素养

l  工业品营销经理的管理角色定位

l  销售团队目标制定与计划管理



 

 

 

 

工业品营销

管理课程体系

l  销售预测与年度经营计划

l  成功销售经理的八项技能

  

中级管理

营销管理体系课程

  

l  工业品营销组织与团队管理

l  大项目协同拜访与下属培育

l  打造高绩效的销售团队

l  工业品营销管控的四大体系

l  工业品区域市场规划与经销商管理

  

高级管理

工业品营销战略课程体

系

  

l  4E模型— 工业品战略营销新模式

l  差异化营销战略与品牌塑造

l  大客户战略营销

l  工业品品牌战略与市场推广

l  卡位.战略营销

l  突破工业品营销瓶颈

l  政商大客户的高层公关

  

工业品大客户营销体系课程

  

l  大客户战略营销

l  大客户销售策略与管理

l  大客户服务营销

l  大客户战略营销四大宝典



  

工业品渠道营销体系课程

  

l  服务代理商创造高利润

l  工业品渠道开发和管理

l  区域市场开拓与经销商管理

  

工业品项目型营销体系课程

  

l  项目型营销与团队管理

l  项目性销售流程与管理

  

工业品营销管控体系课程

  

l  工业品组织营销与团队管控

l  工业品营销业务流程管控

l  工业品营销管控四大系统

  

工业品招投标体系课程

  

l  招投标战略管理

l  工业品营销招投标技巧

l  快速提升招投标十大技巧

  

工业品市场品牌推广体系课程

  

l  工业品大数据与新媒体营销

l  工业品品牌推广的七种武器

l  工业品危机预防与公关处理

l  工业品品牌战略与区域规划

l  差异化营销战略与品牌塑造

    



工业品海外营销体系课程 l  工业品海外营销致胜之道

l  工业品海外营销转型升级致胜之道

l  工业品海外品牌营销

 

二、工业品企业通用管理课程：

  

课程分类

  

适用人群

  

细分主题

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

基层

职场赢家系列

  

l  人际关系沟通技巧

l  高效时间管理

l  基于责任与结果（BORR）执行力培训

l  从业务到管理--新任主管管理能力培训

l  职业生涯规划与发展

l  跨部门沟通与协作

l  目标制定与计划执行

l  职业素养与阳光心态

l  卓越职业化塑造

l  正能量与责任

l  FISH--打造活力团队



 

通用管理系列

 

 

  

中层

人力资源系列

  

l  非人力资源经理人力资源管理

l  向华为学习：人力资源管理

l  慧眼识才--招聘面试实务技巧

l  培训课程设计与开发

l  九型人格与选人用人

l  TTT—内部讲师全面提升训练

l  战略性人力资源管理培训

l  HR用数据来说话

l  基于量化的培训体系构建

l  企业年度培训计划制定与实施

  

中层

综合管理系列

  

l  全脑思维创新与问题解决

l  向上“管理”—如何建立真正双赢的上下级关系 

l  MTP管理才能发展培训

l  九型人格—职场高效沟通

l  打造高绩效团队

l  管理者情绪与压力管理

l  教练式下属培育与辅导

l  团队群策群力引导技术



l  创新思维技巧与工具应用

l  高效能人士的七个习惯

l  六顶思考帽与团队管理

l  思维导图与问题解决

l  行动学习工作坊

  

高层

领导力系列

  

l  沉睡的狐狸-提升决策力的SWOKCOCD方法与实操

l  团队领导力-打造高效能团队的领导艺术

l  魅力领导之成为卓越领导者

l  战略执行—从战略制定到执行落地

l  柔性管理

l  管理高尔夫

l  七维领导力

l  西游记与团队领导力

l  结构思考力-透过结构看思考与表达

 

 

 

三、适用对象



工业品营销内训适合：

工业及电气自动化、工程机械、工业设备制造、化工及工业原材料、建筑及安装工程、汽车客车行业、

暖通设备及中央空调、重工设备及数控机床、通讯设备制造、矿采冶金能源行业、环保科技等工业品企

业为营销高层管理、大区经理、销售经理、销售人员、新销售人员安排培训。

 

四、培训周期：

内训可根据企业需要选择短期一门或两门课程，也可以为工业企业量身定制系统化营销人才压模培训课

程

 

五、培训流程（图）

详细咨询——项目合作——培训需求调研——方案确认——培训实施——落地工具——满意度调研——

培训报告——跟踪辅导——E-learning在线平台巩固

六、联系方式：有详细需求，请来电咨询

2017年工业品营销研究院培训项目：

线下培训：

工业品企业内训

工业品营销会员公开课

工业品高层领袖总裁班



线上培训：

工业企业E_Learning在线学习平台

 

 

 

  

   工业品营销研究院

       中国工业品营销咨询与培训的领航者

 

工业品营销咨询 工业品营销培训

 

工业品营销软件 工业品行业传媒

 

工业品营销学院  工业人社区平台

 

 

 

 

 

 

 

 

  



  

出版工业品营销专业系列书籍70本

工业品行业咨询与培训客户6000家

                    国内第一家提出工业品营销概念的咨询机构

                    国内第一家专注于工业品营销咨询培训机构

                    全国第一个挂牌上市的管理咨询与培训公司 

                   国内第一家研发工业品业务流程管控PSM软件  

                   出版国内第一本工业品营销理论书籍《工业品营销学》

                   创办国内第一本工业品营销行业杂志《工业品营销》

                   创建国内第一个工业品E_Learning在线学习平台

                   创建国内第一个工业品行业业务对接平台—工业人社区
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