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有很多企业领导人到河南高众科技公司去找张老师谈话，在谈话的过程中总是抱怨说我们的网络营销为
什么没有效果，而别人跟我们一样的却又很突出的效果，下面河南高众科技公司的张老师就结合企业领
导人所说的问题，为大家解答一下其失败原因。

一、营销方法比较单一

很多传统企业做网络营销，他们大部分只会用百度竞价、微信公众号、微信群，他们觉得这样就已经算
是传统行业搭上了互联网这条大船。大家都知道百度竞价的竞争比较激烈，所以相对而言花的钱会比较
多，对于一些比较舍不得花钱推广的公司而言，这个也会被放弃的，所以大部分而言只是做了微信公众
号和微信群，其实推广的方法有很多：分类信息网站推广、问答推广、新媒体推广、PR稿、论坛推广、
信息流广告等等；

二、营销方法没用对

即使是只有百度竞价、微信公众号、微信群也有企业或个人弄得风风火火，例如一些靠公众号发展的公
众号，像咪蒙、同道大叔等等。但问题是很多企业并没有掌握这些方法的正确用法。就拿公众号而言，
很多企业用公众号只是发表一些公司内部的无趣新闻稿或者是抄袭一些文章，也没有什么推广途径，很
大程度而言是很难发展起来的，外部人员谁愿意关心你公司发生了什么事呢？而且，很多企业只是随意
找了个人，复制粘贴或者简单写些新闻稿；

三、盲目跟风

做网络推广最重要的是定位以及渠道，企业使用的方法很单一，不知道网络营销应该如何入手，应该选
择什么样的方法，结果就是盲目跟风随大流，觉得哪个好就做哪一个，然后之前做的又自动放弃了；

四、过于急功近利



最夸张的是给你一两个月的时间，就让你获得十万用户什么的，企业老板在制定计划方面丝毫没有根据
实际情况及费用等各个方面去考虑，而是看着一些突然暴增的app或者公众号就觉得自己的下属能够做到
。比如有个企业老板咨询一个朋友，他的企业想通过互联网开展推广，目标和要求都很高，结果一说预
算，每月200.你看看这是不是疯了。

五、没有关系和体系

这个是很重要的，很多人都只是零零散散地去网络营销，有人以为seo就是网络营销的全部，有人以为建
个网站就是网络营销，这些都是片面的，网络营销要确定好自己推广的渠道，制定一定的网络营销体系
，通过各个渠道去制定相关的计划，比如品牌推广、搜索引擎优化、用户粉丝量等等。
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