
青海茶卡羊：携手京东搭上电商扶贫快车

产品名称 青海茶卡羊：携手京东搭上电商扶贫快车

公司名称 江南北（武汉）信息技术有限公司

价格 10000.00/月

规格参数 品牌:江南北
型号:电商培训
规格:1月

公司地址 武汉市东湖新技术开发区光谷大道41号现代国际
设计城一期1栋9层9号

联系电话 18600950220 15121910831

产品详情

               京东集团与海西州电商扶贫签约仪式

    中新网12月5日电 “我们的茶卡羊双十一前夕刚在京东生鲜频道上线，销量就成百倍地涨！”
谈起刚过去的双十一，青海省海西州乌兰县吉仁生态农牧业公司的小穆喜笑颜开。吉仁公司在乌兰县运
营茶卡羊扶贫产业示范园，10月底京东集团与海西州人民政府签署电商精准扶贫战略合作协议，茶卡羊
项目成为海西州扶贫项目的重中之重。

    小穆一袭白衣，快人快语，一聊起茶卡羊就有说不完的话题。小穆本名许斐杰，是西宁市人，
朋友们都亲切地称呼她“小穆”。2010年，小穆带着青海当地特产只身闯北京，打拼出自己的事业——
青海之窗特产店，在北京她也收获了甜蜜的爱情。几年时间，她就和丈夫张国辉将特产店开到了上海、
福州和香港。但在个人事业成功之时，看过外面广阔世界的小穆内心深处总是有些遗憾：“青海的好东
西这么多，但却没有什么知名品牌，什么时候青海才能出一个在全国都响当当的品牌呢？”

    小穆想到了茶卡羊。乌兰县的茶卡羊在青海被认为是最好吃的羊肉。由于常年生活在盐湖畔，
吃着富含盐质、矿物质的天然牧草，还经常食用三七、锁阳、贝母、黄芪等药用植物，茶卡羊肉质鲜嫩
、鲜而不膻、肥而不腻，有宫廷“贡羊”之美誉。要做就做最好的，小穆与张国辉一头扎进了“天空之
境”茶卡镇，开始了第二次的创业。

    张国辉一直生活在北京，对于从小在城市长大的小穆和张国辉来说，要适应牧场的生活环境并
非易事。“完全是到了乡下，天天和牧草、羊群打交道，浑身都是味道。”但他们心中憋着一股劲儿，
一心要把茶卡羊的品牌打响。两个人放下在北京舒适的生活，咬牙在茶卡镇扎下根来。

    小穆与丈夫的吉仁公司与茶卡镇当地的畜牧业合作社合作，探索“公司+合作社+牧户”的产业
化经营模式。合作社的社员将羊与草场以入股的形式交给吉仁公司统一经营管理，吉仁公司每年按照每
只羊350元的标准为社员分红，从入股社员中聘请有生产经验的牧民放牧和生产管理，每年按照每只羊80
元的标准发放管理费，同时优先吸纳合作社社员到公司务工，解决牧区贫困人口就业，逐渐摸索出“吉



仁模式”。

    “我们的发展得到了当地政府部门的大力支持，我们紧紧围绕生态畜牧业这一核心，把养殖、
繁育、防疫、收购、冷藏、物流、营销‘烩到了一口锅里’，对茶卡羊养殖在发展中保护、在保护中发
展，实现了‘生态产业化、产业生态化’”。到2015年，吉仁公司出栏茶卡羊超过六万头。

    随着茶卡羊养殖开始上规模，小穆想得最多的还是品牌打造。“只有让消费者得到高品质的产
品，才能得到价格上的高回报。茶卡羊数量有限，总量一共才20多万只。因为出栏率有限，我们严守品
质，最终带动走高端市场。我们注册了‘茶卡盐湖’商标，做好品牌保护。”

    2015年底，在政府部门的支持下，吉仁公司牵头投资了包含天然养殖、深加工、冷链仓储物流
、线上线下体验销售、餐饮住宿、文化旅游特色产业和电商扶贫在内的综合性“茶卡扶贫产业示范园”
，产业园初步形成了“茶卡羊产业+茶卡盐湖文化旅游+农村电商”三位一体的一、二、三产融合发展模
式，成为带动当地扶贫脱贫工作的主力军。

    要想把茶卡羊销往全国市场，销售通道与冷链物流是头号难题。2015年，一些本地小型电商运
营公司上门寻求合作，小穆有些心动。但考察下来，小穆发现这些小公司根本无法承载全国业务，在销
售管理、质量控制、物流体系等方面也难以担负起她打造全国品牌的梦想。“宁可先做好产品等待合适
的时机，也不能急于上马而毁了自己的招牌。”

    在这个时候，小穆等来了京东生鲜。2016年初，京东集团与国务院扶贫办签署战略合作协议，
发挥京东电商平台优势，以电子商务手段助力国家“精准扶贫”战略。京东与海西州在扶贫上的合作提
上议事日程，而茶卡羊是各方共同看好的项目。

2016年初，京东专门成立了生鲜事业部。对于生鲜电商，京东集团CEO刘强东寄予很高的期望。而通过
生鲜电商手段实现对贫困地区、贫困家庭的扶持，更是京东电商精准扶贫战略的重要组成部分。

    京东生鲜对于品质的把控极为严格。京东生鲜事业部总裁王笑松表示，由于生鲜涉及食品安全
等敏感问题，京东会按照最严格的标准，对每一家合作伙伴进行现场检查。京东生鲜平台每上线一款产
品，都要经过长达几个月的考察与准备周期。京东生鲜对于品质的追求与吉仁公司对茶卡羊品质的追求
高度一致。

    由于吉仁公司几年来在茶卡羊的养殖、加工、冷藏物流、品质管理等方面都形成了完善的体系
，因此茶卡羊项目在京东平台的上线非常顺利高效。“我们通过了京东合作供应商筛选后进入了‘京东
生鲜自营’，这么高的标准和要求，作为生鲜肉食品销售企业，我们达到了，这是对我们的鞭策和鼓励
。”小穆激动地说。

茶卡羊在双十一之前上线京东平台的情景，小穆历历在目：“京东生鲜的采销人员会设身处地为企业发
展做谋划，牵着企业的手一起跑，从产品研发、包装、价格各个方面帮助企业更好地做好规划，充分发
挥双方各自的专业与能力优势。”小穆听从京东采销人员的建议，针对南北方市场的差异，分别定制了
羊肉卷、羊排等不同类型的产品。通过京东电商平台，茶卡羊在双十一期间最远卖到了深圳市场，这在
此前是不可想象的。由于产品品质过硬，适销对路，成都、上海、广州等地前期的配货瞬间脱销。

    江南北自2011年便开始与京东展开一系列合作，目前是京东众创服务商、京东运营服务商、京
东商学院合作培训机构。主要负责武汉京东卖家培训，湖北京东培训、湖南京东培训、江西京东培训、
河南京东培训。江南北专业从事电子商务运营服务，具体包括：产品拍摄、网络分销、平台入驻、店铺
装修、店铺运营、搜索优化、营销推广、整体托管、电商培训、众筹操盘。

    经过多年来积累，江南北已经成功与20多个县域政府、10多家大中专院校、120多家传统企业、
150多个电商品牌达成合作。



    江南北电商学院，依托江南北集团多年京东平台精耕细作所积累的实战化经验和众多成功案例
，是京东华中电商培训机构的典范，总结并提炼出独有的运营思想和方法，为县域政府、传统企业、大
中专院校、京东卖家提供一系列高效的培训方案，江南北为华中京东卖家做的培训赢得广大客户良好的
评价。江南北电商学院是一家实战型电子商务培训机构，立足华中，辐射全国!

    大江南北，皆有往来”是我们业务发展的目标。不忘初心，不辱使命！江南北致力于推动大江
南北信息化和电商化发展，致力于成为大江南北受尊重的服务型企业。江南北电商学院立志成为华中电
商培训服务第一品牌！
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