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产品详情

 无锡汽车冲压件厂报价

 

      无锡兆涵汽车冲压件哪里有卖的，无锡兆涵汽车冲压件哪家好？无锡兆涵汽车冲压件厂家。无
锡兆涵汽车冲压件规格型号 哪里有卖，无锡兆涵汽车冲压件供应商 ，无锡兆涵汽车冲压件公司
，无锡兆涵汽车冲压件销售点 .无锡兆涵汽车配件有限公司(武汉兆涵汽车配件有限公司)是正规的汽车冲
压件生产厂家，137-5602-4179。汽车冲压件产品质量优等。

     
无锡兆涵汽车配件有限公司除了可以向贵省出售汽车配件外，还可以提供以下：杭州汽车配件；
宁波汽车配件； 温州汽车配件； 嘉兴汽车配件； 湖州汽车配件； 绍兴汽车配件； 金华汽车配件；
衢州汽车配件； 台州汽车配件； 丽水汽车配件； 舟山汽车配件；慈溪汽车配件；余姚汽车配件；奉化
汽车配件；宁海汽车配件；象山汽车配件；洞头汽车配件；永嘉汽车配件；平阳汽车配件；苍南汽车配
件；文成汽车配件；泰顺6个县汽车配件；绍兴县汽车配件；新昌汽车配件；诸暨汽车配件；上虞汽车配
件；嵊州汽车配件；德清汽车配件；长兴汽车配件；安吉汽车配件；兰溪汽车配件；永康汽车配件；义
乌汽车配件；东阳汽车配件。

      汽车配件企业，由于缺乏必要的后续资金来扩张产能，也没有足够宽裕的资金支持研发，多数
汽车配件（零配件）企业仍然限于点对点的营销模式，难以走出地区市场，更难以成为知名的汽车配件
（零配件）企业。难成大器的商用车汽车配件（零配件）企业仍然挣扎于微利时代。在一定时期内，汽
车配件企业陷入了两个难以摆脱的怪圈：一个是地方保护主义严重造成零部件企业一对一的营销，其市
场开发能力不足，难以形成规模效应，因此在整个商用车产业链中没有决定权，完全沦为代工厂；企业
耽于低价竞争，不注重知识产权保护，反过来又增加了地方保护主义。第二个怪圈是低技术含量导致低
利润，进而造成研发资金难以为继，反过来再造成技术含量不高。

面对这样的行业乱象，无锡兆涵汽车配件有限公司的老板杜先生坚持“质量为先，安全”的经营理念，
采用：可靠的原材料供应商：宝钢 Bao Steel、新日铁 Nippon Steel、本钢，原材料合格率。做到质量目标:
产品一次交验合格率≥98%；产品准时交付率：99%；交付产品PPM  ≤300；顾客满意度  ≥85%;



 

 

无锡兆涵汽车配件有限公司(武汉兆涵汽车配件有限公司)生产的汽车配件（冲压件）的优势：

1、精品汽车配件平均使用寿命超同行5年。

2、精品汽车配件给客户节省成本10%。

3、十多年时间国内用户超10家，五家大型汽车厂商在使用。

4、连续三年实现无客户质量投诉。

5、国内汽车配件行业的先进生产企业。

6、国内少见的汽车配件网络牌子。

 

无锡兆涵汽车配件有限公司(武汉兆涵汽车配件有限公司的汽车配件（冲压件）主要客户包括：

上汽集团，广汽集团，马自达汽车，比亚迪集团，观致汽车，启辰汽车等等。如需咨询更多汽车配件合
作案例，请咨询公司销售人员。

 

无锡兆涵汽车配件有限公司（武汉兆涵汽车配件有限公司）生产的汽车配件产品质量:

1、产品一次交验合格率  ≥98% 

2、产品准时交付率     99% 

3、交付产品PPM       ≤300

4、顾客满意度          ≥85%

 

无锡兆涵汽车配件有限公司(武汉兆涵汽车配件有限公司的汽车配件（冲压件）主要客户包括：

上汽集团，广汽集团，马自达汽车，比亚迪集团，观致汽车，启辰汽车等等。如需咨询更多汽车配件合
作案例，请咨询公司销售人员。

 

欢迎来无锡兆涵汽车配件有限公司(武汉兆涵汽车配件有限公司)实在考察，具体地址:无锡市新区鸿山街
道建鸿路20号。137-5602-4179（长春）。我的承诺是不满意可以退货重做。

 



无锡兆涵汽车配件有限公司(武汉兆涵汽车配件有限公司)是正规的汽车配件生产公司，产品质量优等，
种类齐全，销售全国10多个大中城市，得到用户的一致好评，如果您对我公司的产品有兴趣，请来电咨
询。

***标注价格不是成交价格,价格需要面谈***

联系人：杜民赞 

职务：副总经理   

137-5602-4179（长春）

想更多地了解我：请百度一下：杜民赞注册会计师。

杜民赞注册会计师   的新浪博客文章之一：

 

杜民赞日记23-----人格化产品的时代已经到来

     中国的产能严重过剩，产品多种多样，为什么买书到@罗辑思维（@罗振宇）的天猫店，买油漆
，不远万里，只认@刘漆大王刘钊，这是为什么呢？是因为人，产品可以一样，人是不一样，罗振宇老
师和张有为老师都说过，大致相同的话。

罗振宇和刘钊为什么跟我们不一样，罗振宇有三季的罗辑思维的视频，刘钊有128篇的博客文章。这些就
是罗和刘在网上的信任度的一个展示，了解他的视频和文章，就可以了解罗和刘，他们是正常人！他们
的产品就是有着他们的影子，这就是人格化产品。

在这个信任度极低的社会里，在这个不正常的社会里，大部分都自以为是，特别是一些官在贪，一些在
奸商在骗，一些人富人在移民，一些穷人在骂，一些员工在无聊，一些官员在不作为，一些人在比着车
和房，.....一些正常人在无奈，一些积极的人在坚持着底线！一些正常人在说人话，挣着钱。

没有信任，就没有交易。我们去楼下的超市买东西，还都选择我们喜欢的老板，有些老板，你进去，板
着脸，像你欠他多少钱似的，你不会去第二次。所以卖产品，就是卖人。以前，卖产品，就是卖广告。
现在互联网来了，给了普通人以广告的渠道，普通人的机会来了。

我等草根要上场了！！！

既然我们草根有机会了，那我们草根就是加快提高自己的长板，优势，特点，还有诚信，诚信，诚信。
如果在这个社会，你是个有水平的人，还是一个诚信的，你成功的可能性就会很大很大！骗人是不会长
久的！实际上骗人者的信用已经破产！许多坏老板（骗人者）还不知道！

我今天又无意得知，一个会计同行像我一样被老板骗了，可见坏老板不少，坏人不少，大家注意。

我本人的职业是会计师，优势是注册会计师，100个会计中有1个注册会计师。这是我的专业水平。我的
诚信是什么，我不会主动骗人。

 

我买书较信任罗振宇，手机较信任罗永浩，油漆，只认@刘漆大王刘钊，学习工业品推广，较信任张有
为。五常大米较信任计波......在诚信路上的我，期待你的信任！！！
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