
微信小程序开发

产品名称 微信小程序开发

公司名称 深圳市玉犀科技有限公司

价格 1000.00/套

规格参数 品牌:玉犀
型号:微信开发

公司地址 深圳市龙华区民治大道向南商业大厦2楼

联系电话 0755-85225123 13670227207

产品详情

 深圳 微信小程序开发 ，就找玉犀科技，玉犀专注微信小程序开发，提供微信，APP，PC，手机端四合
一的一站式互联网解决方案！QQ1829668236 www.yuxiit.com 0755-85225123 

微信小程序

究竟是什么？为何会在业内引起如此巨大的反响？简而言之，微信小

程序是一种不需要下载安装即可使用的应用，用户通过扫一扫或者搜

一搜的方式即可使用相关应用的功能。因为没有下载安装的过程，所

以使用的应用是不会占据手机内存的，完全不必担心手机内存不够的

尴尬问题。

其实早在今年的1月11日，微信创始人张小龙在某公开场合就曾经对微

信“小程序”做过预告，当时叫作应用号。在当时的预告当中，张小

龙提到了关于“小程序”的几个重点。首先就是目前的手机APP市场

http://www.yuxiit.com/index.html
http://www.yuxiit.com/index.html


的问题，很多创业公司在成本的压迫下，在公司APP和公众号之间选

择了公众号，因为成本低，推广容易；其次，微信现有的服务号并没

有达到其团队预期的效果；再次随着电子产品更新换代的频繁，每次

更换手机都要重复安装使用APP，然后重复登录，对于一些记住密码

的行为，有时候会想不起账号密码，令人十分苦恼，最后他也强调了

微信应该是为用户提供便利的，而并非浪费用户的时间。由以上观点

可以预测“微信小程序”和微信众多公众号属于相同类型的产品，而

且具有成本低廉、容易推广的特点。“微信程序号”不受设备的限制

，不占用空间和内存，使得这个产品更加高效、更加便捷。

此次微信“小程序”内测邀请号发放后立马刷爆了APP行业和硬件领

域的业内人士社交圈，在某交易平台上，一个微信小程序的内测账号

已经炒到了300万元。而相关的测试视频也相继放出，在视频中“小程

序”和微信现有的“朋友圈”功能十分相像，位于“发现”板块中，

点开之后可以看到各种程序，点击进入之后几乎和正常APP一模一样

，而所有的程序均集中在一个端口，看起来不仅方便而且几乎不占据

手机内存。

“小程序”前路任重而道远

通过视频演示和产品介绍可以看到，“小程序”几乎拥有和正常APP

一样的功能性，而且不需要安装和下载，不占据内存。对于传统的需



要下载安装的单一类型APP而言，“小程序”的冲击力不言而喻。不

仅如此，如果“小程序”一旦普及，影响的就不会仅仅是APP行业的

生态环境，由于其不需要下载安装的属性，一直竞争激烈的手机硬件

配置行业势必也要受到影响。很有可能未来的手机内存不需要一直扩

大，不需要清理内存了。

虽然表面上“小程序”拥有众多优良的属性基因，然而与业内的震动

相比，对“小程序”的实际应用方面，相关的研究学者依旧处于观望

状态。有观点认为：微信“小程序”确实会对APP行业造成影响，但

是并没有那么夸张。目前来看，微信“小程序”包含的都是工具类的

APP应用，对于专业化、垂直领域的APP应用，“小程序”功能性还

远达不到，对其影响微乎其微。除此之外，虽然微信的用户数量非常

庞大，用户也十分活跃，但是和整个APP领域的用户规模和用户活跃

度相比，差距也十分明显。不太可能瞬间改变整个APP市场的格局，

颠覆整个行业。

另外，APP的使用属性是“有需则用”，也就是说用户有需要的时候

，找到相应的APP打开并使用。但是几乎所有的微信公众号都具有推

广的属性，会推送给用户信息，就这两点属性而言，微信“小程序”

既想要APP的“有需则用”又想要在微信平台上“繁衍生息”，难免

会有些水土不服。



以目前得到测试号的内部人士消息来看，“小程序”的引流效果并不

好。在传统的APP上，都会有专门的展示位提供展示，而微信缺少展

示位，很难让用户把常用的“小程序”都展示出来。不仅如此，针对

“小程序”的外界推广，导流效果也并不理想。同时带来的问题是单

独的APP可以精准受众，通过细分方式进行推广，而微信“小程序”

是一种聚合性的集合产品，在推广过程中很难让消费者深刻理解自身

产品。由此看来，虽然和APP开发相比，微信“小程序”的开发成本

确实降低了不少，不管对于创业企业还是个人而言，都能够用做一个

微信公众号的钱来完成一个APP的功能，然而在后续推广上面来看，

不管是成本还是创意，则需要更大的消耗。
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