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产品名称 “移动互联网”风行糖酒会，成企业竞争新战场

公司名称 广州市小数点商务服务有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 广东 广州市花都区 新华街三东大道西飞翔大厦

联系电话 02061059059

产品详情

 2015年第93届全国糖酒商品秋季交易会将于10月29日-31日在南京市国际博览中心隆重举行。届时，来
自三十多个国家和地区的近三千家食品和酒类厂商将会参展，预计吸引来自全国各地和海内外的十余万
专业观众。在O2O营销火热、消费升级的背景下，“互联网 ”热风劲吹，行业论坛的互联网话题、各品
牌的O2O营销计划，都是本次南京秋季糖酒会上的重要看点。

食品业晴雨表 天下第一会

 

始于1955年的全国糖酒商品交易会，是中国历史最为悠久的大型专业展会之一，有着中国食品行业“晴雨表”和“风向标”之称。全国糖酒会由中国糖业酒类集团公司主办，一年两届，分春、秋两季举行。每届糖酒会的展览面积均在10万平方米以上，参展企业3000家左右，专业采购商达15万人，成交总额200亿元左右，是中国食品行业规模最大、影响最广的展览会，被业内人士称为“天下第一会”。

“互联网 ”成企业竞争新战场

 

据了解，会期期间将推出“调味品行业互联网 论坛”等论坛活动，并发布《中国酒类食品产业互联网大数据》报告。这些举措，让本届糖酒会更添“互联网”氛围。此外，众多酒业“大佬”还将在糖酒会上祭出“互联网 ”计划，抢占020营销先机：茅台集团成立新公司推出“赖茅”，将结合大数据，进行精准化、数据化营销，开展O2O模式尝试；1919酒类直供联姻中粮，整合线上线下资源，继续优化O2O平台；五粮液则建立电商渠道运营，打造O2O营销体系⋯⋯互联网转型与O2O营销，已成为各品牌商竞相争抢的营销新领域。

米多摇一摇 现场增粉神器



 

展会为品牌商提供充分的展示舞台，也带来超高人流量，而且到场参观的人，大部分都是品牌商的精准粉丝群。如此良好的公众号加粉机会，怎能错过呢？“米多摇一摇送红包”深度结合微信红包和公众号吸粉，用红包的诱惑，吸引精准客流，实现快速加粉；另外，米多微现场增粉效果也一样强劲，摇手机比赛、微现场抽奖等多种功能融合一体，以更具娱乐和互动的方式，实现现场快速增粉。

米多O2O营销 助企业轻松转型

 

作为直接关系人民生活利益的民生产业，食品业的生产、推广、销售模式都是典型传统行业的做法，传统渠道占极大比重。在互联网 高速发展的今天，食品业向O2O营销靠拢已成不可扭转的趋势。

米多以防伪码营销首创者的姿态，在O2O微营销领域占据一席之地。独创的全产品赋码、与微信红包深度结合的营销互动、更强力的粉丝经营系统，不仅能帮助糖酒企业优化缩短消费路径，打破常规消费场景，短时间内快速聚集海量粉丝群体，更可有效提升品牌可信度，塑造品牌形象。米多为传统糖酒企业提供基于大数据的资源整合服务，帮助品牌商快速打通O2O营销通路。
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