
让化妆品销量翻倍，企业即将面临洗牌不再苦恼。

产品名称 让化妆品销量翻倍，企业即将面临洗牌不再苦恼
。

公司名称 广州市小数点商务服务有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 广东 广州市花都区 新华街三东大道西飞翔大厦

联系电话 02061059059

产品详情

 2016年年已过半，面对其他行业纷纷转型移动互联网市场并取得飞跃性的成绩所带来的冲击，化妆品
企业从上到下对此，依旧充满了迷茫感、无力感。不管是供应商、品牌商、经销商还是零售商，大家都
犹如一群生来彷徨的孩子，迷迷糊糊地走到十字路口，却不知道下一个方向，该往何处而去⋯⋯不知道
如何应对移动互联网给行业带来的巨大冲击。

面对移动互联网，有些化妆品企业觉得是场灾难，无法抵御，但有些化妆品企业觉得是场机遇，来看看

行业大佬们是如何应对移动互联网的冲击？

 

【自然堂的赋码查真伪及领产品】

 扫码享受会员折扣;并可引导用户查询最近专柜，直接免费领取产品。

 



【欧莱雅的移动互联网之防伪二维码】

 扫码后输入数码查产品真伪

虽然各位化妆品大佬都在玩转互联网，但玩转移动互联网的方式不一样，有些

通过二维码促销，有些通过二维码加粉，有些通过二维码赠送产品。但都是企

业对移动互联网的一种尝试，越来越多的化妆品企业利用“二维码”作为连接

移动互联网的工具，是因为“二维码”是移动互联网时代的流量入口。

 

 

对于移动互联网还处于观望的一些企业来说，目前整个行业的现状是不乐观的

。包括化妆品的商家和化妆品的厂家都如此。

 

化妆品商家的现状 



 

 

 

化妆品生产厂商现状 

 

1 线下市场：企业商家商品存货囤货过多，遇市场环境不好，立马产生商品堆积

2 线上市场：平台市场监管力度有限，导致黑心企业商家钻空子。制造假冒伪劣产品打乱市场秩序，导致真正化妆品生产厂家订单下滑，生存空间受到挤压。

化妆品企业面对消费者对化妆品的需求量与日俱增，化妆品市场前景如此广阔，品牌上升空间如此巨大

的局面，却苦于无法将市场占为己有，实乃痛心！常见营销渠道都存在一定弊端，导致各种问题出现，

致使销量停滞不前。如此困境化妆品企业该如何自处？有何营销方法能解决以上问题呢？

 

抢占先机，摆脱困境 

 

移动互联网时代，消费者通过手机端进行购物行为变得频繁，也引发了诸多问

题，比如产品防伪、防窜、促销、营销渠道难以掌控，销量停滞不前，运营成

本高，厂商订单量减少等问题。如何能解决这些问题，成为化妆品行业备受关

注的要点。有没有一种机制或者系统能够将市面上假货横行，价格混乱，分销

窜货等一系列问题解决掉。



 

化妆品中小企业的突破口 

 

当前形势下，自建平台搭建成本高，技术要求强，运营费用大；第三方平台具有局限性、不稳定性，平

台一旦出现问题容易导致企业数据丢失。面对以上种种问题，传统化妆品企业望洋兴叹。其实解决问题

很简单，

 

利用移动互联网的流量入口——二维码，来解决以上问题

 

3招“码”上解决问题

 

1

防伪二维码

 



（解决防伪防窜+精准粉丝+营销）

 

『防伪场景』

 

案例：用户在某宝上购买了名牌化妆品，花费了将近1000元。在后期使用的过程中发现皮肤严重过敏，

于是乎找到品牌商家去理论。最后得出结果是用户购买的不是该品牌的正品，而是市面上的假冒产品。

就因为一个假冒产品，导致用户利益受损，商家也丢失了一个忠实的客户。市面上化妆品目前利用的防

伪技术很容易被黑心商家复制，消费者无法辨别真伪。

 

 

 解决方案：通过二维码防伪系统可对应产品一一生成加密的二维码产品信息

，将二维码印刷或标贴于产品包装上；米多防伪二维码采用当下最先进的公众

号防伪二维码技术（防伪+精准粉丝+营销），消费者通过刮开防伪二维码上

的涂层，扫码一键关注品牌公众号后推送防伪结果+营销活动（发放红包、积

分、购物劵、流量来实现粉丝的回流、复购）。

 

 

案例：俏美人采用米多防伪标贴，打击市场假冒产品，让消费者从消费假冒产品回归到正品上，提升正

品销售额。防伪标贴码附带赠送红包，获取消费者大数据，为化妆品企业后期营销提供数据支持。

 



 

『俏美人防伪码』

上图：俏美人防伪码扫码流程图

 

 

 

 

防伪码客户扫码明细及公众号粉丝截图

 

【防伪二维码的功能】

1 实现防伪、防窜、溯源功能。

2 精准加粉，让消费者主动扫码关注品牌公众号，让品牌商轻松增粉；6个月共有48万用户扫码，总共增粉21万（存在很多客户复购扫码的，因此粉丝数量小于扫码总数）。



3 方便大数据收集及管理；企业免费的流量入口。

4 通过营销活动与粉丝互动,增强了商家和消费者之间的互动性和趣味性。

5 杜绝假货，独占市场。

 

2

给条形码赋能

 

（解决精准粉丝+营销）

条形码是商品流通的“国际语言”，也是实现商业管理信息化基础性技术。是

企业商品进军国际市场的“通行证”。条形码本身仅具产品信息查询功能；企

业需通过对条码赋能才能使其功能多样化，以及带来巨大的营销效果。

 

案例：花仙医缦使用米多赋能条形码，用户通过扫描赋能后的条形码，可推荐相关活动页面，促销活动

。用户通过活动可领取红包、积分、购物券、流量、话费、实物等，实现销量翻倍。

 

 



 

3

包裹码

 

（解决精准加粉+互动营销）

『包裹码场景』

案例：一家化妆品企业品牌网上店铺的连带率做的比较好，但商品的单价比较低，单品的利润率也比较

少，这时候就不适合用防伪码来做单品促销了，就可以利用包裹码进行包裹促销。这个包裹里面有5个产

品，促销只针对包裹来促销，而不是针对单品的防伪码促销。

 

. 

 解决方案：包裹码印刷或标贴于包裹外面的二维码，适用于企业商家标贴于



物流快递运输的商品包裹外面。消费者收到包裹通过在扫描包裹码可以直接进

入企业商家的商城详情页进行再次购买，实现产品复购。企业商家亦可通过包

裹码进行促销活动，吸引消费者关注公众号参与活动，实现客户大数据收集。

  

 

 

包裹码案例

 

包裹码扫码促销流程

 

越来越多的传统化妆品企业采用米多全场景赋码系统成功解决营销渠道缺陷，

销量停滞不前，运营成本高，防伪、防窜难，厂商订单量减少等问题。不仅实

现销量翻倍提升还做到了防伪、防窜、溯源等目的，并且实现大数据收集及管

理。

 

【米多部分合作化妆品企业品牌】



 

想要在化妆品这个消费者需求量与日俱增，潜力无限的大市场中分一杯羹，选

择与米多网络合作为不二之选，米多二维码是助你打入移动互联网市场，获取

移动互联网流量的必备工具。

 

米多网络以二维码为核心，微信公众号为载体的移动互联网整体解决方案提供商。独创“全场景赋码”

理念。“三重空码赋值”技术，实现“场景+产品”赋码的成功结合；解决企业经营痛点，让企业实现

线下销量提升，线上粉丝倍增。米多独创“全场景赋码”理念和“空码赋值”技术专门为传统品牌企业

提供基于大数据的防伪、防窜、溯源、产品复购、粉丝互动、社群营销、三级分销、全员开店等一体化

、全方位的移动互联网整体解决方案及运营系统。能够有效整合传统品牌的线上线下业务，实现线下销

量提升、线上粉丝倍增” 。 

米多荣获广东省质量技术监督局“广东名牌产品”防伪鉴证唯一合作商资格，为1800多家广东名牌产品

企业提供赋码鉴证服务。截止2016年初，米多的合作代理商超500家，好迪、拉芳、俏美人、韩黛、九江

酒厂、美的、格力电器、西凤酒业等近2万家传统品牌企业正从米多“全场景赋码”方案中受益。 

 

（米多全场景赋码系统主线：增粉-黏粉-转化）
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