
云码系统与防伪溯源同业的价值，米多网络。

产品名称 云码系统与防伪溯源同业的价值，米多网络。

公司名称 广州市小数点商务服务有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 广东 广州市花都区 新华街三东大道西飞翔大厦

联系电话 02061059059

产品详情

 3月底，米多推出一款面向防伪印标行业、旨在与防伪印标企业共创移动社交时代防伪营销新生态的产
品——米多云码系统。这款产品是米多整合行业资源、实现优势互补、利益共赢战略布局的首次尝试。
据了解，该产品计划在4月底正式对代理商开放。北京兆信、广州必溯科技、深圳矽感科技等超过50家防
伪厂商对米多此款产品表示非常看好。

 

 

防伪企业的痛点

无法满足客户的移动营销需求，客户流失严重

作为国内领先的传统企业移动营销平台，米多独创的“全场景赋码”营销理念令行业耳目一新。依据此理念开发的“全场景赋码”方案，正让全国近2万家品牌用户受益。与其他微信第三方平台不同，米多平台坚持“去中心化”原则，不截留粉丝、不干涉结算，让粉丝能真正沉淀到企业专属粉丝池，让货款直接进入企业的微信支付商户账号，保障企业资金安全。

 

米多赋码方案以二维码为核心，因此米多对二维码、防伪、印标等紧密相联的上下游行业极为重视。在充分调研后米多发现，绝大多数防伪企业自己拥有防伪码的生码能力，而且印刷技术非常专业。但在移动互联时代，品牌企业不满足于仅依靠电话查询防伪、标签防伪等防伪营销方式，他们更渴望能与微信互通的会员、积分、促销等防伪+移动营销方案。而这恰恰是绝大多数防伪企业的弱项所在。

 

正因为缺乏开发支持，无法满足客户顺应时代的新要求，导致大多数防伪企业遇到发展瓶颈，客户流失严重、印码量下降、业绩下滑等是很多防伪企业正遭



遇的现状。

 

 

米多云码系统的价值

助防伪同业聚合客户，兼容共生、共创新生态

 

米多云码系统是一套面向有防伪码生码能力的第三方企业的开放式体系，可对第三方企业开放接口，允许企业将自身系统生成的码产品无缝接入米多平台，从而实现第三方码产品打通微信，并完整调用米多的整套微信端营销产品。

 

云码系统对防伪同业的价值可归纳为：

 

1帮助防伪同业有效聚合用户，避免用户流失

 

防伪同业现有的码产品不仅不能满足品牌用户的移动营销需求，也无法实现与用户的有效绑定。用户印一批码之后，用完就可以随时抛弃生码厂商，这种情况降低了用户的机会成本，加重了用户流失情况。

 

云码系统则用二维码让生码厂商与品牌用户建立强有力链接。品牌用户首先需要绑定米多品牌商用户后台，所有扫码信息都集中到统一的品牌商后台。一旦品牌商弃用，则必然丢失数据，给自身带来一定损失。通过二维码的方式，云码系统能有效帮助防伪同业聚合用户，降低用户流失率。
 

 

2兼容防伪同业现有的防伪方式，零成本接入

云码系统的开放使第三方自己生成的码（防伪码等）能够在米多平台上使用，而且无需改变自身现有的

软件系统结构。比如对防伪公司而言，借助云码系统，其防伪标签就多了二维码扫码验证和营销的功能

，原有的查询方式（如电话、短信、网站等）不受影响，可同步使用。



 
 

3共享更丰富的移动营销工具，加深用户黏性

 

 

通过云码系统，防伪同业不仅能向现有品牌用户开放使用米多整套移动营销工具，还可以管理生码的码批次、流水号等信息，进而对不同批次、不同流水号设定不同的防伪查询信息，进行丰富的营销活动。更符合要求的平台、更丰富的增值营销功能，有效提升品牌用户黏性。

 

 

据米多云码项目负责人介绍，在防伪同业携手打造防伪营销新生态同时，米多还将与第三方合作伙伴开展基于技术、产品、业内资源等多维度更深层次的合作，实现共创共赢。米多云码系统只是米多展开第三方合作战略的第一步，后期还将会有更多类似项目上线。米多期待更多的合作伙伴，共赢移动营销蓝海市场！
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