
只用签到一个功能，实现每日自然增粉，米多网络。

产品名称 只用签到一个功能，实现每日自然增粉，米多网
络。

公司名称 广州市小数点商务服务有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 广东 广州市花都区 新华街三东大道西飞翔大厦

联系电话 02061059059

产品详情

 

在微信号运营中，不依靠活动能够实现粉丝的良性、快速自然增长，是最见功力的一件事。对尚未建成粉丝池的微信号而言，要做到这一点，一个较好且成本低的办法，就是持续性创作高质量的内容，以内容扩散来吸引关注，这也是我们都熟知的“内容为王”。也许一次两次创作出好文章不会很难，但能够一直这样做，对绝大多数微信号运营者来讲，就非常艰难了。然而，米多公众号在活动空窗期，且没有太多优质内容的情况下，依然保持每日自然增加1000甚至更多的粉丝。

 

米多是怎么做到的呢？说穿了其实很简单，米多靠的，就是自身开发、在9月19日上线的每日签到功能。米多商城在9月20日开通签到功能，在短短一个月时间内，参与签到的粉丝已经达到15000人/天，在粉丝人数中占比高达40%。

 

那么问题来了。现在很多微商城都具有签到功能，刚上线的米多签到有何种魔力，为何能人之所不能，吸引这么高比例的人来参与强盗？要说明这个问题，首先要从增粉的核心说起。

 

给粉丝一个关注你的理由

 

世界上没有无缘无故的爱，也没有无缘无故的微信关注，除非是按错。要获得粉丝关注，一定要像至尊宝说的那样“给一个理由先”。这个理由可以是获得便利，比如银行类服务号，可以是获得资讯，比如新闻类服务号，可以是获得知识，比如kol微信号，也可以是获得便宜，比如做活动送礼品。给粉丝一个关注你的理由，就是增加粉丝的核心。

米多签到给出的关注理由是：每连签七天送红包。这是一个杀伤力很大、非常有力的关注和黏粉理由，粉丝们只要每天到商城点那么一下，坚持七天下来，一个红包就到手了，轻轻松松。有这么无法拒绝的理由，还愁商城没关注、粉丝不增加吗？当签到成为习惯，不仅可以他的提高转化率，还可以通过他，影响他的朋友圈。

设置小技巧：米多签到可设置的奖励包括积分、购物券、金币、微信红包，其中吸引力最强的当属微信红包。为增加签到的黏性，不要将连续签到送红包的周期设得过长，合理的周期能达到意想不到的效果。

福建泉州一位粉丝的闹钟设置截图
在此需做个补充说明，能够实现以签到发红包的微营销服务平台，目前还寥寥无几。



 

配套相关活动 增粉效果更佳

 

合理设置签到奖励，仅是一个开始。这时候，还要在公众号推文告知粉丝们签到上线、签到能获得什么奖励、如何签到等信息，并要着手围绕这一项功能策划一场或多场线上活动来推广。比如围绕签到，米多就策划了“签到分享赚积分”、“签到抢楼送好礼”两场活动，活动效果都很不错。

设置小技巧：活动持续的时间，要尽量接近连续签到领红包的周期。比如连签七天可以获红包，那活动最好也持续七天做好，不要短于五天。因为活动是养成粉丝签到习惯的一个好机会，足够长的活动周期，能够获得更多的粉丝参与，也让更多粉丝养成签到习惯。

 

引导粉丝使用积分和优惠券

 

当粉丝量和积分发放量达到一定程度时候，就要开始考虑引导积分消耗和优惠券促销。前面说过，米多签到系统允许把积分和优惠券作为奖励。运营者可以从这里入手，设置好商城换购产品和优惠券使用规则，进一步增强粉丝黏性。

设置小技巧：选择换购产品类目时，尽量挑选实用且换购积分不高的产品，可以让粉丝更积极参与换购。另外，优惠券有效期设置也很重要，一定要给粉丝预留足够时间，以免发出去的优惠券大面积因有效期太短而失效。

现在很多微商城都具有签到功能，刚上线的米多签到有何种魔力，为何能人之所不能，吸引这么高比例

的人来参与强盗？要说明这个问题，首先要从增粉的核心说起，给粉丝一个关注你的理由。
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