
立影3D私人影院建设 影K系统 3d影咖

产品名称 立影3D私人影院建设 影K系统 3d影咖

公司名称 深圳市立影科技有限公司

价格 32000.00/套

规格参数 品牌:立影
型号:LY-K100
规格:3D私人影K

公司地址 深圳市宝安区西乡街道固戍三围社区奋达创意园
F栋

联系电话 0755-27389796 18928401070

产品详情

  深圳立影科技是全国领先的综合3D解决方案提供商和研发生产商。公司通过为全国800多个现代数字
影院和院线提供创新技术与产品解决方案建设和更新，让全国用户享有视觉、体验、娱乐等全方位新感
觉。现在公司已经发展成为产品与行业同步，为多种行业方案提供相关产品的高新科技公司。处于国内
顶级标准的产品，为业界树立全新的品质标杆。

立影科技拥有业界专业、完整、不同行业的产品线和融合解决方案，通过全系列的影院、游戏、3D影K
娱乐、企业、教育、家庭、个人等终端产品和专业方案服务，灵活满足全国不同客户的差异化需求以及
快速创新的追求。

 2015年随着股市的不景气，金融市场的动荡，很多行业都或多或少出现一些经营危机。尤其是娱乐消

费行业的经营更是面临着前所未有的挑战。消费人群的减少，市场也没有出现新的娱乐模式，导致了很

多娱乐行业面临歇业和倒闭。

        在如此情况下，我们的经营者怎样才能从众多的同行竞争中脱颖而出，达到盈利的目的呢

？这就要求我们的经营者要积极去创新，从硬件到经营模式都要想出一些新的东西，来吸引客户，满足

当下的市场需求，而不是一味的墨守成规，故步自封。

        KTV作为娱乐行业最传统的商业模式，经过前几年的突飞猛进的发展，市场已近渐渐的做

到了一个稳定的模式，同行间同质化严重，盈利能力不断下降。这就决定了在这种情况下，谁能尽快一

步找到新的市场亮点，谁就能更多的抢占市场份额。



        近几年来，国内3D电影市场发展越来越快，全国各大影院赚得盆满钵满，电影产业必将

成为未来娱乐行业里流行的一个重要趋势。伴随着这股热潮，市场也不断涌现出了很多专门放映电影的

娱乐消费场所——影吧。但是尽管如此，由于影吧娱乐模式单一、投资成本高、用户体验不刺激等原因

，影吧也并没有很强劲的赢利能力。

        深圳市立影科技有限公司，专业影K娱乐项目12年，从不断的积累和探索中发现，基于当

前的市场产业趋势，如果我们把传统的KTV设备升级，引入3D电影播放功能，将KTV点歌系统和偏光3D

投影播放结合，形成新的3D影K系统，必将再次产生强劲的市场生命力和盈利能力。

       立影影K除了传统的K歌功能外，对3D电影的强大支持，体验效果超过目前大多数电影院的3

D效果，给消费者全新刺激的体验，让消费者欲罢不能，回味无穷。另外，KTV系统设备升级的成本投

入也远远比重新购置设备要便宜得多，投资方只需要将原来的2D显示设备换成3D显示设备，再适当地调

整音响的投资就可以了。

立影影K娱乐系统所表现出来的强大用户吸引力和赢利能力，真正让投资人做到了“投资少、回报快”
的经营理念。 选择立影影K娱乐系统的理由： 理由1：不同于普通影吧只有单纯的看电影，他是一个可同
时享受顶级影院效果、专业级KTV效果、数字电视效果、HiFi音乐会高质量音响效果等高品质多元化娱
乐模式。增加了用户的多元化选择性，体验性。

理由2：立影偏光3D影院效果比一线电影院对比就好比私家车同公共汽车的区别，5.1、7.1声道顶级的影
院音响系统+高清大屏幕投影+舒适沙发。 更有私人空间、方便自由，看电影，躺着看，坐着看，站着看
，随你便！随时可暂停、播放。声音更清晰、定位更准确，更有现场感。秒杀所有“电影院”的电影椅
+几十号人固定看一部电影的模式。

理由3：立影影K系统方面比普通KTV更有现场感

最低配置是5.1声道音响效果，就好比自己开演唱会一样。秒杀所有“两声道KTV”。  

理由4： 营业时间的改变  

传统KTV主要的营业时间是晚上七点以后，到晚上十点左右，很少有新的消费者进入； 立影3d影K所

经营时间从早上八点半一直可以营业到晚上十二点。如有人值守晚间可以包夜看电影，直接抢了“网吧

”传统通宵营业的“奶酪”。

理由5：经营消费者群体变大：

传统KTV主要的经营对象成年人其中以青年人居多；是商务聚会、活动聚会为主，不会有人觉得无聊我

一个人去KTV开个包间；

立影3D影K的消费者从学生到中老年人、从精力旺盛到身心疲惫、从聚会到个人独享、从业务洽谈到商



务聚会皆可。

理由6：消费观念和心理的改变

传统KTV只能以唱歌为主，看电影效果非常差，听歌曲音质更是不过关等等因素，无法满足消费市场的
升级和客户挑剔的眼睛
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