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产品详情

水果蔬菜生鲜连锁加盟店发展前景如何之时时果蔬剖析

生鲜农业是一个万亿级的市场，从标准化种植、采购到科学检验、运输，再到货品包装、上架销售，每

过一道手都有利润空间。面对庞大的生鲜市场，大佬们都想从这块大蛋糕中分一杯羹，天猫、京东都开

通了生鲜频道，这说明生鲜的利润空间很诱人。在大环境的驱使下，如果你也想开一家水果蔬菜生鲜连

锁加盟店，你一定会想知道应该从哪些方面分析水果蔬菜生鲜连锁加盟店的市场环境？       

            

专注于做水果蔬菜生鲜连锁加盟店的时时果蔬，通过自身摸爬滚打的实践总结出以下几点：

一、外部环境

1. 大环境分析：相关扶持鼓励实行便民措施，土地租给商家，鼓励其经营；有关部门从创业基金上直接

给予补贴。

2. 大众分析：超市在全国越来越兴盛，人们也接受这种销售方式，生活节奏的加快，人们的时间观念越

来越重，简洁便利的消费方式受到大家的欢迎。

3. 经济环境：经济的发展，人们收入水平的提高，购买力也得到了提升。

4. 技术环境：开水果蔬菜生鲜连锁加盟店的技术要求不是很高，需要有资金的投入和合理的经营，因此

技术环境对其影响不大。 



二、行业环境

1. 现有企业间的竞争研究： 竞争者，从附近主要生鲜超市数量及规模进行对比。从它的促销活动、固定

和库存成本、定价、商品种类进行分析。

2.替代品生产商研究：同类零售业均是替代品，会对其经营构成威胁。

3.买方讨价还价能力：水果蔬菜生鲜连锁加盟店明码标价，不打价。 

三、超市自身

1.基本活动：主要是进行销售各种商品，主要活动有进货、分类整理、销售。 

内部后勤，对各种商品进行分类整理。 生产作业，给员工进行了分工，节能型货物的采购、搬运、分类

整理、导购进而分工销售。市场营销和销售，主要为在附近发放传单进行宣传，在节假日搞特价促销产

品，提供其知名度和销售量。

2. 辅助活动 ：

（1） 企业基础设施分析，对超市的管理制度、财务状况，信息流通评估。 

（2） 对人力资源管理，对员工的招聘门槛，分工，培训力度，员工的素质分析。 

（3） 采购，评估批发商和供货商，建立良好的供货关系，降低成本，也能稳定货源。

四、目标市场分析

1.市场规模：考虑周边人口的增加幅度，消费人群的数量，评估市场的成长规模。

2.评估消费者水平：如果消费水平比较低，可以针对性的搞特价活动，以吸引消费。 

3.超市规模评估：根据市场规模分析，如果发现超市扩大的可能性不大，则需要加强管理，保障商品质

量的可信度，并且优化服务，提高服务水平。

鉴于生鲜市场如此广阔的发展前景，给人打工不如自己创业，开一家自己的水果蔬菜生鲜连锁加盟店，

服务社区居民的同时体现自己的价值，何乐而不为？时时果蔬与各农业基地合作在源头上把控质量和价

格，并建立自有的物流配送中心，确保蔬菜的品质和安全，实力解决居民买菜难、农民卖菜难的问题。

其次，时时果蔬采用合作联盟的模式组合资源，召集对水果蔬菜生鲜连锁加盟店有兴趣的人群或者已有

超市还想再扩展门店的伙伴一起经营，总部提供配送中心物资、门店装修、设备采买、门店人员培训、



统一的节日促销、顾客的品牌认同等支援，让你轻松开店轻松赚钱。
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