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智汇推广告效果怎样?

智汇推是整合腾讯资讯、娱乐、社交三大体系优质资源，��面向中小企业的网络效果营销服务。

智慧推整合腾讯网、腾讯视频、腾讯微博、腾讯新闻客户端、qq等优质资源，通过腾讯多年来对用户需
求的深刻理解，以大数据挖掘为基础，将企业推广信息以多元形态推送到有需求的用户面前，直达8亿用
户的网络生活及工作场景，实现广告在腾讯资讯、娱乐、社交三大平台的精准投放，大幅提升广告效果
。

不管是做广点通，还是做智汇推广告，很多中小企业在投放广告之后，都还有一个疑问，为什么我的广
告投放出去之后，我看不到广告?--这就是腾讯广告和百度、搜狗等搜索引擎类广告最大的区别。

搜索引擎是客户主动根据关键词搜索，客户不一定有很大的需求，或者说不在前五位很少会被关注，腾
讯社交广告是基于用户需求来投放的，那么看到广告的基本上都是有需求的，去点击的需求率大于等于7
0%。

那么，广告主们如何才能提高广告的曝光率，智汇推广告效果怎样，效果又跟哪些因素有关?分享以下五
点：

1、广告费用定位方面。广告投放时，一般系统会根据定向条件预估出价，新开用户最好是高出参考出价
，打个比方：系统预估出价是1元，您可以出价1.2元，或1.4元，后期再去根据每日的曝光量可酌情减少
，由1.4元减少到1.1元，看一看曝光量是否有很大的差距，如果差距不大，依次递减。

2、广告投放的时间段。

时间段很关键，最好是连续的时段，不要骤停投放。分享我接触过的一些客户行业：如果是日化用品，
大可全天侯投放;如果是需要有客服在线接待的产品，需要根据客服接待时间来选择时间段，避免流失客
户哦。一些服饰类客户，可以选择用户上网比较集中的时间段，如中饭时间，晚上六点以后来投放，这
样效果最佳。



3、广告投放的位置。

广告位置很关键，要重点选择曝光良好的几个位置投放，建议不要全开(当然，土豪除外。)不管是广点
通还是智汇推广告位置都是非常多的，那么，就要结合自身产品来选择投放，有些广告主喜欢多投几个
位置，然后在看看哪个位置最好，这样做得不偿失。一个好的销售再给您推荐产品时，他会根据产品为
您推荐几个最佳的广告位置。这样的销售才是为企业着想的客户，也值得信赖。

4、广告创意的设计。

一个有创意的广告素材，无论是点击还是曝光都会有所提升。有了好的创意，还需要定期更换，更换频
率可以根据自身产品的需求，一般的周期有：3-5天、7天、10天等。广告抓的是眼球效应，有了视觉冲
击力，产品的品牌得到了提升，转化率自然会提升。

5、广告预算的控制。

 

预算必须要去做设置，哪怕你是每天有几万几十万的广告费，不然流量来了有多少烧多少，挡也挡不住
。记得有个客户不设置预算，投放全国，每天的曝光有一两亿，点击有上千万。
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