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产品名称 海报三级分销策划首选常桉

公司名称 常桉网络科技有限公司

价格 1.00/1
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产品详情

 微信是目前中国使用量最高的APP，使用的微信用户已经接近4亿，智能机覆盖率超过95%。现在互联
网是一个移动的时代，越来越多的用户习惯把更多的时间放在手机上，所以微信已经是市场上营销效率
最高的一个渠道了。与传统的营销方式对比，微信是一个到达率更高，范围更广，形式更加多样化，成
本更加低的渠道。http://www.szchangan.com

  

平台化电子商务最缺的不是商家是消费者。哪里有人哪里就有商业，哪里就有盈利空间。据第三方统计7
0%的手机用户开通了个人微信，其年龄涵盖了小学生至老年人，各年龄阶层的人群。截止目前腾讯已拥
有4亿的微信用户，7亿的qq用户。消费者才是企业追逐的目标，人的数量决定了财富的数量。

微信营销是继微博后的最大营销机遇！淘宝的第一批用户是一批什么都敢尝试的大学生，如今他们已经
大多成为千万、亿万的商务人群。微信营销时代已经到来，其势不可挡的趋势，已严重冲击着传统的销
售渠道。错过了淘宝时代，错过了微博时代，不要错过微信营销时代。基于微信营销的第一批企业必然
成为未来的微信首批富豪。

没有人会天天上淘宝，也没有人会天天刷微博——但微信可以。首先微信是一款沟通工具，实时通讯的
特性决定了其使用价值，朋友圈的分享让社会化关系代替了点对点的交互，这不仅是一种关系，更是影
响力！更是控制力！基于关系网的微信，平民也有明星的感觉。其用户黏度没有任何一个产品可以比拟
。微信用其巨大的威力吸引、稳定着消费者，消费者已经准备好了，企业还不来吗？

企业微信公众账号是企业媒体发布平台、销售信息发布平台、危机公关平台、消费者互动平台、促销活
动开展平台、新品展示平台、产品在线销售平台、网上支付平台、调研平台、公司企业文化传播平台、
人才招聘平台等，一切企业关注的，企业需要的在企业微信公众账号都可以实现！！

http://www.szchangan.com/


微盟已经引入国内知名风险投资，技术团队由国内知名IT公司（百度、腾讯）核心成员组成、其技术总
监为原百度商务搜索部技术经理，商务总监为原腾讯 商务经理，运营团队有着丰富的互联网推广经验和
资源，并与腾讯保持密切合作，因此可以为商家提供一个更智能、更便捷的微信公众服务平台。

 我们是通过三步来帮你完成整套营销的基础建设、导入粉丝、运营粉丝。

首先我们可以帮你建立微官网、会员卡、关键词回复等基础建设，我们可以利用腾讯内部的绿色通道来
帮你建立账号并进行加V认证。如果你自己来做的话，耗时耗精力，最关键的是申请要求非常高，非常
容易被驳回。我们可以在一周内帮你开通账号，在两周的时间里面完成加V。当账号建立完之后，我们
就可以帮你建立微官网、设置会员卡，自定义回复等，这些是通过微盟系统来完成的。通过微官网，我
们可以看到商户的基本介绍、商户地址、联系方式、微信特权卡全部得到了展示，这样的用户体验是非
常好的。

其次我们可以帮你在公众账号中导入粉丝，建立了微信账号，没有人来看其实就是一场空，我们微盟可
以通过强大的推广工具（神器）来帮助粉丝的导入。这点就是我们和第三方运营公司最大的不同，外面
有许多第三方公司也在做微信这件事情，但是他们是没有渠道来帮商户进行导粉丝的，我们可以保证每
个月有上千人的粉丝量。

我们是通过哪些渠道来导入粉丝的呢，三大神器+五大方法

神器一：微推送（LSP）： 通过向附近的人打招呼、摇一摇迅速获取大量粉丝。

神器二：QQ号码截取。只要在PC网站中植入一段微盟的代码，即可获取用户的QQ，然后导入进微信号
。

神器三：手机号码截取。只要在移动网站植入一段微盟代码，即可获取用户的手机号，然后导入进微信
号。

方法一：小号带大号。通过前面的三大神器肯定会积累不少粉丝，这些粉丝开发完之后，需要引入到大
号里，所以定期对小号发送公众号的名片，推荐关注微信公众号。

方法二：已有资源的二次开发。可以把企业的CRM系统中的会员手机号码，企业QQ里的QQ号码导出来
，全部导入到小号里，再通过小号带大号的方法推荐关注公众号。

方法三：期刊推送。定期对粉丝推送有价值的期刊内容，注意内容为王，一定要推荐有价值的内容，不
要纯广告。

方法四：二维码（线上+线下）

线上：微博，论坛，空间，各位网站，只要是有人看的都可以挂上二维码营销，无需任何广告费。

线下：宣传册，消费单，地铁广告，电梯广告等等。



方法五：微信公众平台账号的排名优化

1.公众平台的名字

公众账号的名字要比较有新意，里面的资料要更新完善，点击率才会高，会影响到微信搜索排名

2.期刊的推送与顾客的互动

与客户互动，回复客户的问题给客户提供需要，可以增强与客户之间的联系，口碑宣传，达到转化。

3.自然排名

当期刊推送与互动达到一定的时候，行业排名是可以提前，曝光量也大大增加，无形中也是一个巨大的
资源，转化，口碑也是随之提高的

最后我们会提供一套运营工具来帮助你们完成粉丝的运营，我们提供的工具包括商户特权卡，商户优惠
券，游戏互动等形式，此外我们的专业团队会与商户一起策划活动，帮助商户提供粉丝的活跃度及黏性
。我们的专业团队都是运营过许多微信的大号，在运营经验上是完全没有问题、
不会觉得反感，也可以达到商户营销的目的。 了解详情：http://www.szchangan.com
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