
智能语音单人风淋室,单人风淋室,金毅净化单人风淋

产品名称 智能语音单人风淋室,单人风淋室,金毅净化单人
风淋

公司名称 东莞市金毅净化科技有限公司

价格 100.00/件

规格参数 品牌:金毅净化科技
型号:TR1799

公司地址 广东省东莞市长安镇沙边牌坊景湖路18号

联系电话 0769-81873112 13827264561

产品详情

风淋室产品上市，厂家要如何做

      像风淋室这种刚需产品，厂家开发新产品推出市场后，如何因市而动？找准切入点，周密策划
，全面部署，以求新品的成功营销。具体来说，东莞金毅净化认为可以分三走：

    一：卖给谁？

      厂家应该明确一点，我们推出的风淋室产品究竟是卖给哪一些顾客，越精准的范围，我们就能
找到正确的答案。只有了解我们的产品卖给谁，我们才能知道这一类顾客的需求，也才知道他们想要什
么。另外，我们在确认自己的产品卖给谁时，不仅考虑到最终的消费者，还要想如何把产品送到顾客的
手中。

      二：卖什么？

      现在的市场已经是买方市场，产品供过于求，同质化现象非常严重，如果拿仅有一点特色的风
淋室去销售，势必会淹没在商海中。所以，我们应该找准一个差异点，以新颖的卖点去赢得顾客的心。
只要满足了顾客的需求，我们不仅能知道自己卖什么，还能卖得更好。

      三：怎么卖？

      这是产品推出市场最关键的一步，首先应该分析和了解目前市场上有多少卖法，这些卖法有哪
些优点、缺点？有多少能适合自己企业自己实际运作的？又有多少能够有效组合到一块？还有哪些应该
加以改进运用的。

      新品推广三步走，只是一个正常的操作步骤，要做好新品推广，还必须以正确的市场观念来对
待和运作，才能真正做好一个新品牌、才能保障新品上市的成功，才能为企业带来新的效益。



金毅净化凭什么？

      在风淋室净化行业竞争日趋激烈的情况下，记者参观了金毅风淋净化室的总部，企业的负责
人问记者，如果用一句话概括风淋室行业，你会怎么说。记者回应：乱如战国。企业的负责人再问记者
，如果用一句话概括金毅净化，你会怎么说？你可以参观完再回答我的问题。

      记者随着企业负责人的引导，进行了参观，记者发现，金毅净化与别人的区别在于，主客区分
明显。风淋室行业正是快速发展阶段，大多数的企业亦是摸着石头过河，他们在设计产品上面，经常本
末倒置，主客不分，品牌塑造意识也不高，大家为了生计和物质利益走到一起，做企业是为了盈利，而
不是为生命服务，这就导致了整个企业的发展不均衡。而金毅净化的风淋室产品则是建立在客户的需求
上面，根据客户的实际条件来设计，因此，实用性与切合性都非常的高，客户不仅仅是利益共同体，更
是生命共同体，只有将客户视为自己，才能做到客户宾至如归，企业才能生生不息。

金毅净化凭什么？
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