
中山灯饰企业电商总裁沙龙优质服务灯饰行业网络营销

产品名称 中山灯饰企业电商总裁沙龙优质服务灯饰行业网
络营销

公司名称 中山市企程企业管理咨询有限公司

价格 .00/期

规格参数 品牌:企程咨询
型号:网络营销培训
公众号:zsqcwlzx

公司地址 中山市石岐区兴中道5号颐和中心

联系电话  13425447121

产品详情

     中山灯饰企业电商总裁沙龙优质服务灯饰行业网络营销班，张老师13425447121，企程咨询为
帮助灯饰企业快速适应未来电子商务、发展网络营销，将在中山举办一场灯饰企业如何做好网络营销的
电商总裁免费沙龙，并于2016年3月25-27号广州番禺、2016年4月22-24号中山分别开办第51、52届《网络
营销商战智慧�总裁思维班》培训课程。学员遍布北京、上海、广州、深圳、中山、东莞、佛山、沈阳
、武汉、太原、成都等城市。分析市场、客户，解剖网络营销真正的作用，打破传统销售的思维，给企
业带来实战、 实用和实效的改变。运用方法让各行业的企业成功转型，通过互联网接到超过几百万、
几千万，甚至达到上亿的业务订单，企业销售额以倍数翻升。总裁班课程培训服务满意度达到惊人的97
%以上。

    去年提出“互联网+”的概念，让这场“风暴圈”更为突出和急迫。作为传统照明企业，不管
是拒绝、观望、怀疑，又或者是期待、拥抱，都已无可回避“互联网+”时代的闪亮登场。那么传统照
明企业又该以什么样的姿态去应对，扮好自身的角色?

    “互联网+”LED为客户提供定制化、差异化的LED产品打下了基础，此外专业化细分市场将会
出现蓝海，如智能照明，植物照明等。互联网时代是用户时代，以用户体验为核心，是流量经济，强调
互通互联，在信息化的条件下，我们需为满足用户需求提供一系统化的解决方案。不过互联网时代也使
得那些很专一专情专注的LED企业，也许有了生存和发展的空间。

     互联网对传统LED行业的冲击太快，使的有些企业还没弄明白怎么回事就被冲垮。富有战略
眼光的企业家踏上这列快速列车，已然成功过渡，未来的发展还需更用心的去做。由于互联网发展太快
，那么企业就要向网络营销大师取得真经，这样便可省钱、省时、省力，有精力去做更多的事情。

    据相关数据显示，去年“双十一”，欧普 照明
、奥朵、洲明翰源等照明品牌的产品销售额均突破千万大关，其中，欧普照明更以天猫旗舰店单店销量5
700万元傲居榜首，名列建材类目第一名。
其中单就一款欧普LED

http://www.zsqczx.com/kcjs.html
http://www.qianjia.com/res/News/Search?Keyword=%D5%D5%C3%F7&System=%C7%A7%BC%D2%CD%F8
http://www.qianjia.com/res/News/Search?Keyword=LED&System=%C7%A7%BC%D2%CD%F8


卧室吸顶灯就卖了400多万元。而今年在淘宝商城新成立的洲明翰源品牌，在“双十一”开始一小时内产
品销售额突破300万元，截止24时，产品总成交笔数已经突破了2万笔，销售额高达2142万元。另据悉，
销售额突破千万元的除了欧普、奥朵、洲明翰源，还有雷士、飞利浦、华艺灯饰等品牌。

    无论是品牌大咖还是新兴品牌，进军电商领域的照明灯饰品牌数量越来越多，照明灯饰行业的
电商市场潜力和发展速度也是出乎意料的。来自天猫平台的数据显示，灯具灯饰品类的销量总体上升趋
势明显：2011年3月份，灯具灯饰类产品销售额为5000万元；2011年“双十一”，灯具灯饰总销售额突破2
亿元；2012年“双十一”，灯具灯饰品类的销售额就已达到6亿元，同比增长200%，其中照明类产品占比
约为90%，家居照明
表现尤为突出；2013年“双十一”这一天，天猫平台在售的LED产品达到了52290种，京东商城LED商品
数为21616种，其中热销的LED产品品类包括LED吸顶灯、LED台灯等家居照明产品。 

    电子商务发展亦是如火如荼。艳羡于欧普奥朵等照企双十一所创下的千万大关神话，中山古镇
的企业纷纷试水电子商务，组建自身的网络平台，乘上了电子商务这艘母舰，以期从这种新型渠道上掘
取另一桶金。

 

电商总裁沙龙会议内容：

1.网络如何改变灯饰行业目前市场格局的？

2.分析未来几年灯饰互联网经济规模？

3.分析灯饰企业在网上销售的三个阶段。

4.百度除了付费排名，还有多少免费推广工具?

5.分析网络市场的客户思维模式。

6.网络营销的核心定位是什么？

7.网络营销的7大关键词分类。

8.网络营销中的借力营销案例。

9.什么是SEO（搜索引擎优化）。

10.如何检查自己网站的优化排名情况。

11.SEO优化

12.如何分析你的竞争对手在互联网上的优点的缺点？

13.SEO站外优化的7大工具。

11.营销型网站到底要怎样布局，才能成交更多的客户？

15.营销型网站的三大要素是什么？

16.企业网络营销做的效果不好的原因。

http://www.qianjia.com/res/News/Search?Keyword=%B7%C9%C0%FB%C6%D6&System=%C7%A7%BC%D2%CD%F8
http://www.qianjia.com/res/News/Search?Keyword=%B6%D4%BD%B2%B3%A7%BC%D2&System=%C7%A7%BC%D2%CD%F8


 

学习对象：必须是公司老板本人（之前有些老板担心说去学习的都是年轻人，自己的年龄不好意思过来
，其实不是的，这个课程主要针对的是老板学习，课程内容更多的是学习网络营销的高端思维格局，只
有老板本人才能把控的课程。）

沙龙投资价格：原价2800元，企业老板凭借企业营业执照可“免费”参加！

报名热线：编辑短信：“姓名+总裁思维班/电商总裁沙龙+号码+公司名称+职位”发送到张老师微信：A
ND-so，或者添加微信公众平台进行学习：zsqcwlzx. 
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