
纤维织物空气分布系统

产品名称 纤维织物空气分布系统

公司名称 武汉艾文斯绝热材料有限公司

价格 100.00/米

规格参数 品牌:艾文斯
型号:定制
材质:纳米纤维

公司地址 湖北省武汉市武昌区桥轮2栋4-7号

联系电话 027-59371109 13554441077

产品详情

 纤维织物空气分布系统行业目前国内产业已进入迅猛发展阶段，现就其产业特点、市场格局、产品优
势创建等因素分析其竞争态势，根据分析明晰行业未来发展特性及趋势。
未来我国纤维织物风管行业竞争态势将如何发展？
1、行业标准——优质企业树立行业标准，抢占高端市场 在我国纤维织物风管产业过去的发展中，历经
了从纤维布风管系统未知、接触、了解、兴趣、尝试、采购的过程，整个市场需求也随着行业的发展和
对该产业的认知而不断的被开发和成熟起来。
一流的企业卖标准，二流的企业卖品牌，三流的企业卖产品。 近年来，本行业内的高端优质企业意识到
能够参与行业标准制定的战略意义、以及制定行业标准对企业形象提升的重要性。即可以规避竞争，同
时淘汰不符合标准的企业，提高竞争门槛，提升整个行业的美誉度。纤维布风管系统优质企业通过制订
标准，率先推向市场、规范市场，建立自我发展的壁垒，避免“劣币驱逐良币”势必将成为国内、国际
市场跑马圈地的强大武器。 2、品牌价值——优质企业树立企业品牌、产品品牌摆脱低层面竞争 随着市
场化、科技化、专业化的不断推进与发展，品牌逐步成为各个企业成功的关键因素，一个好的品牌不仅
仅为公司带来良好的声誉，带来更多的市场份额，更多的销售收入，同时给了客户更明确的选择目标，
为客户带来更优质的产品。品牌简单而言就是带来客户与企业更多共喜的机会和保证。纤维布风管系统
产业中能够符合品牌基本要素的企业目前寥寥无几，仅有艾文斯企业凭借企业的优良管理，不断凭借产
品质量保证、高端设计理念、专业施工、完善用户后期服务等系统工作建立品牌将品牌化战略实施执行
，其他大部分仍然停留在“作坊式”的生产环境。
3、营销方式——行业的特殊性决定营销方式、方法仍是主要竞争手段 现阶段，我国的纤维布风管系统
厂家无论是从规模实力、营销网络、资源配置、还是经营理念和规范运作等方面都参差不齐，加上入门
槛低，众多企业缺乏核心技术，只能挤在窄窄的同质化的***终产品轨道上作低层次竞争，加上缺少差异
化的营销手段，更鲜有双赢或多赢的竞争理念。   做好产品品质、控制采购、生产制造、物流环节等成
本为消费者提供优质优价的产品的前提下，营销方式方法仍将会是纤维织物空气分布系统厂家的主要竞
争手段。谁做好“教育”“科普”等，让消费者对该产品有更多的认知，让消费者认识到自己产品和其
他品牌的竞争优势，实现产品知识和消费者认知的对接，以及“卖点” 和“买点”的对接，谁将成为
未来市场一定程度上的优胜者。   现在我国纤维布风管系统工程销售渠道主要还是借助销售渠道、设
计院、安装公司。“社会资源”（人脉、关系等）成为关键点，因为它在很多时候所起的作用甚至比产
品质量、价格等方面所具有的竞争优势更为重要。



4、优质产品——先进设计理念、科技研发、产品质量是基础 纤维布风管系统工程的研发、设计、施工
等内容就显得更为复杂和关键，没有过硬的技术和管控标准为支撑的纤维布风管系统工程注定会以承担
不起售后服务等而以整个工程失败告终。在选择产品的时候，需要注意到纤维布风管系统生产企业实力
、产品内在质量、施工方案设计、竣工工程的实际效果考察等，不要盲目的对比价格，部分不良纤维布
风管系统企业提供劣质材料以求低造价的现象普遍存在，行业规范有待加强。
5、政策导向——政府相关政策出台的促进 在我国纤维布风管系统市场的成长过程中，各种政策的制定
和实施起着至关重要的作用。例如新的建筑消防规范的出台、空调系统定期清洗规定等势必将影响到行
业发展，就目前看来，其导向对纤维布风管系统行业发展起到积极推进的作用。 在未来的企业竞争过程
中，谁能在树立行业标准、树立产品品牌、营销方式与方法上彻底实现自身与其他企业的差异化，并借
助科技驱动和消费引导来引领产业新航向，通过行业内部的企业整合，以及行业具有的特殊要求，即对
产品质量的保障，导致目前小型加工企业必将涂昙花一现，而持久坚持质量、科研的责任型企业必将成
为***后的胜者！
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