
家用太阳能热水器，出口巴西太阳能热水器

产品名称 家用太阳能热水器，出口巴西太阳能热水器

公司名称 泰安市岱岳区清大福顺太阳能热水器厂

价格 .00/个

规格参数 品牌:清大福顺
型号:47
水箱容积:150-200L（L）

公司地址 泰安市岱岳区粥店办事处堰北村

联系电话 86 0538 2141531 13515387517

产品详情

品牌 清大福顺 型号 47
水箱容积 150-200L（L） 集热管管数 20（支）
水箱内径 300（mm） 集热管管长 1.5（m）
系统承压 0（Mpa） 反光板 无
冬季水温 75（℃） 夏季水温 90（℃）
产热水量 200（kg/日） 保温层材质 进口聚氨酯整体发泡
内胆材质 不锈钢板 外壳材质 镀锌板
支架材质 优质镀锌板耐酸碱喷塑

代理加盟商要求如下：

运作具体参考方案

一、专卖店选址：

选择在太阳能市场集中区域为佳，可以借助已经形成的成熟太阳能市场的人气，便于客户发现、了解、
洽谈和合作；如无集中区域，则应选择在靠近建材市场或相对人员集中繁华的街道为佳，便于客户综合

采购.

二、仓库地址：

1、靠近专卖店，便于使用及管理，运输方便。

 2、靠近物流市场，便于进货、发货，运输成本最低。

 3、仓库安全，干燥，不能漏雨，面积根据条件大一点方便，堆码货物。



三、人员配备：

起初3-5人为相对稳定人员，根据发展情况逐步增加，分别为导购员、业务员、安装员、驾驶员等；且均
具有与所从事工作相适应的专业知识技能。

四、运作成本预算：

预计年销售费用（成本）=房租+人员工资+工商税务+广告费+管理费等。

五、宣传工作：

宣传工作可分为以下几种形式，可单做或多做。

1.墙体广告：可选择在城市及乡镇的主要路边建筑物或厂矿学校围墙等，一般费用4-5元/平方米，每块广
告大致在10-20平方米左右。

2.车身广告：在城市公交、乡镇农村交通工具都可以，城市公交费用大点，具体价格（各地区城市级别
相差很大），可询问当地公共交通广告部门，如果很贵，可暂不考虑或少考虑；乡镇网点的公共交通工
具（如面的、机动三轮车）我们自己做好广告宣传车身贴，粘贴在这类交通工具上，花钱少、效果佳，

广告具有流动性，并且传播性强、时间久。

3.电视、报纸：可以根据经销商自身条件及当地媒体广告费用适当做一些。

4.利用开业庆典，节庆等做促销活动既可以现场促销，又能宣传品牌，提高知名度。

5.自备车辆流动车身广告，做广告宣传；形象店门面装修规模及形象展示也很重要，很能对客户起到购
买诱惑力。

6.利用城市、乡镇重大活动，雇佣临时人员散发宣传资料，在新小区入住现场出样机促销导购，现卖现
装。

7.为孤儿院，农村留守儿童看护室，养老院等慈善机构免费安装太阳能有助于提升经销商形象和个人名
誉。

8.城镇户外广告在人员密集，交通要道附近，做大型室外喷绘广告。

总之广告宣传很重要，根据自身条件尽量多考虑权衡，做到花钱少，效果好，那就达到目的了。

六、进货部分

1.了解当地太阳能消费习惯（如规格、型号）多进一些畅销的款型。

2.及时查看库存商品，根据销售情况尽量提前和厂家订货，防止厂家订货单位多出现供应不及时，从而
影响销售。

3.厂家整车配送最好，运费低、无损坏及缺少，服务及时优质。

七、销售部分

门市销售员需要口齿伶俐、有亲和力、形象气质佳、能说会道者，可考虑女同事优先，并且配备电脑及



办公用品。

店堂要整洁，样品机要清洁明亮，布置好展牌，吊旗等装饰品，准备好宣传资料，并且茶水俱全。

销售价格根据地方市场行情自行确定，（需充分考虑安装费，材料费，控制部分及其售后服务）。

对意向购买的客户，及时跟踪服务，解决对方疑惑和不解，一定让客户相信购买我们的产品能够达到他
们的要求。

用户确定购买时可用事先准备好的收据收全款或收定金也行，根据客户要求尽快安排安装。

用户资料登记备案，便于日后服务查询、统计。

多联络一些水电工，他们对消费者太阳能需求的信息比较灵通，可适当给他们一些业务酬金。

积极联系当地的房地产公司，政府官员，多关注“新农村建设”，争取做一些工程，以及关注宾馆，学
校，沐浴中心，职工浴室、理发店等洗浴需要。

业务员上门推销：跑县级市及各乡镇太阳能销售点，以及水暖器材或建材商店，面对面沟通，开发新网
点。

动员自己的亲朋好友一起加入到太阳能销售队伍，直接或间接的销售太阳能。

八、安装及售后

1.安装太阳能是一个很重要的环节：

a.仔细阅读说明书。

 b.安装要固定且牢固，能抗风等。

 c.管道走向规范合理。

 d.管道及保温材料选用质量好的，可减少日后维修。

 e.太阳能安装好后，向用户耐心指导使用方法及注意事项。

 f.最后认真填写安装记录单备案。

2.售后服务：

1.经常主动和顾客联系，倾听他们对产品的质量和服务所提的意见，如还应增加哪些服务，还有哪些方
面需要改善等等。

 2.保证24小时内服务到位，售后服务人员，要求服务态度友好，礼貌真诚。

 3.认真填写维修记录、备案。

 4.三包期内免费维修。

 5.超出维修期合理收取适当费用。



 6.向用户耐心介绍使用方法及注意事项。

 7.注意人身安全，安装维修太阳能属于高空作业，必须做好安全防护（如：安全帽，安全带，安全绳
等）

 8.给用户留售后服务电话，便于用户遇到问题时咨询、报修等。

九、以上参考方案，仅供公司与经销商交流经验，互相学习。欢迎您提供宝贵经营理念，以提高销售业
务水平为原则，共商共赢。
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