
诚招保温砂浆 抹面砂浆 粘结砂浆加盟

产品名称 诚招保温砂浆 抹面砂浆 粘结砂浆加盟

公司名称 河南省德嘉丽科技开发有限公司

价格 面议

规格参数 品牌:德嘉丽
基本投资额:1-5万（元）
保证金额:0（元）

公司地址 河南省郑州经济技术开发区经开第二大街19号

联系电话 0371-60399999 18937632000

产品详情

 一、营销模式 （一）区域独家代理制液体壁纸漆目前处于拓展市场阶段，在规定的区域内实行独家代
理制，让代理商对当地市场进行统一规范、管理，执行统一的价格体系，有利于市场有序化运行，丰厚
的利润空间极大地提高代理商和分销售商的积极性，同时公司会有相应的奖惩制度，禁止跨区域销售。
（二）试销制 在未确定独家代理商的区域可以试销，但需执行试销商相应的相关政策。但是在该地区有
独家代理商之后，其须纳入代理商统一管理。二、代理细则 （一）代理商资质认可
（1）有合法经营权的法人和自然人。 （2）有良好的商业信誉和道德。
（3）从事建材装饰相关产品销售的经销商优先。 （4）有一定的市场操作能力。
（5）有一定的经济实力。 （二）首批提货要求

区域 代理商 试销商 备注

省级总代理 20万元以上 5万元以上

省会级城市总代理 10万元以上 4万元以上

地级市总代理 5万元以上 3万元以上

县级市 3万元以上 1.5万元以上

注：1、该首付为货款，货物可一次提清，也可分次提取。 2、首付款到公司帐后，代理商门店门头由公
司统一制作。店内液体壁纸漆样板装饰，公司派人指导统一制作，并培训营销人员及施工人员。
（三）广告定位 （1）对于全国性的电视、报纸、杂志等广告，公司根据市场推广进程，定期或不定期
地进行立体和平面支持。不需要代理商支付费用，但需要配合公司对媒体播放或刊登进行监督。 （2）
对于地方性的广告促销费用，根据区域市场情况，总部和经销商共同承担一部分，但需要履行相关手续
（向公司申请且得到批复方可执行）。



（3）对于产品宣传单页、海报等资料将按一定的数量进行配送。三、销售渠道建议
1、建材装饰材料市场开展示销售店。 2、与各大装饰公司互动销售，委托装饰公司将这种新款时尚的产
品在设计家装时就考虑进去，进而向消费者推荐，得到互惠互利的目的。 3、住宅区直销：派业务员到
社区现场展示，最好是在新社区找一家可免费制作样板房，制作好后就可形成品牌效应。
4、会展展销：可参加一些展览会，有效地发布更多信息形成一定的效应。
5、代理其它品牌乳胶漆或建材产品的商店。
6、与房产开发商互动销售，目前很多房产公司推出全装修样板房，进行销售。
7、公共场所业务员上门推销。 8、其它易于传播的特色途径。 我公司希望和广大代理商一起共同致力于
液体壁纸漆的事业，相信高科技液体壁纸的美好前景必将给我们带来丰厚的回报，而消费者也可轻松享
受到新产品给他带来的喜悦。

本产品的品牌是德嘉丽，基本投资额是1-5万（元），保证金额是0（元），加盟费是0（元），项目区域
要求是全国，经营模式是其他，发展模式是经销,区域代理,区域开发，项目类别是防水建材代理加盟
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