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产品名称 钢地板配件供应 产品附件 吸板器 单双杯吸板器

公司名称 常州市辰星活动地板有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 中国江苏常州梅巷路2号

联系电话 86-051988501137 13961291666

产品详情

 

单杯吸板器：使用最方便的吸板器，在机房地板安装、维修过程中都必须使用。禁止使用其它工具撬起
地板，防止损坏。吸板器提起重量：35公斤

      常州市辰星活动地板有限公司（原武进市辰星机房设备有限公司），创建于1991年，占地面
积为30000m2，地处长江金三角，东临无锡，南临312国道和京沪铁路、京杭大运河，北靠沪宁高速公路
，交通方便。是专业从事开发、研制、制造、安装“科星”牌系列全钢活动地板的股份制企业。 公司与
1999年通过中国方圆中心iso9001的国际质量认证，并实行5s现场管理。以选择精良的材质、引进精密的
设备、采用精湛的工艺、倾注精心的管理、打造精致的产品、奉献精诚的服务、创造“科星”精品的经
营理念，以“科星”品牌没有最好、只有更好、无止境追求产品更完美的经营目标，历创“科星”精品,
年产量达30万平米.

产品问答:

1.你们品牌的质量跟知名品牌的质量比怎么样？

答：防静电地板的质量都是根据配置来的，基材、水泥配方、贴面的耐磨层而来的，配置的好质量就好!
跟品牌并没关系！具体质量问题你可以拿样品相互对比一下,货真价实才是真嘛！ 2.请问你们的防静电
地板甲醛有没有达到a级的呢？

答：防静电地板不存在甲醛的。 3.你们的地板价格有优势吗？质量合格、环保吗 ？

答： 我们投入到质量上的成本是很实在的（只有注重质量才会有明天），能够更有效的保证我们产品的
质量，真正做到货真价实，带给你愉快的采购心情。我们的产品都经过国家验证、符合国家环保要求。
对于我们产品的质量你可以先看样品进行比较然后再做决定购买。 4.你们可以议价吗？



答：可以，但是厂家直销 除了订单在1000平方以上可以相对的议价！ 5.你们是送货上门吗？

答：我们是送货上门的。我们本地市区送货上门，周边城市及外地送到当地物流市场，①：可送货上门
、当地物流送到家的（具体费用根据当地物流情况而定）费用。②：也可客户自提，到当地物流市场自
提，也可以自己开车去提货（客户可以跟物流公司联系叫他们送货，但是要收取一定的费用）具体费用
根据物流市场离你家的距离决定。 6.你们地板的运输时采用快递还是物流？

答： 地板样品是通过快递送上门、大批量的运输是通过物流公司运输的。 7.你们派安装工人安装吗？

答：我们可以安排上门安装的，外地市场推荐大家在当地找安装工人安装。（普通防静电地板一般是8-1
2元/平方 瓷砖架空地板一般是12-15元/平方（地板钢板比较厚、切割难度比较大）。具体费用可根据当地
市场情况而定。 8.购买防静电地板的数量以及尺寸测量、需要安装师傅测量吗？

答：地板的数量等于安装地面的面积除以地板单块的面积，当然需要一些损耗一般在3%-5%左右，购买
的时候多预购2-3个平方预备。只要懂得这些要点，谁测量都是一样的、都应该没问题！ 9.不是你们公
司的安装师傅，安装质量有保障吗？售后怎么办？

答：防静电地板是工厂成型产品，不是日用消费品，耗损量很小。基本保障期是15年。安装方面，安装
师傅只是在现场组合而已，其实并没有想象中复杂，只要掌握几个安装要点就完全没问题的，喜欢动手
的客户也可以自己安装，安装出来的效果应该比安装师傅安装的效果一样。辛勤劳动！本公司承诺及其
他事项 一、本公司所有静电地板均可提供上门安装服务。二、本公司对外承包工程，我们有专业的安
装队伍提供上门测量、安装。三、本公司有多种地板、地毯，高中低档均有，网上所上的只是一小部分
。四、批发或大工程价格另议。五、认真阅读我们的产品介绍.观看网上的实物图,实物的颜色与实物图是
比较一致的.只是实物的光泽度比图片更好,更美观.（图片全属实物拍摄，在拍摄过程中光线的差异或显
示器存在的色差，部分商品可能与实物会存在稍微深浅问题） 这样您可以了解产品的结构,特点,图片可
以给您选择您需要的款式和颜色.如有疑问请电话联系我们,对您的问题我们都将认真答复。六、根据您的
要求,我们将送样(小样或大样)上门供您挑选,面对面的交谈和解答您的问题.使您进一步了解产品的品质,
我司的情况和交易过程等信息. 专业制造抗静电地板、防静电地板、全钢地板、网络地板、通风地板等
产品,专业生产批发、我司产品5年质量保证.先看货,再付款,真正实现零风险采购!!!晓伟机房公司承诺。 
如果您想更多的了解 晓伟
产品,请联系我们,我们将为您快递地板小样和资料各一份作为和你现有的产品对比。   购买是一种开
心，也是一种快乐，其实也是一种担心，我们都是生活中的消费者,实惠的同时我们更注重的是商品的质
量。然而，在购买时却出现了很多的难题，比如说“左右为难”不知到底是要选哪一样好，哪一样是更
加的贴心或是同样的商品有很多个价格出现。有些甚至便宜的很诱人，其实便宜固然是好，但没有质量
的保证，那么一切就都等于零了！所以我个人觉得购买就像做选择题一样，一个题目有n多个选择，但这
并不可怕因为最后的答案是我们自己选择的，我们凭借着感觉，把一个一个淘汰了, 失误的可能性也就减
少了，这时候我们有了更大的把握，最后那一个就一定是自己最满意的！！！在这里我们可以给您保证
：我们的商品绝对是全新原装的。价钱一定给予最实惠的价钱.所以我们在售后服务上一定会尽最大努力
作到“让您满意” 让您“买的开心买的放心”这是我们最大的收获，也是我们的生存之道。我们也是衷
心的希望您在其他地方买到心满意足的商品，不管生意做不做的成，至少友谊已经存在了！谢谢您光临
本公司！祝您采购愉快！我们朝盛晖全面支持定金加货到付款、让你见到产品再付清全款。本公司产品
质量一年保修，7个工作日不满意包换，如果有剩余未安装完随时可以跟公司联系办理退货⋯⋯  顾客
问：怎么付款？可不可以货到付款？我想购买，请问如何交易？ 答：

交易方案一：本公司采取先付定金，货到再付余款的交易方式。客户确认购买后，先支付总货款30%定
金（定制的产品须50%）。我们即可给你发车，待货物到达客户所在地之后，客户可去货运公司验货（
量大可货到工地现场），确保无误后，将70%余款汇入我方帐号，我方立刻通知货运公司放货。 交易
方案二：当面交易，您可以到我们公司来购买！ 顾客问：为什么要收定金呢？ 答：     我们为
什么要收你们定金呢？因为我们车子发出来需要运费和纸箱等损耗，我们是怕发出来你们又不要、就麻
烦了，可能你们想怎么会不要啊，你们也要为我们想想要是这样的话、本公司每天可不知道要发多少部
车，发出去后找不到顾客，顾客说不要了、顾客说最近没钱了等等肯定避免不了的，因为顾客又没损失



什么，所以要收定金，要不怎么叫订货。 顾客问：能不能不付定金，直接货到付款？答：不行！本公
司曾采取过不付定金的方式，但有些客户在我们发货之后突然改变主意，取消订货，我们只有将货物再
托运回来，这样我们白白损失两面运费，因此，30%定金体现了客户购买的诚意，同时，即便客户改变
主意，这30%的货款也够我们支付来回运费，所以必须得打订金！ 顾客问：为什么要支付订金后才可
办理货到付款业务？答：一、常遇到的几种情况： 1、顾客订货后由于某些原因无法到货场取货；
2、顾客抱着玩玩的态度随意下订单； 3、顾客在多处同时购买同样的商品，但只要一件商品；
4、同行竞争对手恶意下订单... 二、以上情况对我方造成的损失： 1、发货时的运费
2、货物退回我处的运费 3、办理退货需要装卸货等问题。 顾客问：你是哪里的啊？我可以过来看实体
店吗，可以当面交易吗？ 答：可以、欢迎到工厂考查；地址:江苏省常州市武进区崔北工业园区 顾客
问：网上那么多骗子，你们值得信赖吗？答：本公司长期从事防静电地板、抗静电地板、网络地板等产
品、研发、生产、销售、国内外业务。检测报告等证书齐全。
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