
财富分割，创意字帖产品----习字宝典

产品名称 财富分割，创意字帖产品----习字宝典

公司名称 山东鲲鹏飞腾咨询服务有限公司

价格 48.00/套

规格参数

公司地址 济南市市中区经一路88号1-2305室

联系电话 86 0538 8888630

产品详情

《习字宝典》

防近视万次临摹 最好练字助手

一个前景广阔的空白市场 一个小投入大回报的赚钱机会

习字宝典是北京坤鸿远泰教育科技有限公司推出的一款特色产品。本产品在09年获得《中华人民共和国
知识产权局》颁发的《实用新型专利证书》。《习字宝典》选取常用的基本笔画和偏旁部首组合成的例
字，符合小学、初中义务教育《语文课程标准》的要求。以楷书为基础，编排科学、实用性强、携带方
便、不易起皱适合学生和儿童练字绘画、打草稿。《习字宝典》的问世深受教师、家长、学生的喜爱，
因为《习字宝典》使用专业的纸张、专业的墨水，一举攻克传统字帖的所有缺陷，使习字变为一种乐趣
。

一 公司简介

北京坤鸿远泰教育科技有限公司是经北京市公司行政管理局批准的一家以教育项目开发，教育项目投资
，教育产品经营，网络教育，网络技术开发、应用和推广等为主要业务的现代化科技企业。公司拥有一
支具有管理咨询、品牌传播、市场营销丰富经验的专业人才队伍，服务体系涵盖it、教育培训、文化产业
等领域。

二 为什么习字宝典是值得投入的产品？

广阔的市场前景

我国是人口大国，教育大国。习字宝典

的主要客户群中小学生约占全国总人口的大

约20%，全国就有2亿多的中小学生，消费



能力很强，现在教育制度还是以卷面考试为

主，一手好字才能让孩子脱颖而出。随着就业压力的加大，公务员考试以及更类职业考试的也越来越火
爆，一手好字才能让你在职场上如虎添翼。所以，近几年，包括学生家长以及参加各种职业考试的人们
对这方面的要求越来越迫切，这也造成了最近几年字帖市场包括很多书法培训班的风靡。

2.现有产品的局限性

现在的字帖市场同质化严重，大多数以同步以及名人字帖为卖点，形式较为单一。而且，大多数以临摹
为主，表现为一次性使用，而且因为在字帖上覆一层纸，一方面，书写的手感上不好，在上面临摹和现
实中书写不一样的；另一方面，因为有一层纸，造成视觉模糊，容易造成近视。这也是很多家长所担心
的。同时也不符合现在环保的要求。

3.习字宝典 特点突出，颠覆传统，真正的空白市场

n防止近视：书写纸面采用黄色底面，减少光波反射率，大大降低视觉疲劳（科学证明人的眼睛看5小时
黄色底面文字的疲劳度等同与看1小时白色底面文字）。

n经济划算：产品配用专业墨水，字写完后，用微湿的布或者纸巾一擦即净，恢复如初达到了反复擦写的
效果，即节约了时间，又增强了效率，更节约了金钱。

n临摹方便：由于直接描写，不需要传统的透明纸膜，使习字者在高清晰的状态下，更准确的掌握字形、
结构和笔画变化，书写方便、挥笔自如、效果显著。

n清洁卫生：本产品配套墨水不同于传统的墨水很难洗涤，此墨水是专业的墨水，写在任何衣服上，只需
用湿纸巾擦拭，就可以全部消除。即使不擦，过几小时后，它也消失无踪。

n安全放心：传统字帖都是用木浆纸制作的，书写一次就报废丢弃，造成了资源的浪费和金钱的浪费，习
字宝典可重复使用，且无铅、不含重金属，不仅环保而且节约。完全符合中国的国情和孩子的教育方向
。

n快乐习字：一本字帖，全家都可以使用，并可以在孩子习字使及时参与在其中，使孩子在习字过程中克
服了被动性，增加了积极性，使习字不再枯燥，使习字变得有趣！

4.投入少见效快

n一名教师半个月的工资就可以做一个项目（经销商）；

n1.6万元就可以成为区县级独家代理（抢占100万的市场）；

n不需要租赁房子（免去了房租的开支）；

n不要雇佣员工（省去了人员开支的风险）；

n不需要广告宣传（直接到学校由教师建议购买即可）

n零风险运作

5.成功案例

n吉林辽源市一家代理商在三家学校（共计7000多人）一个月内卖出了4000多套，适龄学生几乎是人手一



套，习字宝典在当地学生中形成一种时尚。

n山东蓬莱市的张老师初次定了100套，到货后就被抢购一空，立即又定了500套，销售状况同样火爆，张
老师正准备拿下该市的代理，在全市推广。

n湖南的成老师同样抱着试销的态度定了100套，结果不到一周就销售一空。

三 如何抢占市场？

1.经销商

首次进货180套（最低），累计至1200套且该地区没有代理的可以升级为代理。

2.代理商

首次进货1200套（最低），代理范围是指所在的城区（包括市级城区或者县城，不含乡镇）或者乡镇。
在代理范围内仅发展一家供货商，代理可以在代理区域范围内按照自己的计划发展经销商。

3.销售范围规定

n代理商以代理区域为销售单位，不得跨区进行销售；

n经销商以县（区）级为单位，不经授权不得跨县（区）进行销售；

n在空白市场经总部同意和备案经销商或者代理商可以以地级市（不得跨市进行销售）为单位进行跨区销
售，不经总部备案和同意进行跨区域销售的视为违规销售，将按照合同处罚。
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