
腾讯广告推广，广点通广告应该怎么投放？

产品名称 腾讯广告推广，广点通广告应该怎么投放？

公司名称 广州点赞传媒科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市黄埔区萝岗街道锐丰中心3栋

联系电话 15999978951 15999978951

产品详情
腾讯社交广告(广点通)是由腾讯推出的效果广告系统。以腾讯海量高质量流量资源为依托，为广告主提供跨平台、跨终端的网络推广方案，利用腾讯大数据处理算法实现成本可控、效益可观、智能投放的互联网效果广告平台。

在腾讯广告推广中，用户可以在微信、QQ空间、QQ客户端、手机QQ空间、QQ音乐客户端、腾讯新闻客户端等众多平台投放广告，进行产品推广。腾讯广告推广作为主动式效果广告，可以有效实现更智能的广告匹配，有效地利用广告资源。手机网络环境下的广点通移动联盟已经覆盖了Android、iOS系统，广告形式包括Banner广告、插屏广告、广告墙、信息流广告等等。

广点通开通流程：

可在腾讯广告注册帐户上开设广告账户，提交申请，准备素材文案投放，需要专业的运营团队。

可在各地区找代销机构进行开户，可为广告主提供代运营服务，同时公司拥有广告创意制作团队、专业的落地页面团队、视频拍摄团队、广告投放优化团队，可为广告主提供完整的广告优化服务，节省广告主的工作量，同时也能带来更好的广告效果。

优化4种广点通广告：

1、优先测试布局。

因为广点通的广告平台很多，对于版位也很多，不同APP的用户群体不同，导致广点通现在每一个版位的投放效果相差很大，所以在投放广点通的时候，每个版位都有很多的版位，不同的APP用户群体不同，导致广点通现在每一个版位都有很大的差别，所以在投放广点通的时候，每个版位都有很多不同的版位，不同的APP用户群体不同，所以广点通现在每个版位都有很大的差异，所以广点通现在每个版位都有很大的差异，所以广点通现在每个版位都有

2、前期用罗卡定向，后期可以放开定向投放。

尽管广点通也属于先进的智能渠道，但它与头条相比还差一次，所以在定向上广点通账户需要前期使用罗卡定向，限制词、兴趣、意向，来告诉平台我们需要什么样的流量，而不是头条，才能达到流量的目的。

      3、多建计划堆积转化量。

腾讯广告推广账户和头条最大的不同在于，头条是一条新闻可以占用80%的账户数据，但转化数据较为分散，且有多个广告累积，因此这意味着广点通需要多个计划来积累资金。

4、遇到排期广告的时候一定不能硬碰硬。

这个现象在朋友圈广告中比较常见，有些大的广告商会支付一天的费用，一天之内就能得到多少曝光，也可以称为合约广告，这些大广告主的合约广告基本上是不能抢的，所以当出现排期广告时，不要浪费预算。
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(1)新广告创建：推荐每日新广告，但避免与版位相同方向有高度雷同的广告。

(2)控制相似广告的数量：同版位同定向不超过30条，同账户下不超过50条。不正当拷贝广告将影响该帐户其他广告的正常投放。

(3)预算分配有针对性：首尾广告较多，预算分配更宽松，保证充足余额，保证广告平稳运行。

(4)关闭：新广告时建议关闭旧广告跑量差，确保动态平衡。

(5)耐性观察：对于新广告，建议广告主耐心观察广告上标有“学习”字样的广告(24小时，以最优目标保留的广告在48小时内结束)。届时，系统将给出“建议稳定投放”、“暂停建议”和“建议观察”三个建议。

(6)相同、相似的素材会被压制比较苛刻，新策略会强力压制素材复制，曝光困难。
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