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未授权销售、品牌乱价，线上打假怎样合作？
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大家好，这里是信羊。

最近，许多品牌方纷纷向我咨询，在数字化浪潮的推动下，电商购物平台如雨后春笋般涌现，为消费者
提供了前所未有的购物便捷。然而，这片繁荣景象背后，也隐藏着不少问题。为了争夺市场份额，许多
商家纷纷采取低价策略，试图通过价格优势吸引更多顾客。但这种低价乱价行为，往往扰乱了市场秩序
，损害了品牌形象，更对厂家的利益造成了直接冲击。因此，厂家必须采取有效措施，对低价乱价商家
进行管控。

一、厂家为什么要做控价

面对电商平台上层出不穷的低价乱价现象，厂家进行价格控制的必要性愈发凸显。

保护品牌形象：低价产品往往与质量不稳定、假冒伪劣等负面形象联系在一起。若厂家不对价格进行管
控，长期下来会严重损害品牌的声誉和形象。

维护市场秩序：无序的价格竞争会破坏市场的公平竞争环境，导致其他正规商家难以生存。通过控价，
厂家可以引导市场形成合理的价格体系，维护健康的市场秩序。

保障自身利益：低价乱价行为会直接影响厂家的利润空间，甚至可能导致亏损。实施价格控制，是厂家
维护自身经济利益的重要手段。

二、厂家控价有哪些好处



实施价格控制不仅有助于解决当前的市场乱象，还能为厂家带来长远的好处。

提升品牌价值：稳定的价格体系有助于塑造高端、可信赖的品牌形象，从而提升品牌价值。当消费者意
识到某个品牌的价格稳定且合理时，他们更愿意为该品牌的产品支付更高的价格。

促进长期发展：通过控价，厂家可以确保合理的利润空间，从而有更多的资源和动力进行产品研发、品
质提升和市场营销，为企业的长期发展奠定坚实基础。

增强渠道信心：稳定的价格策略能够给经销商和代理商带来信心，促进他们更积极地推广和销售产品。
当渠道商看到厂家对价格的严格把控时，他们会更加信任厂家的市场策略，并愿意长期合作。

三、厂家投诉商家造成的处罚

当厂家发现商家存在低价乱价行为时，可以通过向电商平台投诉来维护自身权益。一旦投诉成立，商家
将面临一系列处罚。

低价链接下架：电商平台会要求商家下架涉及低价乱价的商品链接，从而阻止其继续扰乱市场价格。

店铺权重下降：由于低价乱价行为被投诉并查实，商家的店铺权重会受到严重影响，导致其在平台上的
曝光率和搜索排名下降。

扣除店铺保证金：作为对违规行为的惩罚，电商平台还可能会扣除商家的店铺保证金。这不仅是对商家
的经济处罚，也是对其他商家的警示和教育。

总之，品牌方需要根据自己的实际情况，采取措施进行线上维权，这样才能有效地维护自己的利益和品
牌形象。
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