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产品详情

想象一下，有人跟你说：“开一家店能赚500块，那十家就能赚5000了。” 听起来很不错，对吧？

但事实上，当你真的去尝试时，情况却经常变成：一家店亏损500，十家店就亏损5000

为什么会这样呢？

别急，我来给你分析原因，并分享一些确实能行得通的策略。

首先，有个问题要问大家：很多小卖家都羡慕那些单量大的店，但你有没有想过，这些单子真的都能赚
钱吗？

有多少人的收入真的比那些小店多呢？

我们现在处于什么样的电商时代？

是小规模电商的时代。要炮制一个爆款产品越来越难，订单数量多了，就得需要更多的人力和场地，投
资就大了，如果生意不好，那风险就非常大。

给所有中小卖家的建议：在这个电商时代，拥有独特资源是关键。

什么意思呢？店铺不必太大，团队不必太多，越精简越好。

但你得有自己的特色和卖点。

如果你不赚钱，那搞电商干嘛呢？

追求规模不适合小卖家，因为你需要的是利润。



那么，作为小卖家，如果想要盈利，记住两点：首先，提高客单价；其次，提高利润率。只要你的店铺
符合这两点，生意会好起来的。

在我周围的电商圈子里，每年赚到50到100个的小卖家左右，大多数是小型工作室、租来的房子或是夫妻
店面。

不夸张地说，你若是逛一逛义乌或东阳，你会发现很多这样的店。

他们的货架可能就一两个，但赚的钱却不少。

本地的卖家在自家搞定一切，外地的就租个房子。

存货也不多，因为道理很简单，你店里卖出去1000元的商品，利润能有700到800元，那还挺高的对吧？

即使广告费花三四百，也不算啥。

一个店铺挣一个月一万块不算多，但你完全可以开更多分店。

你几乎不用花多少在工人和房租上，订单量也不用太大，一个人就能搞定。

试想，如果你跑量的话，店铺一天卖3万块，按最高20%的利润（虽然不现实），这就是6000块。

但如果得发3000个包裹，至少得雇三个人，每人每天150元工资算合理，房租一天200块，这些乱七八糟
的加起来成本已经1000多了，再加上3000的广告费，你就花了4700块。

如果你是大店铺，天猫那种，再扣掉5%的点数，那就更不赚了。

所以，你看，投入大并不一定意味着赚钱。

不如开一个小店，压力小，毛利高，不用太计较账目，卖一个就能赚一个。做多几个这样的产品或类目
，既轻松又赚钱。

所以，要注意两点：一是要提高客单价，别总卖廉价货；二是毛利要高，不要卖那种10块钱就包邮，利
润只有1块的商品。

如果你有一个高利润率，哪怕客单价低，那也没关系，因为你赚得多。即便是客单价很低，只要毛利高
，卖十块挣七块，一天卖一百单也很不错。

还有一个要点，现在很多电商很懒，直接用别人的图片，希望坐等订单。

但现在不是电商红利期了，不愿意花时间的人很难做好电商。

只要你的图片吸引人，点击率高，基本上你就成功一半了。

刚开始的时候，80%的电商都是借鉴别人的，说实话就是抄袭。

选择合适的产品然后学会抄袭，你已经走在成功的路上了。

如果一开始没有头绪，可以直接抄袭paimingqian几的图片，找几个对标的店铺抄一抄。

无论是文案还是拍摄角度，你只要跟着做，就行了。



因为成功的人背后肯定有他们的道理，实际上，你只需傻傻地坚持模仿就可以了。

说起来，我们得谈谈怎么让我们的商品更吸引人。

简单来说，你得确保无论别人如何夸赞他们的商品，你的总得更胜一筹。

如果人们都在说某家店的售后服务棒极了，那你的售后服务得更上一层楼。其实，只要比对手强就行了
，这就是你的卖点。

不过，这个卖点不光是你自己在说，还得让客户说出来。

你得不停地在评价里强调这个特点，确保每条评论都提到。

然后你可能会问，该怎么增加订单呢？

别太纠结于复杂的shuadan技术。

shuadan其实很简单，关键是别被发现。怎么刷？别太过火，真实成交一次，刷一个订单，真实成交两次
，再刷两个。

干什么呢？上传晒单图片。真实订单多时，晒出那些照片。

怎么让真实订单出好评？方法话术很多，这里不细聊。

晒单多了以后，就不用再深究其他技巧了。

太钻研这些，就会迷失方向。我们是来做生意的，不是专门研究shuadan的。

你可能会有疑问，如果是个不那么热门的类目，毛利也薄弱，收入不稳定，一个店铺只赚那么一点，该
怎么办？

我周围，从2022年开始，那些做电商的中小卖家，只要利润还算可以，他们几乎都会开设多个店铺。

不要指望通过单一店铺赚取巨额利润，因为平台不太可能允许一个店铺做到非常成功。

在小电商的时代，你必须分散经营。

如果你的店铺每天能赚个三五百，开几个店铺，你真能赚得更多。

就像我们一开始说的，不管是卖相同的还是不同的产品，记住，如果卖的是同一种产品，一定要让你的
图片风格有所区别，这样才能吸引到不同的消费者。

如果产品不同，那就更好了，利润空间会更大。

所以，这是一个策略。

如果你没有办法让一个大店铺获得很大成功，那你就多开几个小店。一个店铺挣三百五百就够了。

前面说一个店铺能赚500，十个店铺就能赚5000，这是有道理的。

但是很多人觉得这太简单了，实际上并不容易做到。



很多新手电商，你得先确保一个店铺能赚钱。

别想着规模有多大，也别太看重做大。

小店依靠执行，大店依靠运气。

我们得靠执行力，但更重要的是，把握好每一步，先做好一个店铺，然后再考虑开第二个、第三个。多
开几个小类目，记住了吗？

我们公司是支持线上学习，线下学习的，线上学习的话我们会有的技术老师通过企鹅远程操控，视频，
语音，全天在线一对一教学指导，相当于是手把手教你们赚钱了。线下的话需要你这边来到我们公司实
地考察实地学习，你可以在我们公司学会了赚到钱了，再回家都是可以的，我们公司本地的学员就有很
多，所以说我们公司的实力你们完全可以放心，如果我们的技术不能让学员赚到钱的话，我们肯定是不
会傻到让学员来到公司学习的，那不是给自己找麻烦嘛。我们公司对学员大的保障就是可以给学员一个
安心的学习环境，来到我们公司和我们的技术老师坐在一起，面对面教学，手把手操作。赚到钱在回家
。
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