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一、直销制度的图谱关系

在直销制度中，图谱关系主要包括推荐图谱和团队图谱。推荐图谱是直推关系的图谱，表示一个人直接

推荐给另一个人形成的层级关系；团队图谱是排网关系的图谱，表示一个人下边可以接几个点位形成的

网络关系。这两种图谱关系是直销制度的基础，它们明确了各级经销商的角色和职责，并为奖金分配提

供了依据。

二、直销制度的奖金分配方式

奖金分配是直销制度的重中之重，它直接关系到经销商的利益和积极性。常见的奖金分配方式包括直接

销售奖、见点奖和管理奖等。

1. 直接销售奖：这是经销商直接推荐客户所获得的奖励，通常以销售额的一定比例或固定金额的形式发

放。直接销售奖的目的是鼓励经销商积极推荐新客户，促进产品销售。



2. 见点奖：见点奖是接点关系发放的，每个点位都有一个固定的奖励金额。这种奖励方式主要针对经销

商在团队中开发的点位，鼓励他们拓展团队并发展下级经销商。见点奖的金额和层数限制因不同的制度

而异。

3. 管理奖：管理奖是根据推荐关系发放的，一般会有一定的限制条件。它主要是鼓励经销商积极发展团

队，并加强对团队的管理。管理奖的奖励幅度和条件因不同的制度而异。

除了以上三种常见的奖金分配方式，还有一些特殊的奖金制度，如对碰奖、层碰奖、量碰奖等。这些奖

项通常与销售额或团队规模相关，鼓励经销商扩大销售规模和团队规模。

三、直销制度的排网规则

直销制度的排网规则决定了经销商的市场开拓方式和管理结构。常见的排网规则包括一条线直销制度、

双轨制度和三三复制等。

1. 一条线直销制度：所有点位像一条线排列下来，形成直线型的排网。这种排网规则简单明了，易于管

理。在一条线直销制度中，经销商只需要关注自己下级的销售情况，而不需要考虑其他经销商的情况。

这种排网规则适用于小型直销企业或刚刚起步的市场。

2. 双轨制度：也称为二二复制，每个经销商只需开发两个销售市场（A、B市场），形成网络型的排网。

双轨制度的优点是简化了经销商的市场开拓方式，并增加了团队协作的机会。然而，双轨制度也存在一

些问题，如容易导致大象腿现象和养懒人等问题。

3. 三三复制：下级有左中右三个区，这三个区一旦排满那么推荐的第四个人就只能排在左中右区的下面



。这种排网规则类似于双轨制度，但每个经销商下面最多只能接点三个点位。三三复制的优点是限制了

经销商的发展空间，避免了双轨制度中的大象腿现象和养懒人等问题。

四、商城与管理系统在直销制度中的重要性

商城与管理系统是直销制度的重要组成部分。商城主要用来进行商品买卖，后台系统和一般的直销系统

基本一样；系统则包括各种奖项和管理功能，可以帮助直销企业更好地管理经销商和市场开拓。商城与

管理系统的完善程度和功能设置直接影响直销企业的运营效率和稳定性。一个好的商城和管理系统应该

具备操作简便、功能齐全、安全可靠等特点，以满足经销商的需求和市场的发展变化。
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