
汽车电池包货物运输条件鉴定书（海运）通关要求及国内测试机构

产品名称 汽车电池包货物运输条件鉴定书（海运）通关要
求及国内测试机构

公司名称 广东杰信检验认证有限公司

价格 .00/个

规格参数 报告用途:销售、质量控制、出口通关
检测对象:电池、电池包、新能源汽车
检测周期:40天

公司地址 广州市天河区中山大道建工路19号2楼

联系电话 13760668881 13760668881

产品详情

2023年，我国新能源汽车产销量分别为958.7万辆和949.5万辆，同比分别增长35.8%和37.9%，产销量连续9
年位居首位。新能源汽车市场渗透率达到31.6%，比2022年提升5.9个百分点。截至2023年底，我国新能源
汽车保有量2041万辆，占汽车总量的6.07%。 

2023年，我国新能源汽车出口120.3万辆，同比增长77.6%，延续快速增长态势。新能源汽车出口快速增长
带动我国汽车出口量快速增长，2021年汽车出口首次突破200万辆、位居第三位，2022年311.1万辆、位居
第二位，2023年491万辆、位居首位。 

汽车的出口运输主要有三种方式，一种是滚装船运输，一种是集装箱运输，还有一种是汽车框架运输。
 

新能源汽车是一种由锂电池驱动的车辆设备，因此在海运出口时需要满足资质要求。如果使用滚装船进
行运输，则被视为普通货物，而如果使用集装箱船运输，则被视为危险品，归属于第九类危险品，需要
遵守相关的海运规定。 

海运出口海事备案 新能源汽车在海运危规中属于第九类危险品UN3171，其出口操作流程与锂电池电动车
、滑板车和平衡车等货物相似。不过，不同于锂电池电动车等产品，新能源汽车由于外包装较大，无法
办理危包证。因此，新能源汽车出口海事备案需要按照以下步骤进行:
1、准备正本盖章的备案申请报告及情况说明，用于申请海事备案。
2、准备中文MSDS和锂电池UN38.3报告，以证明锂电池的安全。
3、准备委托备案的委托书，授权第三方代理备案手续 

而集装箱运输遵从UN3171海运条例，需要订舱位。一般船公司订舱口需要提供中英文版MSDS、电池模
组和电池包的UN38.3检测报告、每款车的车型与运输条件鉴定报告（海运报告）。 

◆◆◆◆◆ 我们总部新能源实验室是国家新能源汽车检测重点实验室，可以做电池模组、电池包、电池



簇、电池储能系统、新能源整车等产品的检测，可以出具UN38.3报告、电池概要报告、电池产品MSDS
（安全技术说明书）报告、危险特性分类鉴别报告、货物运输条件鉴定书（海运报告、空运报告、陆运
报告）、GHS危险公示标签报告。有相关检测需求的企业可以与我们联系。 联系人：邹工
☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆

相关资讯 2023年插电混动市场走势分化，插电混合动力车型体现传统内资企业为主的特色。比亚迪秦、
比亚迪宋等的销量较好，吉利汽车迅速崛起，领克08、银河l7等不断走强。比亚迪汉、唐的走势相对平
稳。合资车企插混市场表现相对较弱。由于产业链差异，插电混动动力车型的部分合资企业表现相对。
欧系的插混偏弱，豪华车的插混不强。 增程式新能源车企表现，部分车企爆发。随着华为发力，2023年
第4季度以来，赛力斯汽车增程车型表现较强；长安增程产品持续较快增长；增程式电动车理想L9表现逐
步放缓，向L7转移；问界M7也出现强增长。 铁路出口新能源电动车注意事项： 1，所有装运的新能源汽
车均经过国家鉴定机构安全检验合格，发运车辆为新车且为纯电动车（或是混动类汽车）。 2，除汽车
本身配装的动力电池、蓄电池以外，不得夹带备用电池和其他能源电池。务必保证充电量不超过65%，
并提供电量不超过65%的实拍照片和该车匹配的车架号照片。
3，保证集装箱内新能源汽车的总电源已关闭状态。
4，货物品名要求报关单、物品清单、运单品名三单完全一致。 5，加固细节照（含4个轮子加固细节）
6，只能运新车，行驶里程不超过100km，贸易方式可以为二手车 滚装船运输有两点要求： 1.所有装运的
新能源汽车均经过国家鉴定机构安全检验合格，发运车辆为新车且为纯电动车（或是混动类汽车）。 2
，除汽车本身配装的动力电池、蓄电池以外，不得夹带备用电池和其他能源电池。务必保证充电量在30
%-50%，并提供电量不超过50%的实拍照片和该车匹配的车架号照片。 物流资讯 让制造企业提升自己的
选品、设计、定价、物流等能力，大幅降低成本。毋庸置疑，当前下沉市场简单的价格战将很快被物流
和供应链之战所替代，最终胜出的企业必然是在这两方面做的的。结语当前零售行业的最后一波人口红
利在于下沉市场。无论是京东，还是拼多多、淘宝的新增用户，绝大多数都来自于这一市场。当三四线
城市、区县、乡镇和农村的消费者陆续开始电商购物，电商的人口红利也将遇到天花板。电商企业比拼
将再次回到“商品品质、价格水平、购物体验”这三方面。 所以，提高物流效率，降低物流成本成为、
物流企业与其客户力争实现的目标。在“互联网+物流”的推动下，车货匹配平台在213年和214年间快速
涌现。并且，“车货匹配平台”模式受到资本关注，一大批依托“车货匹配”概念的平台型企业陆续出
现，并先后获得天使轮和：轮投资。年7月，印发了《关于积极推进“互联网+”行动的指导意见》，“
互联网+传统行业”成为投资热点。物流业投融资进入高速增长期，单年完成174次投融资交易（在此之
前物流业的投融资次数为年均16次）。 不同于B2C电商的物流网络，盒马的物流是B2B2C。这种B2B2C的
物流模式是指，生鲜商品从基地配送大仓，再从大仓配送门店，以上环节都是用批量配送的方式，如果
说B2C的物流模式是通过依维柯在城市里穿梭，那么盒马的B2B链路都是通过五六米长的厢式货车来运输
。最后配送到用户手中的环节，就是从门店到用户的最后三公里履约半径。“如果我们定义最后三公里
的配送是2B链路，那么之前97%的物流链路都是通过B2B的方式去完成。年11月11日，以新生不凡、至精
志远为主题的陕汽轻卡K3全国上市发布会于美丽的海滨城市烟台成功举行。陕汽轻卡K3正式发布，首款
精品轻卡闪耀启航，活动取得了圆满成功!现场共计行业大客户5家、经销商55家、服务商6家、配件中心
库6家、专用车改装厂5家，超过3余人见证了这一历史性时刻。各位来宾纷纷表示对陕汽轻卡K3优质的资
源配置以及市场前景很看好，非常有信心，相信陕汽轻卡K3有极强的市场竞争力，产品一定会在市场上
大卖，笑傲江湖!活动现场的媒体记者同样表示，陕汽轻卡K3的震撼上市，势必在国内轻卡行业掀起狂澜
!双十一仅仅过去一天，前景已经照进现实!截止发稿，陕汽轻卡后台数据显示K3系列产品上市仅一天就
已取得订单3168辆，实现跨越式突破!陕汽轻卡坚持研究产品全生命周期、研究客户经营全过程的先进理
念，创新的组合营销策略已初显成效。 
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