
卖货模式：订单排队与链动2+1模式的深度整合？商业思维，微三云
麦超

产品名称 卖货模式：订单排队与链动2+1模式的深度整合
？商业思维，微三云麦超

公司名称 微二云信息技术有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋503室

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

卖货模式：订单排队与链动2+1模式的深度整合？商业思维，微三云麦超

前文引言：

微三云资源总监麦超亲临现场为在场的企业家带来微三云核武器——创/新营销新工具。从系统功能、市
场价值、应用场景、产品案例等方 面解密微三云六大系统（云视商，qukuailian，NFT，供应链，超级云
APP、云平台）核心关键。 支持源码，UI 自定义，国际化定位，开放 API
接口，全网营销，分销机制等，系统覆盖微商城、城市 O2O、订货、直播、拼团等多个领域， 全方位助
力中小企业提升经营管理水平，提升资源整合能力，提升企业国际竞争能力，快速抢占市场占有率，实
现商业价值最大

订单排队模式+链动2+1与订单排队的巧妙融合+电商模式设计

一、订单排队模式的运作与优势

订单排队模式，以其独特的排队逻辑与强制复购机制，有效解决了传统链动模式中的复购难题和小号滥
用现象。具体运作规则如下：

1. 按下单时间排队：用户下单后按照时间顺序进入排队序列。

2. 五出一机制：设定每完成五笔后续订单，队列首位用户即完成一轮“出局”。



3. 强制复购：用户在“出局”后，不仅能获得排单奖励（如30%的消费金额），而且剩余资金将自动用
于复购，再次进入排队序列。

此模式的优势在于：

- 提升复购率：通过强制复购，确保用户在获得奖励后持续参与，有效提升复购率。

- 激发用户参与：设置排单奖励（如消费金额的30%）及直推加速机制，鼓励用户主动分享推广，增加平
台销售额与用户活跃度。

二、奖励机制详解

1. 排单奖励：队列首位用户每迎来一位新用户排队，即可获得其消费金额的30%作为奖励。

2. 直推加速：用户推荐他人消费，不仅加速自身排队进程（如采用“两单控一单”，推荐三人中两人加
速自己，一人留在大公排），还为其他排队用户提供激励，实现平台的合理控盘。

3.
代理补贴：用户满足一定条件（如多次自动复购或达到特定身份等级）即可成为代理，享受以下权益：

4.库存管理与补贴：代理可选择让平台寄送库存产品，或将其兑换为货款。其关系网下的用户消费或复
购时，可抵扣代理库存，平台给予相应补贴。

三、静态收益与身份系统

为吸引不愿主动推广但期望稳定收益的用户，平台引入静态收益机制：

- 身份销售：如出售地区代理身份（如广东代理），为购买者提供长期收益。

- 合伙人分红池：设立合伙人身份，从剩余利润中划拨一部分至分红池，供合伙人共享收益。

- 区域收益：根据用户收货地址，设定省市区代理，关联区域内订单可获取一定比例收益。

四、链动2+1与订单排队的巧妙融合

在保留订单排队模式核心机制的基础上，引入链动2+1模式，进一步强化引流效果与团队裂变：

- 见点奖励：设置20%的见点奖励，无直推奖。用户推荐两人消费成为老板后，再推荐第三位用户，可获
见点奖励200元，同时推动排队人数增长。

- 团队裂变与加速：老板身份的用户在推荐更多用户消费时，不仅自身获得见点奖励，还能推动上级加速
“出局”。例如，当上级仅差一人出局时，下级推荐的前两位用户为其加速，剩余一人留给大公排。



五、收益计算示例

以用户仅推荐3人消费为例，其收益包括：

1. 初始消费：1000元

2. 见点奖励：累计获得1400元（200+400+800）

3. 排单奖励：每星期自动复购一次，一个月内获得6000元排单奖励，其中2000元可直接提现。

此外，若团队成员同样每周自动复购，用户还可获得下级团队（A3/B1/B2/C1/C2/C4/C5）的见点收益，
每周1400元，月收益达5600元。

六、总结

  订单排队与链动2+1模式的创新结合，凭借其独特的排队复购机制、见点收益理念以及灵活可扩展的
特性，为企业打造出既能快速销货，又能有效解决链动模式固有问题、刺激消费与裂变的闭环体系。这
种模式不仅有助于提升用户黏性与活跃度，也为不同类型的参与者提供了多元化的收益途径，有望成为
更多企业营销策略的新选择。

小编介绍：

微三云集团  麦超：

毕业于广东中山大学，微三云信息总经理、微三云资源总监，微三云首席商业模式策划导师

本人在软件开/发和商业模式策划行业至今已经9个年头，累计亲自服务5000+客户，期待能帮你找到合适
的软件，合不合作您说了算，我的服务您看结果，期待这次能帮到您！

公司：微三云集团（旗下子公司：微三云信息/微二云/微三云大数据/鸿云/商二/商六/莞云/莞带/莞链）

公司规模：公司经营已超12年，整栋5000平方写字楼，年营业额1~2亿，全职员工300人（全职开/发技术2
00+人），服务过百亿级平台超过30家，服务过创业平台超过20万家。

资/质：旗下3家双软认证企业，4家高新技术认证企业，1家专精特精认证企业，自主专利30多项，软著30
0多个

主营各种创新营销模式开/发，支持各种小程序商城，公众hao商城，原生app，DAPP功能定制！

地址：东莞市石排镇瑞和路1hao松山湖高新技术创新园B座整栋（负一层电梯直上504麦总办公室）

无论是否合作，我都将是你选购软件的军师和朋友！



备注：来公司需提前门岗报备并享受免费停车，免费梳理设计商业模式

  扩展阅读：

产品好却卖不出去，面对新趋势却找不到入口点，想转型却找不到合适的系统，入驻大平台竞争大，自
建平台费用高，成为广大中小型企业 发展的“绊脚石”。微三云会员制模式及会员代理机制，让企业花
最低的成本享受更有针对性、更全面的技术保障，打破买家和卖家时间、空间限 制，大大提升售卖效率
，让商家拥有完整管理权，提升企业卖货效率，并借助平台享有的身份权益，将自己的人脉变成源源不
断的钱脉。
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